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Porneste in aventura descoperirii importantei educatiei financiare!
Implica-te si, cu siguranta, vei gasi cea mai buna solutie, dupa
ce iti vei forma urmatoarele competente:

1. Raportarea critica la fapte, evenimente, idei, procese
din viata personala si a diferitelor grupuri si comu-
nitati, prin utilizarea unor achizitii specifice dome-
niului social
1.1. Utilizarea corecta a termenilor specifici edu-
catiei economico-financiare cu referire la fapte/
evenimente economico-financiare.

1.2. Asumarea calitatii de consumator avizat de bunuri si servicii, de servicii finan-
ciare, care isi exercita drepturile si responsabilitatile.

1.3. Manifestarea interesului pentru identificarea unor modalitati de economisire si
pentru reducerea risipei de resurse financiare

2. Cooperarea pentru realizarea unor activitati si pentru inves-
tigarea unor probleme specifice diferitelor grupuri si comu-
nitati, prin asumarea unor valori si norme sociale si civice

2.1. Intocmirea, prin lucru in echipa, a unui buget lunar
al familiei/personal in scopul exersarii bunei gestio-
ndri a veniturilor.

2.2. Participarea, prin derularea unui proiect pe teme eco-
nomico-financiare, la investigarea unor probleme spe-
cifice grupurilor si comunitatilor de apartenenta

3. Participarea responsabila la luarea deciziilor, prin exercitarea spiritului de initiativa
si intreprinzator, respectiv prin manifestarea unui comportament social, civic si eco-
nomic activ

3.1. Elaborarea unui plan de actiune personal/al familiei,
manifestand initiativa si responsabilitate.

3.2. Alegerea responsabila a unor produse de eco-
nomisire/ de creditare, a unor mijloace de
plata prin compararea avantajelor si riscu-

A
rilor acestora =4



Dragi elevi,
Stimati profesori,

Luam contact cu banii incd dinainte de a constientiza acest lucru. i vedem pe parintii nostri folo-
sind bani, i auzim vorbind despre bani si ne formam diverse convingeri despre acestia, inca de la o
varsta frageda. Apoi incepem sa primim bani de la parinti, de la bunici sau de la alte persoane si sa ii
folosim pentru a cumpara lucruri. Astfel devenim consumatori, fara sa avem idee ce inseamna acest
concept. La varsta scolard mica concepem diverse desene, obiecte sau alte lucrari pe care, uneori,
incercam sa le vindem cunoscutilor pentru a obtine bani. Si astfel ajungem producatori, desi terme-
nul in sine ne e inca strdin. Unii dintre noi avem pusculite, ludnd astfel contact cu ideea de econo-
misire. Despre alegerea unui scop si intocmirea unui buget este posibil sa stim cate ceva, dar putini
oameni folosesc o metoda clard in acest sens.

Pentru ca traim intr-o lume in care deciziile economico-financiare ne influenteaza viata de zi cu zi,
intelegerea principiilor de baza ale economiei, ale consumului responsabil si ale gestionarii banilor este
esentiala pentru a deveni cetateni responsabili si bine pregatiti pentru provocarile cu care ne confruntam.

Acest manual de educatie sociald, dedicat educatiei economico-financiare, este conceput pentru
a oferi elevilor cunostinte fundamentale despre economie, bani si relatia consumatorului cu institu-
tiile financiare. Structurat pe domenii esentiale, el urmareste sa dezvolte competente practice si ati-
tudini responsabile fata de resursele financiare.

¢ Cetatenia si dimensiunea economica. Vom descoperi ce inseamna sa fii un consumator infor-
mat, care sunt drepturile si responsabilitatile acestuia si cum functioneaza procesul de productie si
antreprenoriatul.

* Banii si bugetul. Planificarea financiara este un aspect esential al vietii. Vom invata sa gestio-
nam veniturile si cheltuielile, sa diferentiem nevoile de dorinte si sa adoptam strategii eficiente de
economisire.

* Relatia consumatorului cu institutiile bancare si financiare. Manualul ofera informatii despre
produse si servicii bancare, criterii de alegere a unei oferte financiare avantajoase si riscurile asoci-
ate diverselor instrumente financiare.

* Proiectul educational. Vom avea ocazia sa aplicam cunostintele dobandite prin elaborarea si
derularea unui proiect educational, dezvoltandu-ne astfel gandirea critica si abilitatile practice.

Prin activitati interactive, studii de caz si exemple concrete din viata de zi cu zi, ne-am propus sa
incurajam o abordare activa si reflexiva a educatiei financiare. Am inclus o gama variata de activi-
tati precum lecturi, studii de caz, jocuri de rol, investigatii, exercitii, activitati individuale si de grup.
Fiecare unitate de invatare este bine structuratd, oferind continuturi clar definite, exercitii specifice, o
schema de recapitulare si activitati de evaluare. Pe parcursul capitolelor sunt integrate si alte tipuri de
activitati interactive, cum ar fi lectura de texte, raspunsul la ghicitori, completarea de rebusuri, exer-
citii si proiecte. Analiza SCOPICA propusa la lectia 5 este 0 abordare structurata si inovatoare pentru
definirea si atingerea unui scop.

Intelegerea mecanismelor economice si dezvoltarea unei atitudini responsabile fatd de bani vor
contribui la formarea unor adulti independenti si pregatiti sa ia decizii financiare corecte.

Vd invitam sd explorati acest manual cu deschidere si curiozitate, descoperind astfel un domeniu
esential pentru viitorul fiecaruia dintre noi.

Autorii



GHID DE UTILIZARE A MANUALULUI

Manualul cuprinde variantele tiparita si digitala
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Manualul este structuratin unitati de invatare, care cuprind:

PAGINA DE DESCHIDERE A UNITATII

Subtitluri de introducere a secventelor
de invatare, pentru orientarea receptarii

- Cetatenia, dimensiunea economica

P Lectia 1: Calitatea de consumator de bunuri si servicii

P> Lectia 2: Drepturi si responsabilitati ale consumatorului.
Protectia consumatorului

P> Lectia 3: Producerea de bunuri si servicii

P> Lectia 4: Producatorul si spiritul antreprenorial.
Initiativa si riscul

Titlul
lectiei

LECTIE

i al i. Protectia

n calttate d

aiunrol fodste

inecono-

mie. Tu decizi ce pmd\lse §i servicii sa cumperi, iar acest lucru
influenfeaza piaja si mhdu] in care comp anlll isi
sele. Este important sa m|eleg1 ca, in calitate de consumator, ai
bllua;i De asemen
s nrgamza;u care te ajuta 53 te protejezi atunci candgste nevoie.

atatdrepturi, cat si respon!

Atunci cand cumperi un
produs sau un serviciu, ai
dreptul sa:

® primegti informatii
corecte si clare despre pro-
dusul sau serviciul pe care
il achizifionezi,

De exemplu, trebuie
sa stii exact ce include un
abonament de telefonie sau
conditiile unui cont bancar,

o cumperi produse

i ofera produ-

Xistd institutii

4

Drepturile tale bilititile ¢ ului
[e] in calitate de Desi ai multe drepturi, trebuie sa stii ¢ ai §i responsabilitati.
consumator Asta inseamna ca:

® trebuie sa fii atent la ceea ce cumperi §i sa citesti etiche-
tele sau contractele. Nu semna niciodata un document fara sa-1
nfelegi complet!
@ trebuie sd nu faci risipa de resurse financiare sau de pro-
ﬂuse Fiecare leu cheltuit trebpie sa fie bine gandit.
", @ webuie si compari ofe r&e inainte de a cumpara ceva, mai
alc‘.s daca este vorba de produsé sau servicii scumpe, cum ar fiun

tele!un sau o bicicleta. H

| Protectia consummrulul in Romania

Daca intampini probleme, in cainale de consumator, exista insti-

3 e nenn, sigure, care nu ifi pun san- tufii care te pot ajuta: H
P> Recapitulare . T s )  Autoritatea Nafionala pem,ru Protectia Consumatorului
- (ANPC)

P> Evaluare

Titlul
unitatii

Structura
unitatii
si temele
de studiu

o ceri repararea, inlocu-
irea sau returnarea banilor
pentru un produs defect.

® beneficiezi de respect
§i tratament corect din par-
tea vanzitorilor si furnizo-

rilor de servicii. !
De exemplu, daca iti,

cumperi un gadget care se
strica imediat, ai dreptul
séd-l returnezi sau sa pri-
mesti altul nou.

Este institugia care se ocupa de dl’eplnrlle tuturor consumatorilor.
Daca tu cumperi un produs defect sau un serviciu care nu respecta
contractul, poti depune o rsclama;lela ANPC.

ANPC verifica firmele si se asiguya ca res-
pectd regulile, iar consumatorul este protejat.

Pentru a inregistra o sesizare la ANPC acee-
seaza codul QR.

Pentru informatii poti apela Telefonul
Consumatorului la nujgarul 021,9551%

® Centrul de Somonare Alternativa a
Llllg'nlm' in dqmenu.l.l Bancar (CSALB)

LSIE-O organizatie care tc paate ajuta;sa rezolvi disputele cu ban-
cilesaualts ) msmu(n hnandam farasa cm:rgn ininstanfa.

13

Continuturi de invatare,

tratate secventiat



Exercitiu practic,

cu utilizarea noilor
tehnologii: folosirea
criptarii QR

Joc derol
si lucru
in echipa

Ilustratie de familiarizare
cu denumirea oficiala

" aautoritatilor de stat
siinteractiunea cu acestea

Secventa de invdtare
interactiva, cu utilizarea
noilor tehnologii:

folosirea criptarii QR

Lectia 2: Drepturi i

ale i. Protectia

i. Protectia

De exemplu, dacd ai un card si banca ifi ia comisioane mai mari dect cele sta-
bilite, CSALB poate media conflictul intre tine i banca.

Pentru a inregistra o sesizare la CSALB acceseazd codul QR:

o Autoritatea de Supraveghere

Financiara (ASF)

Este o institufie care supravegheaz fir-
mele de asigurari, pensii private si bursa de
valori. Daca ai probleme cu ¢ polita de asigu-
rare sau cu alte servicii financiare, ASF poate
investiga si iti poate oferi solufii.

Pentru a inregistra o sesizare citre ASF
este necesar sa ifi creezi cont accesand
codul QR:

1. Apl

1. Foloseste un telefon sau un calculator cu acces la internet si acceseaza codul
(QRalturat §i urmeaza pasii pentru inregistrarea unei sesizari la ANPC. Nu finaliza
insd inregistrarea! E doar un exercifiu.

2. Identifica adresa Comisariatului Judetean pentru Protectia Consumatorilor din
judetul tau.

B IUITITEN

2. Jocderol / Lucram in echipd < -ecoereerencinciniennannen

impartii-va in echipe de cate trei. Un elev va fi van-
zatorul, un elev va fi cumpdratorul, iar alt elev va fi
reprezentantul ANPC. Cumparatorul incearca sa
schimbe un produs defect si discutd pe rand
cuvanzitorul, care refuz, iar apoi cu repre-
zentantul ANPC. Ulterior reprezentantul
ANPC discuta la randul sau cu vanza-
torul. Fiecare parte implicata prezinta
argumente, fara a face atac la per-
soand. Prezentati clasei solutia gasita!

Stiai ca?
in 2023, Centrul European al Con-
sumatorilor din Romania (ECC Romani
care functioneaza la nivel de directie in
cadrul Autoritatii Nationale pentru Protectia
Consumatorilor (ANPC), a instrumentat 6095 de soli-
citdri de la consumatori romani si 230 de solicitari de
la consumatori din alte state?
Reclamatiile au vizat Tn principal urmatoarele 5
‘domenii:
® #1% transporturi (transport aerian, rutier, feroviar,
naval si inchirieri auto)
© 18% imbracaminte si incaltaminte
® 11% diverse produse si servicii (servicii financiare,
obiecte de uz personal - ceasuri, bijuterii, produse pen-
tru ingrijire, alte servicii)
© 9% mobilier, echipament pentru gospodarie si
intretinere de rutind a gospodariei (electracasnice,
mobila
© 8% recreatie si cultura (participarea la

B TETRLTTH

Sediul ASF

Cum sa te protejezi in calitate de consumator?

Informeaza-te inainte de a lua decizii financiare. Citeste etichetele,
contractele gi intreaba atunci cand nu intelegi ceva.
Pastreaza bonurile, facturile §i contractele. Acestea
sunt dovezi care te pot ajuta in caz de dispute.

Cauta ajutor daca ai probleme. Poti apela la ANPC, CSALB sau ASF
pentru a rezolva situatiile neplacute.
ofertele care suna .prea bine ca sa fie adevérate”. Dac cineva

eeeeeee - 3. Reflecteazi

De ce crezi ca este important
sd solicifi bon fiscal dupa fiecare
achizifie?

Imagineaza-ti ca iti cum-
peri un joc video nou, dar,
cand ajungi acasa si i
nu functioneazd.

ifi promite ceva foarte iefiin si de calitate, verifica bine inainte de a
cumpér:

4, Verifica daca ai ingeles

Copiaza pe caiet uele‘)ué coloane de
mai jos, iar apoi uneste pein sageti institutia

ate d dreptul: e din coloana din stanga ci tipul de produse si evenimente culturale si sportive, produse
® safii informat corect; !"‘"‘ ey s 5 servicii pentru care priméste sesizari din coloana electronice - tv, foto, calculatoare etc.,
® s cumperi produse sigure; TELEFONUL sAu S primect baril napol din dreapta: H pachete de servicii de cilatorie) ‘
: o s i seinlocuiasca produsele; b el Dack maguzinulrefuzi 52 il : 3
B RLLLIL: TUTTYTMY St rResvpy st PPRPARNEIY 3 0219551 rezolve problema, pogf_aceo, H g
i = e e Instituti Tipuri de produse si serv
ecuperezi banii sau sé | .
el 2 Cand esti consumator ai obligatia sa: primesti U: produs nou. ANPC - Autoritatea Najionala pentru Asigurari o
® teinformezi cu privire la pro- : Protectia Congumatorului
duse si servicii citind etiche- e
tele sau contractele; X

CSALB - Centrul de Solutionare Alternativa
a Litigiilor in lomeniul Bancar

® sa compari ofertele;

® sd nu faci risipa de resurse.,
3. Cand iti sunt incalcate drepturile poti trimite o sesizare la:

® ANPC - pentru produse si servi

Produse alimentare

)

ASF

3 : ¢ - Autoritatea de Supravegh "
e senvEl Tlangre Financia sericifnancire Gy I
14 ] H | 15
Retine: caseta -
recapitulativi Exemplu practic: Exerf 1u : Informatii suplimentare,

p ) : : de gandire : : T
care sintetizeazi prezentarea unel : o : care integreaza .-
caa posibile situatii : critica si ) intr-un context mai larg
ideile principale A argumentare Exercitiu . . P

. concrete, din continuturile de invatare
ale lectiei . g de fixare a ; ;
realitatea cotidiana cunostintelor

RECAPITULARE EVALUARE

Recapitulare Evaluare

1. Rebus . Stabilifi valoarea de adevir a fiechreia dintre afirmatiile de mai jos i notagi in caiete A daci o
considerafi adevarata sau F daci o considera falsa. (@x05p.=2p)

1 baniglofe

a) Formayi daua echipe, numerotate 1 5i 2! 1
1xor eapia

23456789

diverse

din partea stinga. Eleviidin echipa nr. 2 vor copia in caiet ebur
sul completat din partea dreapla.

) Fiecars echipd va avea la dispozifie 15 minute pentru con-
ceperea unet definifi pentru fiecare termendin rebusul care le-a
fostatribuit.

& lmparti tabla inclou3!
9 Intimp ceelevis concep et

v
Echipanr. 1 3
G
il cate un membru din [
N

T,

E

1234567

d=Nolmms

8
T i
W fiecare cchiph va desena pe
0 jumatate de tabla rebusul
L | awibuit. completind doar
S[Al | cuvantul de pe orizontals
T
[
R
'
3

(din pitrafelele marcate colo-
ra) s lisind necompletate
restul patrafelelor.

£ & Un elew din echipa . 1
vaalege un numir din rebu
sul echipei nr, 2 5i va rdspunde Ia definiia citid de coleg din
aceasti echipa. Dacd rispunsul este corect, elevul de la tabla va
completa pitrdelele aferente. Dacd raspunsul este gresit, vor

Slzc=an»
wm - -moE

GG

1.Ap G
e, 242 alege un numar din rebusal echipei . 1 5iva rispunde
la definifia corespunzitoare, Se va proceda in acelasi fel pand la
completarea ambelor rebusuri,

2. Metoda R-A-1 (Raspunde-Arunca-Interogheaza)

b Un clevva arunca bulgarele caire altcineva din cere i i va adresa o intrcbare din unitatea de
fnvatare numaral 3.

© Elevul va raspunde la
inca la nicio intrebare.

) Dack un clev nu cunoaste rispunsul fese din joe, ar raspunsul va veni din parica celui carea
pus intrebarea. Acesia are ocazla de a mai arunca incd o datd bulgarele de harde si,deci, de a ma
pune o intrebare.

U a rispurs

cand mai ramine doar un singur elev din fiecare echipd.
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2. Dabands este diferenta dintre venituri§i cheltuieli.
3. Bancile pot functiona atit in spalii fiziee, catsi online.
4. Bancile ucreaza doar cu clienti persoanc fizice,

IC i unifi prin sdgeli “x05p.=2p)

A) Instrumente baneare cu ajutorl eirora i
stra in siguran(a conor

wanzacfii fnanciare pri

<aualap

@) Conturi de economii
3i depozite bancare

i B) Modatitaidea plstra bani economisi a banc

&) mvestii in schimbul unei dobanzi primite.

€) Achinii de acgun, obligaund sau alte tiuride

) Imprumutur (crediee ‘valoare, puse in vénzare de stat sau de companii.

D) Bani acordayi perscanelor sau firmelor pentru
diferite scopuri, precum achizifia unei case, a
uinel magini sau pentru studil, pentru care se
plteste 0 doband.

) Contar bancare

L. Pentru fiecare dintre afirmajile de ma fos scriefi pe caiet litera aferenta variantei coree

(Gx03p.=
1. Alegere: 1iz3 a nevoilor tale
ioanele, dobanda, data playi,

bydobinda, termeni contractului, comisioanele. ale claue:

<) comisioanele, dobdnda si data plati

d1dobanda, profitul, comisioanele s alte clavze:

¢ termenti contractului sfalte clauze.
2 un cont bancar?

ataxcle si comisioancl
b dobanda oferita pentru economil;

©) accesul la servich de internet banking sau aplicatii mobile;
‘dcursul valutar din ziua deschideri contului,

® cooperare
 lucru in echipa

© coeziunea
grupului

Proiect
educational

P> Partea 1: Alegerea temei

P> Partea a 2-a: Elaborarea fisci de proiect
P Parteaa 3-a: Derularea proiectului

P Parteaa 4-a: Evaluarea proiectului




Introducere in educatia economico-financiara

Ainceput scoala! Ai intocmit o lista cu rechizi-
tele si produsele care crezi ca iti vor fi necesare.

1. Imparte produsele de pe lista intre nevoi
(produse care iti sunt necesare) si dorinte (pro-
duse pe care ti le doresti, dar fara de care te poti
descurca). Argumenteaza alegerile.

Lista de cumparaturi

un telefon nou

N

caiete dictando si de matematica

N

. b . stilou
2. Estimeaza pretul produselor de pe lista.
Cum ai procedat pentru a face estimarea? tableta
3. Precizeaza doua modalitati de obtinere ghiozdan
a ba.nilorvnecesari pentru achizitia produselor. trusd geometrie
Motiveaza aceste alegeri.
bloc de desen

4. La cumpararea ghiozdanului poti avea mai

CCCCCCCCCCCCCLC

multe optiuni: caiet de muzica
a) Il comanzi online sau il cumperi direct din 1 bicicleta
magazin? Justifica raspunsul. /] rucsac tip troller
y . 0
b) Plategtvl cu numerar sau cu cardul? 5 ceuscl
Argumenteaza alegerea. l
L R . ixuri colorate
¢) Compari mai multe modele sau il alegi pe W p
primul disponibil? Explica decizia. []

5. Precizeazd minimum trei caracteristici
de care tii cont cand alegi ghiozdanul (exemplu:
pret, design, materialul din care este confectionat etc). Ordoneaza aceste elemente in functie de impor-
tanta lor pentru tine. Compara alegerea ta cu alegerea colegului si motivati diferentele.

6. Ajuns acasad, observi ca fermoarul ghiozdanului nu se inchide bine. Explica ce decizie iei si
argumenteaza raspunsul.

7. La magazin, vanzatorul refuza sa iti schimbe
ghiozdanul:
a) Precizeaza ce document iti este necesar pentru a
solicita inlocuirea produsului.
b) Explica ce decizie iei daca vanzatorul refuza in
continuare sa iti schimbe ghiozdanul.

c) In ce postura esti cand cumperi ghiozdanul (pro-
ducator, vanzator, consumator, intermediar)?

d) Enumera minimum doua drepturi pe care le ai in pos-
tura in care te afli.

8. Iti doresti o tabletd, dar nu dispui momentan de suma
necesara pentru a o cumpara. Ce solutii crezi cd ai putea gasi?



Cetatenia, dimensiunea economica

P> Lectia 1: Calitatea de consumator de bunuri si servicii

P> Lectia 2: Drepturi si responsabilitati ale consumatorului.
Protectia consumatorului

P> Lectia 3: Producerea de bunuri si servicii

P> Lectia 4: Producatorul si spiritul antreprenorial.
Initiativa si riscul

P Recapitulare
» Evaluare



Lectia 1: Calitatea de consumator de bunuri si servicii

Calitatea de consumator de bunuri si servicii

Consumatorul este o0 persoana care cumpara pro-
duse (bunuri cu forma fizica, precum hainele, alimen-
tele, telefoanele) sau servicii (activitati care te ajuta,
cum ar fi reparatiile, internetul sau transportul). De
fiecare data cand achizitionezi ceva, esti consumator.

Este important sa intelegi c4, in cali-
tate de consumator, ai drepturi si

responsabilitati. Un con-
sumator des-
tept ia decizii
Drepturi informate.

Ai dreptul sa cumperi produse

sigure, sa primesti informatii corecte Responsabilité;i

despre ceea ce cumperi si sa fii respectat. Trebuie sa fii atent la ceea ce cumperi si sa nu risi-
De exemplu, daca un produs este defect, pesti banii. Este bine sa citesti etichetele, sa compari
ai dreptul sa ceri repararea, inlocuirea preturile si sa verifici daca produsul sau serviciul este
sau returnarea banilor. ceea ce ai nevoie cu adevarat.

o .............................................................................................................................................................

Descopera

...............................................................................................................................................................

: Alaturi de bunurile si serviciile obisnuite, exista si serviciile financiare. Acestea sunt oferite de banci
: side alte institutii care te ajuta sa gestionezi banii.
: Cateva exemple de servicii financiare sunt:

:  Conturi bancare. Instrumente financiare care te ajuta sa pastrezi banii in siguranta, sa faci plati si sa
: Tncasezi bani.

: Carduri bancare. Instrument bancar cu ajutorul caruia poti plati fara numerar sau retrage bani de la
: bancomat.

Economisire. Se face prin intermediul unui cont de economii sau a unui depozit bancar.

:  Credite. Sume de bani pe care le poti obtine de la banca pentru diverse achizitii si pe care trebuie sa
¢ le rambursezi impreuna cu o suma suplimentara numita dobanda. Y

Reguli pentru a te proteja in calitate de consumator

v Cere intotdeauna bonul fiscal pentru ca acesta este dovada ca ai platit pentru produsul sau serviciul
achizitionat. Daca ceva nu este in regula, poti folosi bonul fiscal pentru a rezolva problema.

" Informeaza-te inainte sa cumperi! Citeste despre produs sau serviciu si intreaba alte persoane care
l-au folosit si afla pareri.

v Fii atent la oferte! Daca ceva pare prea ieftin pentru a fi adevarat, probabil ci nu este de calitate.

v Fereste-te de fraude! Nu da nimanui datele cardului tau bancar sau parolele pentru conturi.

...............................................................................................................................................................



1. Verifica daca ai inteles

O i .

seesesesessesseesesesesesesesesesecseetsesesesesesesesesece00s000000000e

Completeaza rebusul de mai jos si vei descoperi
ce rol ai cAnd cumperi bunuri si servicii. i Pentruafiun consumator responsabil:
e Planifica-ti bugetul. Noteaza cat castigi

1. Oamenii pot achizitiona bunuri si ... N L . oa ISR
P ’ ’ : si cat cheltuiesti, astfel, stii cati bani 1ti raman

2. Consumatorii au drepturi dar au si.... : pentru lucruri mai importante.

3. Instrumente financiare care permit pastrarea | e Cumpara doar ceea ce ai nevoie.
banilor in siguranta. : Gandeste-te daca un lucru este esential sau

4. Bunuri cu forma fizicad pe care le putem : dacadoarti-ldoresti. Este bine sa prioritizezi
achizitiona : nevoile, cum ar fi mancarea sau materialele ®

) . i pentru scoala.

5. Orice consumator are anumite ... : e s .

: ® Evita risipa! Daca al ceva acasa care
: functioneaza bine sau este Tn buna stare (un

7. Pe langa bunuri si servicii obisnuite mai exista ~ : telefon, o -

si servicii ... : pereche de
: pantofi etc.),
‘nu cumpara

6. Activitatea de a pune bani deoparte.

8. Imprumuturi solicitate de la banca pentru care
platim dobanda.

] o ) un lucru simi-
9. Document fiscal care trebuie solicitat la orice i 3¢ goar pen-
achizitie pentru a putea dovedi cd am platit. ‘ tru ca este la

10. Instrumente de plata fird numerar emise de ~ : moda.
banci. :
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2. Aplica

Scrieti in caiete asocierile corecte dintre cifrele din coloana A si literele din coloana B.

N B
Servicii bancare Definitii ale serviciilor bancare
1. Credite a. Instrument bancar cu ajutorul caruia pot fi efectuate plati fara

numerar sau se pot retrage bani de la bancomat.

b. Sume de bani care pot fi obtinute de la banca pentru diverse achizi-

tii si care trebuie rambursate impreuna cu o suma suplimentara numita
dobanda.

3. Carduri bancare c. Instrument bancar care permite acumularea de fonduri si acorda,
suplimentar, o dobanda.

2. Conturi bancare

d. Instrument financiar care pastreaza banii in siguranta, permite
4. Cont de economii efectuarea de plati si incasarea de bani.

3. Joc de rol. Lucrati in echipa

Tu si colegul de banca sunteti implicati intr-o tranzactie. Unul este van-
zatorul, iar celalalt este cumparatorul unui tricou. Simulati discutia

dintre vanzator si cumparator, facand referire la bonul fiscal. Stiai ca?
. Casa de marcat a fost inventata
4. Aplica . » .

in 1879 de catre James Ritty, un patron
ATNAT 1. Identifica in magazinele in de bar din Dayton, Ohio, pentru a con-
care intri panoul care face refe- trola casierii si vanzarile si a impiedica fur-
VA RUGAM SOLICITATI! rire la obligativitatea solicita- turile. Dispozitivul cu carcasa din lemn uti-
BON FISCAL rii bonului fiscal (asemana- liza clapete de metal marcate cu numere care
SIPASTRATHLPANALA |  tor cu imaginea aliturat3). indicau o valoare de vanzare, avand atasat si
IESIREA DIN UNITATE 9 La urmaitoa- un clopotel ce avertiza fiecare
o . operatiune. Avea, de aseme-

rea achizitie pe g
(OBLIGATITATE GONFORM LEGH 6412002 nea, un sumator care tota-

care o vei face,
solicita vanzatorului bonul fiscal si pre-
zinta-l colegilor in cadrul lectiei viitoare.
Analizati impreuna daca produsele si ser-
viciile cumparate au evitat risipa.

liza valorile de numerar mar-
cate pe parcursul unei zile. in
1884 Ritty a vandut inventia lui
lacov H. Eckert pentru 6.500 de
dolari. Ulterior a fost achizitio-
nata de John H. Patterson,
care a lansat-o Tn produc-
tie pe scara larga sub egida
companiei sale nou for-
mate, National Cash
Register, care mai
exista si astazi.

5. Reflecteaza

De ce crezi ca unii agenti economici
nu emit bonuri fiscale?

Prima casa de marcat

12



Lectia 2: Drepturi si responsabilitati ale consumatorului. Protectia consumatorului

Drepturi si responsabilitati ale consumatorului.
Protectia consumatorului

In calitate de consumator, ai un rol foarte important in econo-
mie. Tu decizi ce produse si servicii sd cumperi, iar acest lucru
influenteaza piata si modul in care companiile isi ofera produ-
sele. Este important sa intelegi ca, in calitate de consumator, ai
atat drepturi, cat si responsabilitati. De asemenea, exista institutii
si organizatii care te ajutd sa te protejezi atunci cand este nevoie.

Drepturile tale
in calitate de
consumator

Atunci cand cumperi un
produs sau un serviciu, ai
dreptul sa:

e primesti informatii
corecte si clare despre pro-
dusul sau serviciul pe care
il achizitionezi.

De exemplu, trebuie
sa stii exact ce include un
abonament de telefonie sau
conditiile unui cont bancar.

e cumperi produse
sigure, care nu iti pun sana-
tatea sau viata in pericol.

@ cerirepararea, inlocu-
irea sau returnarea banilor
pentru un produs defect.

e beneficiezi de respect
si tratament corect din par-
tea vanzatorilor si furnizo-
rilor de servicii.

De exemplu, daca iti
cumperi un gadget care se
strica imediat, ai dreptul
sa-l returnezi sau sa pri-
mesti altul nou.

Responsabilitatile consumatorului

Desi ai multe drepturi, trebuie sa stii ca ai si responsabilitati.
Asta inseamna ca:

e trebuie sa fii atent la ceea ce cumperi si sa citesti etiche-
tele sau contractele. Nu semna niciodata un document fara sa-1
intelegi complet!

e trebuie sa nu faci risipa de resurse financiare sau de pro-
duse. Fiecare leu cheltuit trebuie sa fie bine gandit.

e trebuie sa compari ofertele inainte de a cumpara ceva, mai
ales daca este vorba de produse sau servicii scumpe, cum ar fi un
telefon sau o bicicleta.

Protectia consumatorului in Romania

Daca intampini probleme, in calitate de consumator, exista insti-
tutii care te pot ajuta:

® Autoritatea Nationala pentru Protectia Consumatorului

(ANPC)

Este institutia care se ocupa de drepturile tuturor consumatorilor.
Daca tu cumperi un produs defect sau un serviciu care nu respecta
contractul, poti depune o reclamatie la ANPC.

ANPC verifica firmele si se asigura ca res-
pecta regulile, iar consumatorul este protejat.

Pentru a inregistra o sesizare la ANPC acce-
seaza codul QR.

Pentru informatii poti apela Telefonul
Consumatorului la numarul 021.9551.

e Centrul de Solutionare Alternativa a

Litigiilor in domeniul Bancar (CSALB)

Este o organizatie care te poate ajuta sa rezolvi disputele cu ban-

cile sau alte institutii financiare fara sa mergi in instanta.

13



De exemplu, daca ai un card si banca iti ia comisioane mai mari decat cele sta-

bilite, CSALB poate media conflictul intre tine si banca.
Pentru a inregistra o sesizare la CSALB acceseaza codul QR:

e Autoritatea de Supraveghere

Financiara (ASF)

codul QR:

Sediul ASF

Cum sa te protejezi in calitate de consumator?

Informeaza-te inainte de a lua decizii financiare. Citeste etichetele,
contractele si intreaba atunci cand nu intelegi ceva.
Pastreaza bonurile, facturile si contractele. Acestea
sunt dovezi care te pot ajuta in caz de dispute.

Cauta ajutor dacad ai probleme. Poti apela la ANPC, CSALB sau ASF
pentru a rezolva situatiile neplacute.

Evita ofertele care suna ,prea bine ca sa fie adevarate”. Daca cineva
iti promite ceva foarte ieftin si de calitate, verificd bine inainte de a
cumpadra.

........................................................................................................

: 1.1n calitate de consumator ai dreptul:

@ ANPC AUTORITATEA NATIONALA PENTRU
° Sé fII info rmat corect: U Trewecsa  PROTECTIA CONSUMATORILOR
t

® sa cumperi produse sigure; TELEFONUL
® satiseinlocuiasca produsele e
' 021 9551

neconforme sau sa ti se
returneze banii;
e sa fii respectat.

Adres3: Str. 1 Decembrie 1918 nr.121, cod postal 810204

OO
ek

il iatiilor de i nu au drept de control
al operatorilor economici, conform art.42 din 0.G. nr. 21/1992.
Apetares

i 2.Cand esti consumator ai obligatia si:
: e te informezi cu privire la pro-

duse si servicii citind etiche- °

tele sau contractele;
® sa compari ofertele;
@ sa nu faci risipa de resurse.

: 3.Cand iti sunt incilcate drepturile poti trimite o sesizare la:

® ANPC - pentru produse si servicii;
® CSALB - pentru produse si servicii financiare;
® ASF - pentru asigurari.

........................................................................................................

Este o institutie care supravegheaza fir-
mele de asigurari, pensii private si bursa de
valori. Daca ai probleme cu o polita de asigu-
rare sau cu alte servicii financiare, ASF poate
investiga si iti poate oferi solutii.

Pentru a inregistra o sesizare catre ASF
este necesar sa iti creezi cont accesand

Imagineaza-ti ca iti cum-
peri un joc video nou, dar,
cand ajungi acasa si il incerci,
nu functioneaza.

Tn acest caz te poti intoarce
cu bonul fiscal la magazin si
explici problema. Ai dreptul sa
ceri sa ti se inlocuiasca jocul
sau sa primesti banii inapoi.

Daca magazinul refuza sa iti
rezolve problema, poti face o
reclamatie la ANPC. Autoritatea
va investiga cazul si te va ajuta
sa iti recuperezi banii sau sa
primesti un produs nou.




Lectia 2: Drepturi si responsabilitati ale consumatorului. Protectia consumatorului

1. Aplica

1. Foloseste un telefon sau un calculator cu acces la internet, acceseaza codul QR
alaturat si urmeaza pasii pentru inregistrarea unei sesizari la ANPC. Nu finaliza insa
inregistrarea! E doar un exercitiu.

2. Identifica adresa Comisariatului Judetean pentru Protectia Consumatorilor din
judetul tau.

2. Joc de rol / Lucram in echipa

Impartiti-va in echipe de cate trei. Un elev va fi vanzatorul, un elev va fi cumparatorul, iar alt elev va
fi reprezentantul ANPC. Cumparatorul incearca sa schimbe un produs defect si discuta pe rand cu van-
zatorul, care refuza, iar apoi cu reprezentantul ANPC. Ulterior reprezentantul ANPC discuta la randul

sau cu vanzatorul. Fiecare parte implicata prezinta argumente, fard a face atac la persoana. Prezentati
clasei solutia gasita!

3. Reflecteaza
De ce crezi cd este important sa soliciti bon fiscal dupa fiecare achizitie?

4. Verifica daca ai inteles

Copiaza pe caiet cele doua coloane de mai jos, iar apoi uneste prin sdgeti institutia din coloana din
stanga cu tipul de produse si servicii pentru care primeste sesizari din coloana din dreapta:

Institutii Tipuri de produse si servicii
ANPC - Autoritatea Nationala pentru Asigurari
Protectia Consumatorului g

CSALB - Centrul de Solutionare Alternativa

Produse alimentare
a Litigiilor in domeniul Bancar

ASF - Autoritatea de Supraveghere [ 7 ¢

. . Servicii financiare 'Q
Financiara -

5. Portofoliu

Alcétuieste un portofoliu despre una dintre urmatoarele institutii, la alegere: Autoritatea de Su-
praveghere Financiara (ASF), Centrul de Solutionare Alternativa a Litigiilor in domeniul Bancar
(CSALB), Comisariatul Judetean pentru Protectia Consumatorului din judetul tau.

Portofoliul va cuprinde:

® o scurta descriere a institutiei (3-4 fraze despre rolul si activitatile ei);

e datele de contact (adresa fizica, site web, e-mail, telefon);

e una sau mai multe imagini cu sediul institutiei;

e opinia ta privind utilitatea institutiei respectiva si motivarea alegerii.
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Lectia 3: Producerea de bunuri si servicii

Producerea de bunuri si servicii

In fiecare zi folosesti bunuri si servi-
cii. De la alimentele consumate zilnic
pana la autobuzul care te duce la scoala,
toate acestea sunt rezultatul muncii unor
oameni si al proceselor economice care fac
posibila existenta produselor si serviciilor
de care ai nevoie.

Ce sunt bunurile si serviciile?

Bunurile sunt obiecte fizice pe care le poti atinge si folosi, cum ar
fi hainele, alimentele, jucariile sau un telefon mobil.

Serviciile sunt activitati
oferite de alte persoane sau
companii care iti fac viata
mai usoara, cum ar fi trans-
portul, educatia, internetul
sau servicii de hair styling.

De exemplu, cand cum-
peri o bicicleta, aceasta este
un bun, dar daca duci bici-
cleta la reparat, mecanicul
iti ofera un serviciu.

Cum se produc bunurile si serviciile?

Pentru a produce bunuri si servicii, sunt necesare resurse. Acestea
sunt de trei tipuri principale:

1. Resursele naturale, reprezentate de materialele care provin
din natura, cum ar fi apa, lemnul, petrolul sau metalele.

2. Resurse umane, reprezentate de oamenii care lucreaza pentru
a produce bunuri sau pentru a oferi servicii. De
exemplu, un fermier care cultiva legume
sau un profesor care preda la scoala.

3. Resursele de capital, care
cuprind lucrurile create de
oameni si folosite in produc-
tie, cum ar fi utilajele, cladi-
rile sau banii necesari pen-
tru a incepe o afacere.

l
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Etapele productiei de
bunuri si servicii

1. Planificarea: produ-
catorii trebuie sa decida
ce bunuri sau servicii sa
creeze, in functie de ceea
ce au nevoie sau doresc
consumatorii.

2. Obtinerea resurse-
lor: pentru a produce ceva
este nevoie de materiale si
de echipamente, de forta de
munca etc. De exemplu, pen-
tru a face paine, este nevoie
de faina, apa, drojdie, un
cuptor, angajati specializati
etc.

3. Productia: activitatea
prin care resursele sunt com-
binate pentru a crea bunu-
rile sau serviciile dorite.

4. Distributia: bunu-
rile si serviciile sunt
livrate catre consuma-

tori, prin magazine,

piete sau online.




Lectia 3: Producerea de bunuri si servicii

De ce este important sa producem eficient?

Productia eficienta ajuta la:
e reducerea risipei de materiale si bani;
e crearea unor produse de calitate mai
buna;
e satisfacerea nevoilor consumatorilor.
De exemplu, o fabrica de jucarii care
foloseste doar cantitatea necesara de mate-
riale produce mai multe jucarii si la un pret
mai mic.

Cine decide ce se produce?

Intr-o economie, deciziile legate de productie sunt
influentate de mai multi factori:

Consumatorii pentru ca ei decid ce sa cumpere, iar cererea lor
influenteaza ce bunuri si servicii sunt produse.

Producatorii pentru ca ei aleg ce sa produca, in functie de ceea
ce cred ca se va vinde.

Guvernul pentru ca, uneori,
statul sprijina producerea unor
bunuri (cum ar fi medicamen-
tele sau energia) sau reduce
producerea altora prin taxe
suplimentare (cu scopul pro-
tejarii populatiei, de exemplu,
in cazul produselor cu un con-
tinut ridicat de zahar).

Rolul banilor
in producerea
bunurilor si serviciilor

Banii sunt foarte
importanti in toate acti-
vitatile. Producatorii
folosesc bani pentru a
cumpara resurse, pen-
tru a plati muncitorii si
pentru a investi in echi-
pamente mai bune. De
asemenea, consumatorii
folosesc bani pentru a cum-
pdra produsele si serviciile
oferite de producatori.

Cum poti contribui tu?

o Alege produse de calitate! Citeste etichetele si informeaza-te
inainte de a cumpara.

o Nu risipi resursele! Cumpara doar ceea ce ai nevoie si incearca
sa refolosesti lucrurile.

® Recicleaza! Marile magazine au instalatii
unde poti duce ambalajele reciclabile.

e Respecta munca altora! Fiecare
produs si serviciu implica efor-

- /; :
turi si resurse. é. (72

Cum se produce o ciocolata?

Resurse naturale: Boabele
de cacao sunt recoltate dintr-o
ferma. Ulterior acestea sunt
transformate Tn pudra, care
este cumparata de fabrica de
ciocolata.

Resurse umane: Angajatii
din fabrica, pe baza unui
proces tehnologic specific,
transforma pudra de cacao in
ciocolata.

Resurse de capital: Se folo-
sesc masini si utilaje, atat in
procesul de productie, cat si
pentru ambalare si transport.

Distributie: Ciocolata ajun-
ge in magazin, iar tu o poti
cumpara.
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Lectia 3: Producerea de bunuri si servicii

1. Aplica

1. Da exemple de trei bunuri si trei servicii pe care le folosesti frec-
vent. Precizeaza rolul fiecaruia pentru tine si diferenta dintre aceste
doua categorii.

2. Deseneaza pe caiet un tabel dupa modelul de mai jos si inca-
dreaza bunurile si serviciile din lista in categoria potrivita: suc de
portocale, telefonie mobild, reparatii calculatoare, baterii, ingrijire
medicala, manichiurd, caiet dictando, bicicleta, pdine, livrare pizza.

Bunuri Servicii

2.]Joc de rol / lucram in echipa

Impartiti-va in doua echipe. Folosind tehnica brainstorming (gene-
rarea de idei fara ca acestea sa fie evaluate sau criticate), elevii din
prima echipa vor analiza impactul pozitiv al productiei de bunuri si
servicii, iar elevii din a doua echipa vor analiza impactul negativ al
productiei de bunuri si servicii. La final fiecare echipa va prezenta in
fata clasei ideile descoperite.

3. Reflecteaza

Care crezi ca sunt principalele provocari pentru un

tate!

................................................

1. Bunurile au forma fizica.

Serviciile sunt imateriale (con-
: stau Tn activitati sau lucrari).

2. Pentru a produce bunuri

: si servicii se combina resurse
: umane, materiale si de capital.

3. Etapele obtinerii de

: bunuri si servicii sunt:

@ Planificarea

® Obtinerea resurselor

® Productia

@ Distributia :
4. Deciziile privind produc- :

tia sunt influentate de consu- :
: matori, de producatori si de :
i guvern. :

5. Cum poti contribui tu?
® Alege produse de cali-:

@ Nu risipi resursele!
® Respecta munca altora!

................................................

Stiai ca?

roducator de bunuri sau servicii? - . . ..
P In urma cu 4000 de ani aztecii

si mayasii au folosit boabele de cacao
pentru a prepara o bautura folosita n tim-

pul ritualurilor religioase. In Europa, boabele
de cacao au patruns abia la jumatatea secolu-
lui al XVI-lea, Tn Spania. La inceput,
cacaua a fost folosita ca medica-
ment, din cauza gustului amarui.
Trecerea de la forma lichida a cio-
colatei la cea solida s-a petrecut
in anul 1828, odata cu inventarea
unei prese ce elimina o parte din
untul de cacao din bautura obti-
nuta din boabe. in 1827, Joseph
Fry a descoperit modelarea cio-

4. Verifica daca ai inteles

Copiaza pe caiet afirmatiile de mai jos com-
pletand in locul spatiilor punctate cuvintele
care lipsesc, alegand din urmatoarea serie:
consumatori, naturale, Guvern, fizicd, pre-
statii, capital, activitdti, producdtori.

1. Bunurile au forma ............... .
Serviciile sunt............... SaU ..ovverene. .

2. Pentru a produce bunuri si ser-
vicii ai nevoie de resurse................ ,
materiale side............... .

3. Deciziile privind productia sunt

influentate de................ , care aleg ce colatei prin adaugarea unei parti
sa cumpere, de................ ,care aleg ce de unt de cacao. Prima tableta
saproducaside............... , care spri- de ciocolata cu lapte a fost inven-

tata Tn 1875 de catre Daniel Peter
si Henri Nestleé.

jind sau descurajeaza productia anu-
mitor produse.
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Lectia 4: Producatorul si spiritul antreprenorial. Initiativa si riscul

Activitatea economica dintr-o tara
presupune productia si vanzarea de
bunuri si servicii, realizate de catre pro-
ducatori si antreprenori.

Cine este producatorul?

Un producator este o persoana sau o
companie care creeaza bunuri sau ofera
servicii.

De exemplu, un fermier care pro-
duce lapte sau fructe este un produca-
tor de bunuri. Un medic care ofera consultatii este un producator
de servicii.

Antreprenoriatul
contribuie la:

@ crearea de locuri de

munca;
Cine este antreprenorul? e dezvoltarea economiei
locale si nationale;
Un antreprenor este o persoana care identifica o oportunitate e cresterea calitatii vietii, prin

de a obtine profit prin satisfacerea unor dorinte si nevoi ale socie-
tatii, dand dovada de inovatie si unicitate. Antreprenorul are ini-
tiativa si isi asuma riscurile pentru a transforma ideea in realitate.

realizare de produse si
servicii inovative.

De exemplu, o persoana care identifica nevoia unui after school intr-un
cartier nou construit si isi dezvolta o afacere din infiintarea unei astfel

de institutii. Exemple
de antreprenori
Cum poti deveni un antreprenor? de succes
Fii curios! Gandeste-te la lucrurile care te pasioneaza. Ce ai Antreprenor local: Un
putea sa creezi sau sa oferi? brutar din orasul tau care
Invata sa lucrezi in echipa! a inceput cu un mic cup-

tor si acum are o brutarie
renumita.
Antreprenor global: Fon-
datorul unei aplicatii de
socializare care a avut o
idee simpla — sa conec-
teze oamenii online —
si a transformat-o in-
tr-o afacere uriasa.

Colaboreaza cu alti oameni pen-
tru a-ti transforma ideile in
realitate.

Exerseaza sa iti faci
un buget! Planifica
sumele pe care le
vei cheltui si cati
bani ai putea
castiga.
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Spirit antreprenorial, initiativa si risc

Spiritul antreprenorial inseamna capacitatea de a identifica o
oportunitate, de a avea curajul sa o transformi intr-o afacere si de
a-ti asuma riscurile necesare pentru a reusi.

Initiativa este dorinta si capacitatea de a face primul pas, de a
incerca ceva nou. Fara initiativd, o idee buna ramane doar o idee.

Riscul reprezinta probabilitatea ca un antreprenor sa inregistreze
pierderi.

Cum sa dezvolti initiativa?

Fii atent la nevoile oamenilor din jurul tau! Ce si-ar dori sa aiba,
dar nu gasesc? Cum ai putea sa le oferi acel produs sau serviciu?

Fii deschis sd inveti lucruri noi si fii dispus sa incerci idei diferite!

Cum sa gestionezi riscurile?
Planifica atent! Fa un plan detaliat inainte de a incepe. Afla ce

resurse ai nevoie, cine sunt clientii tai si cat de mare este cererea
&3

pentru produsul tau.

Informeaza-te! Invatd cat mai multe despre dome-
niul in care vrei sa lucrezi. De exemplu, daca vrei sa vinzi
sucuri naturale, afla ce fructe sunt cele mai populare si
care sunt cele mai bune metode de promovare.

Incepe cu pasi mici! Nu investi toti banii de la ince-
put. Testeaza ideea pe o scara mica, pentru a vedea daca
functioneaza.

Fii pregatit sa te adaptezi! Daca ceva nu merge con-
form planului, schimba strategia.

Sa spunem ca iti place sa
faci bratari colorate. In loc sd
le faci doar pentru tine, poti
incepe sa le vinzi colegilor
sau vecinilor. Te gandesti cat
te costa materialele pentru o
bratara si stabilesti un pret
care include si un mic cas-
tig. Faci cateva modele dife-
rite pentru a vedea care sunt
preferatele cumparatorilor.
Daca bratarile tale sunt apre-
ciate, iti poti deschide o firma
(cu ajutorul parintilor) si poti
incepe sa le vinzi online.

Stiai ca?

................................................................................................

La finalul anului 2023, in
Romania existau 1.206.397 de firme.
In perioada 1ianuarie - 30 iunie 2024
s-au inregistrat la Registrul Comertului
68.223 de firme. Dintre acestea 15.310
sunt PFA-uri (Persoana Fizica Autorizata)
si 50.149 SRL-uri (Societati cu Raspundere
Limitata), restul fiind SA-uri (Societati
pe Actiuni) sau
avand alte forme
de organizare. in
aceeasi perioada
22.459 de compa-
nii au fost dizol-
vate (inchise).

® Producatorul creeaza bunuri sau ofera servicii, antre-
prenorul identifica o oportunitate si creeaza o afacere
pentru rezolvarea unei probleme.
@ Antreprenoriatul contribuie la crearea de locuri de
munca, dezvoltarea economiei si cresterea cali- @
tatii vietii.
e Spiritul antreprenorial, initiativa si disponibili- :
tatea de a-si asuma riscuri sunt trei calitati
esentiale ale antreprenorului.

......................................................................

call Al
3 -

OFICIUL REGISTRULUI COMERTULU\
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1. Aplica

1. Identifica si noteaza in caiet minimum trei riscuri pentru exemplul practic cu bratarile colorate.
2. Pentru fiecare dintre cele trei riscuri identificate la punctul 1 scrie cate doua actiuni prin care poti
minimiza impactul acelui risc.

2. Lucram in echipa Analiza SWOT
Impartiti-va in patru echipe si trageti la sorti una din ideile Benefice Pun in pericol
de afaceri ce ar putea fi puse in practica: o librarie, un punct de atingerii atingerea
copiere/imprimare, o florarie, un atelier de reparatii biciclete. obiectivelor obiectivelor
Realizati o analiza SWOT a ideii voastre, completand in caiete €3
o diagrama similara celei alaturate si identificand minimum trei er .
puncte tari, trei puncte slabe, doud oportunitati si doua amenintari. s 5 Puncte tari Puncte slabe
Fiecare echipa va prezenta apoi in fata clasei rezultatul ana- g; S
lizei efectuate si sansele de reusita a ideii de afacere alese. .
Analiza SWOT este o metoda folosita in mediul de afaceri, pentru a ajuta 3 ; Oportunitati Amenintari
la proiectarea unei viziuni de ansamblu asupra firmei. Ea provine dintr-o ’g S
cercetare efectuatd intre anii 1960 si 1970 la Stanford Research Institute A E

din SUA. Acronimul SWOT

3. Aplica

Copiaza in caiet afirmatiile de mai jos si completeaza in spatiile punctate cu notiunile corespunza-
toare, alegand din urmatoarea serie: initiativd, oportunitate, produse, servicii, dorinte, nevoi, riscuri,
pierdere, curaj, spirit antreprenorial.

In categoria producitorilor se inscriu persoanele si companiile care
creeaza.......... sau care ofera.......... .

Antreprenorii sunt persoane care identifica .......... ,cu scopul de a
obtine profit.
Activitatea antreprenoriala presupune.......... , 1ar antreprenorii isi
asuma.......... pentru a transforma ideea lor de afacere in realitate.

Riscul reprezinta probabilitatea ca un antreprenor sa inregistreze
Asumarea riscului presupune........... .
Afacerile dezvoltate de antreprenori contribuie la rezolvarea...........
S DR ale societatii.
Cele trei calitati esentiale ale antreprenorului sunt:........... y eeeeeeaene e .

4. Reflecteaza

De ce crezi ca nu toti oamenii sunt antreprenori?

5. Verifica daca ai inteles
Da exemplu de un antreprenor de succes din zona in care locuiesti. Justifica de ce ai facut aceasta
alegere.
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Recapitulare

In tabelul de mai jos sunt notate 16 notiuni invatate in lectiile anterioare si definitiile sau atri-
butele corespunzatoare lor.

a) Rupeti patru coli A4 (sau doua foi duble de caiet studentesc) in cate opt parti egale.

b) Impartiti elevii in doua grupe egale. Daca numarul de elevi este impar, profesorul va face parte
dintr-o echipa. Daca sunt mai putini elevi in clasa, renuntati la ultimele randuri din tabelul de mai jos.

c) Dati fiecarui elev cate o bucata de hartie dintre cele 32 rezultate si rugati-1 sa copieze textul din
celula tabelului de mai jos care corespunde pozitiei sale in ordinea de la catalog, dar fara a nota si
numarul pe foaie.

d) Puneti foile pe catedrd, intoarceti-le cu fata in jos si amestecati-le.

e) Rugati fiecare elev sa extraga cate o foaie.

f) Solicitati fiecarui elev sa identifice colegul cu biletul corespondent.

g) Invitati fiecare pereche pe rand in fata clasei, pentru a citi cu voce tare termenul si definitia aferenta.

Varianta 2: Strangeti toate foile pe catedra si invitati elevii, pe rand, sa extraga cate un cartonas si
sa defineasca termenul extras sau sa enunte cuvantul aferent definitiei scrise pe foaia extrasa.

1) consumator 2) Persoana care cumpara produse si servicii

3) Autoritatea Nationala pentru

Protectia Consumatorului (ANPC) 4) Institutia care protejeaza drepturile tuturor consumatorilor

5) Centrul de Solutionare Alternativd a 6) Organizatie care te poate ajuta sa rezolvi disputele cu bancile
Litigiilor in domeniul Bancar (CSALB)  sau alte institutii financiare fara sa mergi in instanta.

7) Autoritatea de Supraveghere 8) Institutie care supravegheaza firmele de asigurari, pensii
Financiara (ASF) private si bursa de valori

10) Sa primesti informatii corecte si clare
Sa cumperi produse sigure
Sa ceri inlocuirea unui produs defect sau returnarea banilor
Sa beneficiezi de respect si tratament corect

9) drepturile consumatorului

12) Sa citesti etichetele sau contractele
11) responsabilitatile consumatorului Sa nu faci risipa de resurse
Sa compari ofertele inainte de a cumpara

13) producator 14) Persoana sau o companie care creeaza bunuri sau ofera servicii
15) bunuri 16) Obiecte cu forma fizica pe care le poti folosi

17) servicii 18) Activitati oferite de alte persoane sau firme

19) resurse 20) Naturale, umane si de capital

21) etapele productiei 22) Planificarea; Obtinerea resurselor; Productia; Distributia

24) Producatorul care identifica o oportunitate si creeaza o

23) antreprenor .
afacere pentru rezolvarea unei probleme.

or " 26) Capacitatea de a identifica o oportunitate, de a avea curajul sa

25) spirit antreprenorial e . . . . .
o transformi intr-o afacere si de a-ti asuma riscurile pentru a reusi.

27) initiativa 28) Dorinta de a face primul pas, de a incerca ceva nou.

29) risc 30) Probabilitatea ca un antreprenor sa inregistreze pierderi

32) Materialele care provin din natura, cum ar fi apa, lemnul,

31) resurse naturale petrolul sau metalele



Evaluare

I. Stabiliti valoarea de adevar a fiecareia dintre afirmatiile de mai jos si notati in caiete A, daca o
considerati adevarata sau F, dacd o considerati falsa. (4x0,5p.=2p.)

1. Consumatorul este persoana care consuma resurse pentru a obtine produse si servicii.

2. Producatorul combina resurse naturale, umane si materiale pentru obtinerea de produse si
: servicii.

3. Antreprenorul este persoana care identifica o nevoie in societate si gaseste o solutie pentru
. rezolvarea ei.

4. Riscul reprezinta dorinta de a face primul pas, de a incerca ceva nou.

II. Copiati in caiet elementele din cele doua coloane de mai jos si uniti prin sageti notiunile
. corespondente.
: (4x0,5p.=2p.)
Etapele productiei Sa primesti informatii corecte si clare.
Sa cumperi produse sigure.
Sa ceri inlocuirea unui produs defect sau returnarea banilor.
Sa beneficiezi de respect si tratament corect.

. Drepturile consumatorului Sa citesti etichetele sau contractele. .
: Sa nu faci risipa de resurse.
: Sa compari ofertele inainte de a cumpara.

Resursele folosite in productie planificarea
obtinerea resurselor
productia
distributia

:  Responsabilitatile consumatorului naturale
: umane
: materiale

II. Pentru fiecare dintre afirmatiile de mai jos scrieti pe caiet litera aferenta variantei corecte.
3x0,5p.=1,5p.)

1. Care dintre urmatoarele institutii nu are atributii in domeniul protectiei consumatorului?
a) Autoritatea Nationala pentru Protectia Consumatorului (ANPC)
b) Oficiul National al Registrului Comertului (ONRC)

c) Centrul de Solutionare Alternativa a Litigiilor in domeniul Bancar (CSALB)

: d) Autoritatea de Supraveghere Financiara (ASF) :
2. Printre cele mai importante caracteristici ale unui antreprenor se regasesc:
a) spiritul antreprenorial, initiativa si abilitatea de a face calcule :
b) initiativa, capacitatea de a-si asuma riscuri si abilitatile de comunicare



Evaluare

c) capacitatea de a-si asuma riscuri, spiritul
antreprenorial si initiativa
d) spiritul antreprenorial, capacitatea de
a-si asuma riscuri si charisma
3. Ai achizitionat un produs defect si te
intorci cu el la vanzator.
a) Vanzdtorul nu are nicio obligatie, trebuia
sa verifici produsul in momentul cumpararii.
b) Vanzatorul nu are nicio obligatie, va tre-
bui sa te adresezi Autoritatii Nationale pentru
Protectia Consumatorului (ANPC).
c) Vanzatorul este obligat sa iti schimbe pro-
dusul sau sa iti returneze banii, chiar daca nu
mai ai bonul fiscal.

d) Vanzatorul este obligat sd iti schimbe produsul sau sa iti returneze banii doar in baza bonului

: fiscal.

: o
IV. Copiati in caiet afirmatiile de mai jos, inlocuind spatiile punctate cu notiunile corespunzatoare

din urmatoarea serie: pierdere, bunuri, planificarea. 3x0,5p.=1,5p.)
1. Etapele productiei sunt:............. , obtinerea resurselor, productia si distributia. :
2. Posibilitatea ca un antreprenor sa inregistreze............. poarta numele de risc.
3. Consumatorul este orice persoana care achizitioneaza............. si servicii.

. V.Redactati un eseu in care sa mentionati minimum doua asemanari si minimum doua deosebiri :
: intre producator si antreprenor. (4x05p.=2p.) :
Se acorda 1 punct din oficiu. :

Stiai ca?

Productia si consumul de bunuri si servi-
cii genereaza poluare si deseuri. Pentru a reduce
cantitatea de deseuri, putem recicla o parte dintre
ele. Dar, de exemplu, n ceea ce priveste deseurile de
hartie si carton, Tn 2020, Romania a reciclat doar 63% din
hartia si cartonul utilizate, mult sub media europeana de
82%. Desi rata de reciclare a acestor materiale a crescut la
67,88% in 2021, tara noastra ramane pe locul 29 din 30 de nati-
uni europene in ceea ce priveste reciclarea.
Este esential sa ne implicam mai activ in reciclare pentru a
proteja mediul si a ne asigura un viitor mai curat.
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Banii si bugetul

P> Lectia 5: Alegerea unui scop. Resurse necesare pentru atingerea
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Lectia 5: Alegerea unui scop. Resurse necesare pentru atingerea scopului propus
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Alegerea unui scop. Resurse necesare
| » pentru atingerea scopului propus

Orice reusita profesionalad sau personala incepe cu stabilirea unui
scop clar. Daca stii exact ce iti doresti, vei sti si ce trebuie sa faci pen-
tru a ajunge acolo.

Analiza SCOPICA - resursa pentru atingerea unui scop

Pentru definirea si atingerea unui scop iti propunem sa folosesti
Analiza SCOPICA. Cele 6 litere din cuvantul ,SCOPICA” reprezinta fie-
care cate un pas de facut in vederea definirii si atingerii scopului.

1. ,SJ - Situatia actuala

Inainte s iti stabilesti scopul este important sa analizezi situatia ta
actuala. Sa stii de unde pornesti. De exemplu, poti avea 14, 15 sau 16 ani,
in functie de varsta la care ai inceput scoala. Daca ai 14 sau 15 ani, poti
deschide un cont bancar, dar nu te poti angaja. Daca ai 16 ani, poti lucra

cu jumatate de norma in timpul vacantelor. Poti locui in mediul urban
sau rural etc.

Exemplu

Maria este clasa a VIII-a, are 15 ani si locuieste intr-un oras din provincie.
Scoala ei este la aproximativ un kilometru si jumdtate de casd. Desi este o fire
sportivd, pierde zilnic destul de mult timp cu drumul spre si dinspre scoald.

2. 9 — Capacitati si Constrangeri

Exemplu
Dupa ce ai analizat situatia ta actuald, fa o lista care sa contina ce poti Maria practica hand-
si ce nu poti sa faci. Poate ca esti sportiv. Sau poate canti sau dansezi. Sau lA)alul la un club din oras.
poate faci sau stii ceva ce ti-ar fi de ajutor. Poate o alergie sau o alta pro- Insa nu stie sa mearga pe
blema te impiedica sa faci anumite lucruri. bicicleta.

3. ,OJ — Obiective

Un obiectiv este o proiectie a viitorului sau un rezultat anticipat si dorit, pe care o persoana (sau un

grup de persoane, de exemplu, o familie sau o clasa de elevi) si-l imagineaza si se angajeaza sa il obtina.

Dupa ce ti-ai analizat situatia, dupa ce ai facut o lista cu capacitatile si constrangerile tale, este momen-
tul sa iti stabilesti un obiectiv. Cel mai popular tip de obiective sunt obiectivele SMART.
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Lectia 5: Alegerea unui scop. Resurse necesare pentru atingerea scopului propus
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SMART este de asemenea un acronim, in care fiecare Specific
litera are un inteles important:
« S: Specific. Obiectivul tau trebuie sa fie clar. Nu
spune doar ,Vreau bani”, ci spune exact cat si pentru ce.
e M: Masurabil. Trebuie sa poti masura progresul.
De cati bani ai nevoie? Cum iti vei da seama ca esti pe
drumul cel bun?
o A: Abordabil. Este realizabil? Poti sa atingi acest
obiectiv, chiar daca iti va lua timp si efort?
« R: Relevant. Este acest obiectivimportant pentru tine? Cum te ajuta sa iti atingi un scop mai mare?
o T: Incadrat in Timp. Pana cand vrei sa iti atingi obiectivul? Fara un termen limita, s-ar putea sa
amani lucrurile.

ART

Exemplu

Pentru a reduce timpul alocat drumului spre scoald, Maria si-a propus sd isi cumpere o pereche de
role. Parintii au fost de acord doar daca economiseste banii.

Maria si-a stabilit un obiectiv SMART, astfel:

Specific: Vreau o pereche de role care costd 500 de lei.

Masurabil: Trebuie sa economisesc 500 de lei.

Abordabil: Pot sa pun deoparte banii din alocatie si sd renunt la cumpdrdturile inutile.

Relevant: Rolele md ajutd sa ma deplasez mai repede si sd ma distrez cu prietenii.

Incadrat in Timp: Imi propun sd economisesc aceastd sumd in 5 luni.

4, y - Plan

Un plan reprezinta o lista de actiuni concrete, cu termene precise si resurse necesare, care faciliteaza
atingerea unui obiectiv. Ceea ce trebuie sa faci pentru a ajunge de la situatia actuala la indeplinerea
obiectivului.

Exemplu

Maria si-a facut un plan concret pentru atingerea obiectivului, cu urmadtoarele actiuni:

A1: Pand la finalul saptamanii sa deschid un cont de economii numit,,ROLE” in aplicatia de inter-
net banking.

A2: In fiecare lund, pe data de 8, transfer 100 de lei din alocatie in contul ,ROLE”.

A3: In a cincea lund, pe data de 10, merg la magazinul cu articole sportive si probez rolele care imi
plac.

A4: Cumpar rolele.

Exemplu

Maria a deschis contul ,ROLE” in aceeasi zi in
care a facut planul, iar in primele 3 luni Maria a
transferat cate 100 de lei.

5. y — Implementare

Implementarea inseamna executarea actiu-
nilor mentionate in plan la termenele stabilite.
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6. g — Control

Controlul implica monitoriza-
rea planului si evaluarea progre-
sului. Pur si simplu compari ce
ai indeplinit cu actiunile preva-
zute in plan.

Exemplu
Maria a primit de la
bunici, de ziua ei, 100 de lei.

7. 'N — Ajustare

Ajustarea inseamna sa adaptezi planul la noua situatie, sa modifici ter-
menele sau alte conditii ale actiunilor.

Exemplu
Maria a constatat ca isi poate atinge obiectivul mai devreme,
folosind cei 100 de lei primiti de la bunici. Poate merge la ATM sd

ii depund sau ii poate pdstra in numerar pand la achizitia rolelor.

.......................................................................................................................

Retine

.
.....................................................................................................................

1. Pentru a defini si atinge un scop este necesar sa faci o analiza SCOPICA:

a) Sa analizezi Situatia actuala.
b) Sa faci o lista cu Capacitatile si Constrangerile.
c) Sa stabilesti Obiective SMART.
d) Sa elaborezi un Plan, o lista de actiuni.
e) Sa Implementezi actiunile din plan.
f) Sa Controlezi periodic progresul. °
g) Sa Ajustezi planul cand si daca este necesar. :

2. Un obiectiv SMART Tnseamna un obiectiv care este:
a) Specific; b) Masurabil; c) Abordabil; d) Relevant; e) incadrat in Timp.

3. Fii recunoscator pentru fiecare progres! Sarbatoreste fiecare pas care
te aduce mai aproape de scopul tau. :

.
.......................................................................................................................................
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1. Reflecteaza

De ce crezi cd foarte multi oameni nu isi seteaza
deloc scopuri?

2. Alege varianta de obiectiv formulat SMART:

Vreau sa economisesc bani | Vreau sa economisesc 300 de lei din alocatie, pentru un telefon intr-o
pentru un telefon. perioada de sase luni.

Vreau sa economisesc | Vreau sa economisesc 200 de lei, din returnarea ambalajelor recicla-

pentru o excursie. bile, intr-o perioada de 4 luni pentru excursia de sfartit de an scolar.
3. Lucram in echipa 2 5
Folosind metoda brainstorming, alcatuiti pe tabla o lista cu
idei de obiective potrivite pentru elevii de clasa a VIII-a. 4
4. Aplica

Completeaza rebusul de mai jos pentru a obtine pe orizon-
tala caracteristicile unui obiectiv.

Vertical
1. Un tip de analiza utilizata pentru atingerea unui scop.

2. Etapa care presupune executarea actiunilor mentionate
in plan la termenele stabilite.

3. Reprezinta o lista de actiuni concrete, cu termene pre- 1
cise si resurse necesare care faciliteaza atingerea unui
obiectiv.

4. Etapa care implica monitorizarea
Stiai ca? planului si evaluarea progresului.
' 5. Este o proiectie a viitorului
sustin c3 80% dintre sau un rezultat anticipat si dorit
T T pe care o persoana si-l imagi-
el scopu'ri. B s neaza si se angajeaza sa il

Sunt studii care

menea, conform lui obtina.
Brian Tracy, doar 3% din-

tre americani 1si scriu

obiectivele pe hartie

si mai putin de 1% le

urmaresc cu regulari-

tate si le ajusteaza

daca e necesar.
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Bugetul. Venituri personale - cheltuieli personale.
Venituri ale familiei - cheltuieli ale familiei

¥

Ai jucat vreodata un joc de strategie? Intr-un astfel de joc se
pleaca de obicei de la un teritoriu, pe care trebuie sa-1 explo-
rezi. Ai o harta, trebuie sa te folosesti de unelte, trebuie sa te

aperi de pericole, pentru a gasi resurse care
sd te ajute sa gasesti drumul spre desti-
natia finala, pe care ti-o doresti.
In viata reala, harta este
echivalentul unui buget, pe
care sunt marcate pericolele (cheltuieli neprevazute, datorii), resursele
pe care le ai la dispozitie (veniturile) si uneltele, care te ajuta, dar pe care
le poti obtine doar cu efort, prin munca (economii, investitii).
Bugetul reprezintd o estimare si o planificare a veniturilor si chel-
tuielilor pentru o perioada data (de obicei o luna).
Un buget personal sau familial este asemenea unei balante in
echilibru. Intr-un taler ar trebui s fie veniturile, iar in celalalt
taler, economiile+cheltuielile.

Zece motive pentru care e important sa intocmim un buget

Controlul finantelor

v iti permite sa monitorizezi cati bani castigi (venituri) si cum ii cheltuiesti (cheltuieli) si sa eviti
cheltuielile impulsive.

Stabilirea prioritatilor

v  poti aloca banii cdtre lucrurile care conteaza cel mai mult pentru tine (economisirea pentru
educatie, o vacanta), acoperind mai intai cheltuielile esentiale.

) Planificarea economiilor
v poti seta procentul din venit sau suma fixa economisita pentru o urgenta, pensionare sau
investitii.
Evitarea datoriilor
v/ te ajuta sa te asiguri ca nu cheltuiesti mai mult decat castigi, reducand riscul de a acumula
datorii. Daca ai deja datorii, poti planifica rambursarea lor intr-un mod mai structurat.

&) Cresterea transparentei financiare
v’ asigura transparenta pentru toti cei implicati (membrii familiei sau partenerii de afaceri). Toti
stiu cum sunt folositi banii si ce decizii sunt necesare.
& Pregatirea pentru situatii neprevazute
v iti permite sa construiesti un fond de urgentd, pentru a face fata unor evenimente neasteptate,
cum ar fi o reparatie costisitoare.

30



Lectia 6: Bugetul. Venituri personale - cheltuieli personale. Venituri ale familiei - cheltuieli ale familiei

.
0.ccoooo.ooooooocooooooooooo.oooo...ooooo.ccoooo.ooooooocooooooooooo.ocoo.o.ooooo.coooo..ooooooccoooo.oooooo.ccoo‘ ®ececccccccccccsccccccse

Crearea unui sentiment de siguranta
v iti oferd o imagine clara a situatiei financiare, ceea ce reduce stresul si anxietatea legate de
bani. Ai o viziune clara asupra viitorului tau financiar.
&) Imbunatatirea disciplinei financiare
v’ te ajutd sa iti dezvolti obiceiuri financiare sandtoase si sa te disciplinezi in ceea ce priveste
cheltuielile si economisirea.

Identificarea cheltuielilor inutile
v’ poti descoperi cati bani cheltuiesti pentru lucruri care nu sunt necesare sau care nu iti aduc valoare.
Realizarea obiectivelor financiare pe termen lung

v fara buget nu poti atinge obiective financiare importante (cumpararea unei case, inceperea
unei afaceri, acumularea de economii).

Pasi pentru intocmirea unui buget

Bugetul se va intocmi in scris, folosind fie 0 agenda sau un caiet, fie un tabel Excel, fie o aplicatie pen-
tru telefonul mobil. Pentru intocmirea bugetului recomandam pasii de mai jos:

1. Stabileste-ti obiectivele pe termen mediu (un an) si lung. Am discutat in lectia anterioara cum
poti face acest lucru.

2. Listeaza/scrie pe o hartie toate veniturile pe care ar urma sa le obtii in luna pentru care intoc-
mesti bugetul.

Veniturile reprezinta banii castigati de o persoana sau de o familie. Sursele pot fi diverse: salarii,
alocatii sau burse ale copiilor, ajutoare sociale si pensii, castiguri ocazionale, dobanzi incasate, chirii,
dividende (parti din profitul unei firme distribuite detinatorilor firmei). Unele venituri sunt fixe (de
exemplu, alocatia), iar altele sunt variabile (de exemplu, banii stransi in urma colindatului de Craciun
sau banii primiti de ziua ta). Acolo unde nu stii valoa-
rea exacta a veniturilor, poti estima pe baza experien-
tei din trecut.

Exemplu

Parintii lui Andrei cdstiga impreunda 5700 de lei
si mai obtin 500 de lei din inchirierea unui garaj, iar
alocatia copilului este de 300 lei. In total, veniturile
familiei sunt de 6500 de lei pe luna.

3. Stabileste procentul sau suma de economisit si sursa economiilor.

Pentru sanatatea financiara personala sau a familiei, o parte din venit ar trebui sa fie directionata
catre economisire si investitii. Vom reveni asupra acestui subiect in lectia 10 din Unitatea II si in lectia
14 din Unitatea III.

Specialistii recomanda ca minimum 10% din venit sa fie economisit.

Dar pentru o persoana care nu plateste chirie, utilitati, alimente etc., cum este probabil si cazul tau,
procentul venitului lunar economisit ar trebui sa fie de minimum 20%.
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4. Listeaza cheltuielile in ordinea nevoi-dorinte.

Cheltuielile reprezinta resursele financiare ale persoanei sau ale familiei care sunt consumate pen-
tru nevoi si dorinte.

a) Nevoi — cheltuieli esentiale pentru viata de zi cu zi: locuinta, utilitati, transport, mancare, imbraca-
minte si incaltaminte, medicamente.

b) Dorinte - cheltuieli optionale, lucruri care aduc bucurie: vacante, iesiri la restaurant, placeri si acti-
vitati recreative, cosmetica si coafor, obiecte de lux, pasiuni, vicii.

Regula 20-50-30: Ideal este ca bugetul sa cuprinda
20% economii, 50% nevoi si 30% dorinte.

Dacd obisnuiesti sa platesti cu cardul, poti consulta
extrasele de cont din lunile anterioare sau aplicatia de
internet banking.

Pentru prima luna este posibil sa nu poti estima
corect cheltuielie. Dar, dupa ce vei face bugetul cateva
luni, vei avea un istoric al cheltuielilor si vei putea face
estimdrile mai usor.

5. Economiseste suma stabilita sau procentul propus atunci cand incasezi bani.

6. Noteaza in agenda, in Excel sau introdu in aplicatie suma obtinuta ca venit si sursa acesteia sau
suma cheltuita si destinatia ei de cate ori incasezi bani sau faci o plata.

7. La final de luna compara veniturile si cheltuielile reale cu cele prognozate.
In cele mai multe situatii intre cheltuielile si veniturile prognozate si cele reale vor aparea diferente.
Este important sa fii constient de aceste diferente si de motivele pentru care apar.

8. Identifica cheltuielile pe care le poti reduce sau elimina.
Scopul este sa reduci sau sa elimini cat mai multe dintre cheltuieli, mai ales dintre cele destinate
dorintelor. Iata cateva modalitati in care poti face acest lucru:

@ Acolo unde se poate, negociaza pretul.

e Cumpara second-hand. Nu toate produsele pe care le cumperi trebuie sa fie noi. Daca un produs
este bun, il poti cumpara mai ieftin la mana a doua.

e Cumpara produse resigilate.

e Opteaza pentru o configuratie cat mai apropiatd de cea standard. Renunta la dotdrile suplimen-
tare, care nu sunt neaparat necesare.

e Inchiriaza. Daca folosesti putin timp un
produs, crezi ca te vei plictisi de el sau nu
stii daca iti va placea sau nu, incearca sa il
inchiriezi.

o Imprumuta lucruri. Imprumutul este similar
cu inchirierea, doar ca nu presupune costuri.

@ Detine la comun. Daca ai relatii bune cu o
ruda sau un prieten, cumparati impreuna un
produs pe care sa il folositi pe rand.

@ Prelungeste durata de viata a produsului.
Ai grija de lucrurile tale. Intretine-le, fa-le
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revizii periodice, curata-le. Fa tot ce poti pentru a le putea folosi in bune conditii un timp cat

mai indelungat.
9. Cauta modalitati prin care iti poti creste veniturile.

Indiferent daca iti cresti incasarile din sursele actuale sau adaugi noi surse de venit, este important

sa cauti mereu alternative pentru a-ti creste veniturile.
Iata cateva propuneri:

@ Obtine o bursa. Invata mai mult pentru
a putea obtine o bursa. Daca ai deja una,
vezi in ce conditii mai poti beneficia si
de alte burse.

@ Daca ai o pasiune (fotografia, confectio-
narea de produse hand-made) identifica
modalitati de a obtine bani din practi-
carea ei.

e Cand implinesti 16 ani lucreaza part-
time in vacante.

® Recicleaza. Astfel, vei obtine bani din
aceasta activitate si, in plus, protejezi
mediul.

e Vinde sau inchiriaza lucrurile pe care nu le mai folosesti sau de care nu mai ai nevoie. Consulta-te

cu un adult inainte.

e Creeaza ceva care s-ar putea vinde (scrie o carte, picteaza un tablou).

10. Nu te indatora. Daca nu poti sa platesti pe loc, nu cumpdra. Amana satisfactia generata de consum.

Daca poti, plateste pe loc si consuma mai tarziu. S-a demon-
strat ca amanarea consumului le permite cumparatorilor
sa beneficieze de placerea sentimentului pe care il confera
asteptarea (de exemplu, plateste o excursie in avans si te vei
bucura inclusiv cat timp astepti sd vind momentul plecarii).

11. Sarbatoreste reusitele. Nu uita sa te bucuri de reu-
sitele si de banii tai. Cumpara mai multe experiente si mai
putine bunuri. Experientele (o excursie, vizionarea unui film
la cinematograf) ne aduc mai multa fericire decat bunu-
rile materiale, pentru ca ne confera sentimentul legaturii
cu ceilalti.

Bugetul familiei

Pentru stabilitatea financiara a unei familii, pentru
atingerea obiectivelor financiare majore si pentru a creste
gradul de transparenta si incredere intre membri este
important sa se intocmeasca (urmand aceiasi pasi de mai
sus) un buget al familiei, chiar daca fiecare membru va
dispune de o suma de bani pe care o poate cheltui cum
considera.

Familia lui Andrei are un buget
lunar de 6500 lei, pe care 1l gestio-
neaza astfel:
1. Economii: 1300 lei
2. Nevoi:
rata la creditul pentru casa:
1000 lei
alimente: 1200 lei
utilitati: 500 lei
transport: 300 lei
imbracaminte si incaltaminte:
500 lei

3. Dorinte:
iesiri la restaurant: 600 lei
carti, bilete la teatru, film: 300
lei
excursie: 800 lei

Analizeaza modul de repartizare a
bugetului, in raport cu regula 20-50-30
si prezinta concluziile.
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1. Bugetul reprezinta o estimare si o planificare a veniturilor si cheltuielilor pentru o perioada data.

2. Bugetul se intocmeste estimand veniturile, sumele economisite si cheltuielile si monitorizand inca-
: sarile, economiile si platile folosind o agenda, un tabel Excel sau o aplicatie pentru telefonul mobil.

< s - C e . I °
3. Cauta modalitati de a reduce sau elimina cheltuielile inutile si variante de a-ti creste veniturile.
Nu te indatora. Daca nu poti sa platesti pe loc, nu cumpara.
9.4
............................................................................................................................... s
[V f
Acvariul este o tehnicd de invdtare in care cativa elevi se asazd — __1—/Q T
- . . . . . o N Y 2
in cerc si dezbat un subiect, iar ceilalti formeaza alt cerc in V¥ / ™\

jurul lor observand discutia si notand cele observate.

1. Reflecteaza

De ce crezi ca oamenii se indatoreaza?

2. Lucram in echipa

Folosind metoda acvariului, identificati motivele pen-
tru care indatorarea nu este recomandata.
1. Impartiti-va in 2 echipe.
2. Echipa numarul 1 formeaza un cerc si, timp
de 10 minute, discuta despre motivele pen-
tru care indatorarea nu este recomandata.
3. Echipa numarul 2 formeaza un cerc in
jurul cercului echipei numarul 1 si isi noteaza ideile colegilor.
4. Cele doua grupe schimba locul, iar elevii din cercul interior identifica
alte motive pentru care indatorarea nu este recomandata.

Stiai ca?

Numarul de ro-
mani cu credite ipo-
tecare (pentru achi-
zitia unei locuinte) a

. A .. 3. Verifica daca ai inteles
ajuns, la sfarsitul lunii ’

august 2024, la 542.055, Mentioneaza minimum trei motive pentru care este util si important
n timp ce 1.205.825 de sd tinem un buget.

romani aveau un credit

de consum, iar 712.360 4. Aplica

de persoane aveau

. . 1. Fa o estimare cat mai detaliata a veniturilor si cheltuielilor tale pentru
carduri de credit. ’

urmatoarea luna calendaristica.
2. Numeste cel putin trei cheltuieli pe care le poti reduce sau elimina.
3. Numeste un mod concret si aplicabil in cazul tau prin care iti poti spori veni-
turile luna viitoare.
4. Propune-le parintilor tai sa intocmiti un buget al familiei. Felicitari daca procedati deja asa!
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Nevoi si dorinte
versus resurse

In viata de zi cu zi, existd mereu lucruri pe care
ni le dorim si lucruri de care avem nevoie. A inte-
lege diferenta dintre ele este esentiala pentru a
sti cum sa ne folosim banii si resursele in mod
eficient.

.
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DORINTE

NEVOI

Ce sunt nevoile si ce sunt dorintele?

Nevoile sunt lucrurile esentiale, fara de care nu putem trai sanatos si in siguranta. Exemple de nevoi:
hrana, apa, adapostul, hainele de baza si accesul la educatie. Acestea sunt necesare pentru a ne asigura

ca putem trdi in conditii bune.

Dorintele, in schimb, sunt lucruri pe care vrem sd le avem, fara a ne fi absolut necesare si fara care
putem trai. De exemplu, un telefon de ultima generatie, haine la moda, jocuri video, excursii. Ele ne aduc

bucurie, dar nu ne sunt obligatoriu necesare.

NEVOI

e Sunt necesitati esentiale.

@ Sunt necesare pentrua supravietul.

e Pot ramane constante in timp.

@ Nevoile de baza sunt aceleasi pen-
tru toti oamenil.

e Neindeplinirea afecteaza viata
(poate produce boala sau
chiar moarte).

DORINTE

® Sunt aspiratii.
® Nusuntesentiale pentru a supravietui.
® Se pot schimba in timp.

® Dorintele difer3 in functie de fiecare
persoana.

® Neindeplinirea poate provoca
dezamigire.
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Piramida lui Maslow

Cea mai cunoscuta teorie despre nevoi si 3. Nevoile sociale, de apartenenta. Omul
dorinte este Ierarhia nevoilor conceputa de psi- simte dorinta de a interactiona cu semenii sai,
hologul Abraham Maslow (cunoscuta drept de a se incadra in grupuri sociale restranse,
Piramida lui Maslow). cum este familia, sau extinse, cum sunt gru-

1. Nevoile fiziologice. Nevoia de hrana, pul de prieteni, clasa de elevi, echipe spor-
de apa, de adapost, chiar nevoia de trans- tive sau artistice etc.
port. Fara satisfacerea nevoilor de baza, 4. Nevoia de recunoastere sociala.
fiinta umana se imbolnaveste si poate Increderea in sine, respectul de sine,

Nevoia de

muri. nevoia de a fi apreciat. Din acest
2. Nevoile de siguranta. Zecimoasiets motiv participam la concursuri,
Siguranta, integritatea fizica . s olimpiade etc.

si siguranta financiara 5. Nevoia de autoreali-
(un venit minim garan- zare. Implinirea potentia-
tat), siguranta locului de lului intelectual si crea-
muncd, siguranta care-ti tiv determina pasiunile
permite acel confort si hobby-urile noas-
psihic necesar func- tre. Nevoile biologice
tionadrii eficiente,  / \ suntsituate labaza
eliberat de grijile piramidei, iar
traiului de zi nevoile spiritu-
cu zi. ale, la varf.

Nevoi de siguranta

Resursele sunt toate bunurile pe care le putem folosi pentru a ne satisface nevo-
ile si dorintele. Resursele principale sunt banii si timpul.

Resursele noastre sunt limitate. Ceea ce inseamna ca nu putem
avea tot ceea ce ne dorim. Din acest motiv, este esential sa pri-
oritizam. Plasarea si alegerea nevoilor inaintea dorintelor

ne asigura ca sunt satisfacute mai intai lucrurile esentiale.
De exemplu, dacd avem bani putini, trebuie sa-i folosim

pentru lucrurile importante (precum hrana sau educatia)
inainte de a obtine lucruri mai putin importante (precum

o noua pereche de pantofi de firma).

La fel de importante sunt si obiceiurile financiare
bune si abilitdtile pe care le avem de a castiga bani sau
de a economisi.
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1. Nevoile sunt reprezentate de lucrurile esentiale. Dorintele implica produse si servicii pe care le
: vrem, dar de care ne putem lipsi.
i 2.Ceamaiimportanta teorie despre nevoi este lerarhia nevoilor a lui Abraham Maslow, care plaseaza
: nevoile pe cinci nivele: nevoi fiziologice, nevoi de siguranta, nevoia de apartenenta, nevoia de recunoas-
: tere, nevoia de autorealizare. '

:  3.Resursele sunt toate lucrurile pe care le putem folosi pentru a ne satisface nevoile si dorintele.
: Unele din resursele importante pentru o afacere sunt timpul si banii. :

4. Dorintele sunt nelimitate, dar resursele sunt limitate.

...............................................................................................................................................................

1. Reflecteaza

Pot trai oamenii satisfacandu-si doar nevoile, fara sa isi implineasca si
Stiai ca? o parte din dorinte? Argumenteaza raspunsul.

Desi usor de inteles, teo-

ria lui Maslow a fost criticata 2. Verifica daca ai inteles

de-a lungul timpului, contesta- Da exemplu de minimum trei diferente intre nevoi si dorinte.
tarii argumentand ca ierarhia nu
se bazeaza pe probe stiintifice, nu 3. Aplica

exista o definitie standard a nevoii

Fesio Tere aliEl de Rl Alice e Gandeste-te la urmatoarea achizitie pe care ai dori sa o

facerea relativd a nevoilor, intruct, faci in viitorul apropiat si rdspunde la intrebarile de mai jos:
odata satisfacuta o nevoie’ o alta apare 1. Este acesta un lucru de care am nevoie sau doar ceva
imediat la orizont. Exista, de asemenea, ce imi doresc?
diferente sociale, culturale, economice, 2. Daca imi satisfac aceasta dorintd, imi mai raman
religioase care perturba pastrarea resurse pentru lucrurile necesare?
ordinii ierarhice din cadrul piramidei, 3. Care este cel mai bun mod de a folosi banii sau resur-
ceea ce l-a si determinat pe Maslow sele mele acum?
sd recunoasca la un moment dat ca Dupa ce ai raspuns la aceste intrebari, care este decizia pe
pot exista inversari intre diversele care o vei lua? Vei cumpara sau nu produsul? Argumenteaza
categorii de nevoi. <

~. raspunsul.

‘—“a‘\‘

4. Lucram in echipa

Lampa fermecata.

1. Impartiti-va in echipe de cate doi
elevi. Un elev gaseste lampa fermecata
care ii poate indeplini trei nevoi (NU
dorinte). Celalalt elev este duhul din lampa care asculta cererile
colegului. In cazul in care colegul exprima o dorint, elevul care
joaca rolul duhului ii explica de ce nu o poate indeplini. Atunci
cand colegul exprima o nevoie, elevul-duh ii spune ca o va inde-
plini si ii explica de ce. Dupa ce primul elev a exprimat trei nevoi,
schimbati rolurile.

2. Discutati despre cat de usor sau dificil a fost sa deosebiti nevoile de dorinte.
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Formele banilor

Banii pot exista sub diverse forme, in functie de contextul isto-
ric, economic si tehnologic. Iata principalele forme ale banilor:

1. Banii marfa. Aceasta este cea mai veche forma de bani.
Obiectele cu valoare intrinseca (aur, argint, sare, pietre preti-
oase) erau utilizate pentru schimburi. Anterior, schimbul se
facea marfa contra marfa si purta denumirea de troc. Banii
marfa au aparut tocmai pentru ca trocul era dificil de efec-
tuat. Prin unele sate romanesti trocul inca se mai practica, dar
este din ce in ce mai rar.

Exemple: aur, argint, cereale.

N
2. Banii metalici. Monedele au fost initial confectionate din metale pretioase —
sau semipretioase si au aparut pentru a facilita schimburile si a standardiza valoarea. Mai nou, mone-
dele sunt confectionate din metale comune, iar valoarea metalului din care sunt facute este foarte mica.

Exemple: monede din aur, argint, cupru.

3. Banii de hartie sau din polimer. Bancnotele reprezinta o forma de bani creata pentru a inlocui
banii metalici, fiind mai usor de transportat. Primele bancnote erau confectionate din hartie. Recent au
aparut si bancnotele din polimer (cazul bancnotelor romanesti).

Exemple: bancnotele moderne (leu, euro, dolar).

4. Banii scripturali. Sunt bani virtuali, existenti sub forma de inscrieri contabile in banci.
Exemple: transferuri bancare, depozite, cecuri.

5. Banii electronici. Reprezinta o evolutie moderna a banilor, fiind utilizati in tranzactii digitale.
Exemple: carduri bancare, portofele digitale.

6. Criptomonedele. Sunt bani digitali descentralizati, bazati pe tehnologia blockchain, fara o autori-
tate centrala.
Exemple: Bitcoin, Ethereum.

Valoarea banilor

Valoarea banilor poate fi privita din trei de materialul din care sunt facuti banii. O bancnota
perspective: de 10 lei are valoarea nominala de 10 lei, indiferent
de costul hartiei.

¢) Valoarea de schimb. Reflecta puterea de cum-
parare a banilor, adica ce cantitate de bunuri sau
servicii poate fi achizitionata cu o anumita suma.

a) Valoarea intrinseca. Se refera la valoarea
materialului din care sunt fabricati banii. In tre-
cut, monedele din aur sau argint aveau o valoare
intrinseca ridicata, datorata metalelor pretioase din
care erau facute. Acum monedele si bancnotele au Banii moderni sunt fiduciari, ceea ce inseamna
o valoare intrinseca redusa. ca valoarea lor nu se bazeaza pe materialul din care

b) Valoarea nominala. Este valoarea inscriptio- sunt fabricati, ci pe increderea in guvernul sau
nata pe bancnota sau moneda. Aceasta nu depinde banca centrala care ii emite.
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Factori care influenteaza valoarea banilor
a) Increderea populatiei. Banii au valoare deoarece oamenii au incredere ca

ii pot utiliza pentru schimburi. Astfel, unele valute sunt mai valoroase decat Stiai ca?
altele, chiar daca valoarea lor de schimb este aceeasi (de exemplu, cu 2 euro Euro este accep-
poti cumpdra aceeasi cantitate de produse pe care o poti cumpadra cu 10 lei). tatin 26 de tiri euro-
b) Puterea de cumparare. Valoarea banilor scade daca preturile bunuri- pene, mon ada Al
lor si serviciilor cresc (inflatie). In situatia inversa, valoarea banilor creste fiind folosita zilnic
daca preturile bunurilor si serviciilor scad (deflatie). de aproximativ 334 de
y - — ¢) Politica monetara. Deciziile bancilor milioane de europeni.
- " a4 centrale, cum ar fi tiparirea de bani sau Leul romanesc poate fi
,, , rata dobanzii, influenteaza valoarea folosit doar pe terito-

riul Romaniei si, une-

ori, poate fi acceptat

siin tarile vecine, in

orasele de langa
granita.

banilor.
d) Oferta si cererea
Daca exista prea multi bani in cir-
culatie, valoarea lor scade (inflatie).

Banii au patru functii principale:
1. Mijloc de schimb. Cu banii putem cumpara orice, fara a face schimb direct de produse. Spre exem-
ply, in loc sa schimbi doua carti pe un tricou, cumperi direct tricoul cu bani.
2. Unitate de masura. Banii ne ajuta sa comparam valoarea lucrurilor. Stim cd, daca un joc costa 50
de lei si o carte costa 25 de lei, jocul este mai scump.
3. Mijloc de economisire. Banii ne ajuta sa economisim.
De exemplu, daca vrei o bicicleta, poti pune deoparte
cate 50 de lei pe luna pana strangi suma nece-

Stiai ca? sard sa cumperi bicicleta.
Cea mai mare rata de utilizare a carduri- 4. Mijloc de plata. Banii sunt accep-
lor bancare este in SUA, unde au fost emise 609,8 tati ca instrument de plata pentru
milioane de carduri bancare. Pe plan mondial au fost diverse tipuri de datorii si obligatii
emise circa 8 miliarde de carduri bancare. Daca unim toate financiare (plata facturilor la uti-
cardurile bancare emise, acestea vor acoperi o suprafata de litati, rambursarea unui impru-

37 km patrati sau de 84 de ori suprafata
totald a Vaticanului! in medie, cardurile
bancare sunt utilizate pentru
circa 2,5 trilioane de tranzac-
tii, in 24 de milioane de
locuri, in peste 200 de
tari ale lumii.

mut sau plata salariului).
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1. Banii pot exista in 6 forme: banii marfa (iesiti din uz), banii metalici (monedele), banii de hartie sau
din polimer (bancnotele), banii scripturali, banii electronici, criptomonedele.

2. Banii au valoare intrinseca (valoarea materialului din care sunt confectionati), valoare nominala
(valoarea inscrisa pe monede si bancnote) si valoare de schimb (cate produse si servicii pot fi cumparate).

3.Valoarea banilor este influentata de: increderea populatiei, puterea de cumparare, politica mone- .
tara, cererea si oferta de bani.
4. Banii au 4 functii: mijloc de schimb, mijloc de plata, mijloc de economisire, unitate de masura a
valorii.
1. Reflecteaza
i i v’ . ~ .o
B De ce crezi cd au renuntat oamenii la troc?
Insula Yap din Oceanul
Pacific are o suprafatd de apro- 2. Verifica daca ai inteles
ximativ 100 de kilometri patrati sl Enumera cele 6 forme ale banilor.
aproximativ 12.000 de locuitori. Nu
d_|spune de mgtale pretioase, cum ar 3. Aplica
fi aurul sau argintul. In schimb, aici s-au .
folosit discuri mari de calcar numite Rai Incearca sa obtii in schimbul unui leu un produs
ca moneda pentru comert. Pietrele Rai sau un serviciu a carui valoare este de minimum 2 lei.
sunt discuri circulare mari, cu o gaura in
centru, aduse dintr-o cariera aflata la 650 4. Lucram in echipa

de kilometri de insula. Cand spaniolii au
cucerit insula, dispunand de explozibil
au putut aduce mai multe pietre. Prin
urmare valoarea pietrelor Rai a scazut.

Sa intelegem inflatia.

a) Impartiti clasa in trei echipe. Echipa 1 va aduce
la ora pietricele (cate una pentru fiecare elev). Echipa 2
va aduce frunze (cate una pentru fiecare elev).
Echipa 3 va rupe o foaie in bucati egale (cate
doua pentru fiecare elev).

b) Faceti schimburi intre voi stiind ca o pia-
tra valoreaza doua hartii, iar o frunza valoreaza
o hartie.

c) Echipa 3 va mai rupe o foaie in bucati egale
cu primele (cate inca doua pentru fiecare elev).

d) Repetati jocul si raspundeti la urmatoa-
rele intrebari: Elevii care detineti frunze ati mai
fi dispusi sa le schimbati pentru o hartie? Elevii
care detineti pietre ati mai fi dispusi sa le schim-
bati pe doua hartii? De ce?

Alte forme ciudate ale banilor de-a lungul timpului au fost: banii din piele de cerb alb din China,
banii din dinti de marsuin (insulele Solomon), din dinti de balena (Fiji),
din dinti de cdine (insula San Cristobal) sau craniile sclavilor din Borneo.
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Moneda nationala a Romaniei

Leul romanesc

Moneda nationala a Romaniei este leul romanesc divizat

in 100 de bani. Leul romanesc a aparut la 22 aprilie 1867.

Primele monede emise de Principatele Unite Romane au fost

cele divizionare din bronz, de 1 ban, 2 bani, 5 bani si 10 bani.
Responsabilitatea emiterii leului romanesc ii revine Bancii

Nationale a Romaniei, care a fost infiintata in anul 1880, fiind a 16-a, in ordinea infiintarii, dintre cele

aproape 200 de banci centrale din lume, inaintea celor din Japonia, Italia, Elvetia sau Statele Unite ale
Americii.

1leu 5 lei 10 lei 20 lei

Leul romanesc nou (codul ISO 4217: RON) este actuala unitate monetara a Romaniei. La data de
1 iulie 2005, leul romanesc a pierdut ultimele 4 zerouri, prin denominare (reevaluare) la rata de 1 leu nou pen-
tru 10.000 lei ,,vechi”. Simbolul bancar pentru leu nou este RON; simbolul bancar pentru leul vechi este ROL.

De la 1 iulie 2005 sunt in circulatie urmatoarele bancnote si monede:

e monede: 1 ban, 5 bani, 10 bani, 50 bani
@ bancnote: 1 leu, 5 lei, 10 lei, 50 lei, 100 lei, 200 lei (emisa in 2006), 500 lei
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Pana la data de 31 decembrie 2006 au circulat in paralel si vechile insemne monetare, emise in peri-
oada 2000-2003, echivalat astfel ca urmare a denominarii:

Monede

Moneds 500 lei 1.000 lei 5.000 lei

Val . .
d ogre . 1 ban 5 bani 10 bani 50 bani
denominata

Bancnote

Bancnota 10.000 lei 50.000 lei 100.000 lei 500.000 lei 1.000.000 lei

denominata

Elementele de siguranta ale bancnotelor

In scopul protejarii impotriva contrafacerilor, bancnotele includ elemente de siguranta:

3 : N

Imprimare in relief: unele elemente
de design de pe ambele fete sunt impri-
mate in relief.

J/ Filigranul: este constituit
din doua componente pozi-
tionate in stanga aversului,
pe zona neimprimata: portre-
tul personalitatii de pe banc-
nota si sigla BNR. Filigranul

devine vizibil

atunci cand
bancnota este
luminata din

N

o\
il '
erel\c

&

5 . 9

2/ Microtext: zona
imprimata cu caractere
foarte mici, de sub

supraimprimat 1 mm indltime, ce

e
Element
auriu > <
N

‘ partea opusa se pot
n ' privitorului. vedea cu
6 ajuto-
— 2/ Firul de rul unei
i 3 lupe.
2 Microperforatii: in zona S?gfg?“if"t ot
. vizibil atat pe ;
elementului floral de pe Acroni-

avers este inscrisa valoa-
rea nominala prin perfo-
ratii foarte fine. Acestea
devin vizibile
numai cand
bancnota este
luminata din
partea opusa
privitorului.

aversul, cat
si pe reversul
bancnotei.

LEl cncasun

Z/ Cerneala care isi schimba culoarea:
elementele astfel imprimate isi schimba
culoarea, in functie de unghiul din care este

privita bancnota.

mul ,BNR”, urmat de
valoarea nominala.
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Pe langa elementele de siguranta destinate expres publicului, bancnotele, prezinta, suplimentar, ele-

mente de siguranta detectabile cu aparatura speciald, destinate lucratorilor din sistemul bancar, respectiv:
a) liniatura speciala antiscaner si anticopiere, pe ambele fete ale bancnotei, vizibila folosind lupa;
b) microtexte, imprimate continuu, vizibile folosind lupa:

e pe aversul bancnotei: ,BANCA NATIONALA A ROMANIEI”, deasupra textului cu denumirea ban-
cii centrale de emisiune, in zona centrala; ,BNR”, in interiorul cifrelor reprezentand valoarea
nominala, amplasate in partea stanga;

e pe reversul bancnotei: ,,BNR” in dreptunghiul ce include sigla bancii, amplasat in partea stanga
a bancnotei si in cifrele reprezentand valoarea nominald, din dreapta;

¢) imprimare fluorescenta pe reversul bancnotei:

e imagine gen timbru, cu valoarea nominala a bancnotei, vizibila numai in lumina ultravioleta (UV);

e seria si numadrul bancnotei, o data pe orizontala in culoare rosie in lumind normala, dar orange
in lumina UV, si o data pe verticala in culoare neagra, care prezinta fluorescenta galben-verzuie
in UV;

d) magnetismul firului de siguranta.

1. Reflecteaza Stiai ca?
De ce crezi ca este important ca bancnotele sa 1. Cea mai veche moneda atestata pe
nu poata fi falsificate? teritoriul romanesc este drahma de argint,
n greutate de 8 grame, emisa de polisul (ora-
2. Verifici daca ai inteles sul) grecesc Histria in anul 480 T.Hr.

2. Ca o recunoastere a Unirii Principatelor

Ce institutie poate emite bancnote si Romane, domnitorul Alexandru loan Cuza propune

monede? baterea de moneda, care sa se numeasca ,roman” sau
o . ,romanat” (dupa propunerea lui lon Heliade Radulescu).

3. Lucram in echipa Acest lucru Tnsa nu a fost posibil, fiind conditionat

In echipe de cate 4 elevi: de cantitatea de metal din vistieria statului, dar si de

puterea otomana, care nu accepta emisia de monede pro-
prii in statele vasale.

3. Moneda Romaniei se numeste leu dupa talerul olan-
dez (in neerlandeza Leeuwendaalder, iar in germana
nate publicului ale unei bancnote Léwentaler si, pana in 1901, Léwenthaler) care a circu-
de 1 leu. lat in statele romanesti in secolul al XVilI-lea si care

b) Accesati site-ul avea gravat pe revers un leu rampant (ridicat in doua
BNR scanand codul labe). Chiar si dupa iesirea din uz a talerilor (in jurul
QR alaturat si verifi- anului 1750) numele de leu a fost pastrat ca termen
cati daci le-a;ti iden- generic pentru bani. Dolar (moneda Statelor Unite
tif{cat corect.’ ale Americii) provine tot din denumirea talerului
(taler-dolar).

a) Folosind lanterna telefonului
sau o alta sursa de lumina identifi-
cati elementele de siguranta desti-

4. Aplica fn Moneda Bulgavnel se numeste ,,vleva ."ca_re

in limba bulgara veche inseamna ,leu”, iar

Identifica anul in care au fost create mone- Republica Moldova are ca moneda leul
dele si bancnotele pe care le ai la tine. Daca nu moldovenesc.

ai bani lichizi, imprumuta pentru acest exercitiu
de la un coleg.
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Modalitati de economisire si de evitare a risipei

Plateste-te mai intdi pe tine

Oamenii care au probleme financiare procedeaza de obi-
cei in felul urmator: intai cheltuiesc din ceea ce castiga si
doar daca le mai raman bani fac economii. De cele mai multe
ori, constata insa ca nu le raman resurse pentru a economisi.
Exista chiar si persoane care cheltuiesc banii pe care nu-i au,
imprumutandu-se si platind ulterior dobanzi pentru acestia.
Majoritatea problemelor financiare apar in principal cand nu
reusim sa cheltuim in concordanta cu veniturile noastre. Daca
tu castigi de doua ori mai putin decat vecinul sau prietenul
tdu, este clar ca nu poti cheltui cat cheltu-
ieste el. Va trebui fie sa iti cresti venitul,
fie sa reduci cheltuielile. Oamenii

chibzuiti intai

A " . . cdastigd, apoi econo-

Ce Inseamna economisirea? misesc’&- abia dupi

aceea cheltuiesc

ce mai ramane

Economisirea reprezinta punerea deoparte a unei parti din venitul tau, spre
a-1 folosi mai tarziu pentru cheltuieli importante, pentru urgente ori situatii nepre-
vazute sau pentru investitii.

Economisirea inseamna sd cheltuiesti mai putin decat castigi si sa pastrezi diferenta
intr-un loc sigur si accesibil, la care sa faci apel atunci cand vei avea nevoie de bani.

De ce este important sa economisim?

Economisirea este importanta pentru: Evitarea datoriilor. Daca economisesti, nu vei

Siguranta financiara. Daca economisesti, vei ~ avea nevoie sa apelezi la imprumuturi sau cre-
avea bani disponibili in caz de urgenta sau pen- dite, care pot implica costuri suplimentare
tru cheltuieli neprevazute. I~ (dobanzi).

Confortul psiholo-
gic. Daca economi-
sesti, stresul finan-

ciar se diminueaza
considerabil.
Donatii. Daca econo-
misesti, vei avea resurse
pentru a ajuta persoanele
aflate in nevoie sau pentru
a sustine cauze in care crezi.

Investitii. Unul dintre rolurile
banilor este sa produca alti
bani. Daca economisesti, vei
putea investi pentru a obtine
dobanzi, dividende, profituri.

Indeplinirea obiectivelor
financiare. Daca economisesti,
vei putea sa achizitionezi
produse cu valoare mare (o
masina, o locuinta etc).
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Trucuri pentru a putea economisi

Specialistii sustin cd este indicat sd economisesti lunar 10% din
cat castigi. Dacd 10% din cat castigi ti se pare o suma prea mare si
prea greu de economisit, iata trei alternative:

1. Daca ai card bancar, verifica daca banca ofera serviciul de
rotunjire (Round up). Prima data, trebuie sa alegi un multiplu de
rotunjire: 1 leu, 5 lei sau 10 lei. Dupa aceea, pentru fiecare plata pe care
o faci cu cardul de debit, suma platita se rotunjeste pana la multiplul pe
care l-ai ales si se depune in contul tau de economii, care are si dobanda.
De exemplu, daca ai ales 5 ca multiplu de rotunjire si cumperi ceva care
valoreaza 12,21 lei, aplicatia va rotunji la 15 lei, iar diferenta dintre 15 si

12,21 (adica 2,79 lei) va fi transferata in contul de economii.

2. Daca nu poti economisi 10%, economiseste, la inceput, 1% pe luna. In urmatoarele
trei luni dubleaza lunar procentul (economiseste 2% in luna a doua, 4% in luna a treia, 8% in luna
a patra). Odata ce ai ajuns la 8% iti va fi usor sa economisesti 10%.

3. Economiseste 1 leu in prima luna si apoi dubleaza suma lunar, timp de un an, conform tabelului:

lwa 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 M
Swma | 12 | 4 | 8 16|32 | 64

Dupa un an vei dispune de 4095 lei.

2048

Ai grija de economiiile tale

1. Nu le irosi pentru a achizitiona bunuri si servicii de care nu ai cu
adevarat nevoie. Daca o bluza este redusa cu 30% si mai ai deja altele

asemanatoare, nu ai economisit 30%, ci ai cheltuit 70%. Stiai ca?

2. Nu incredinta economiile tale persoanelor pe care nu le Legitimatia 1SIC
cunosti sau in care nu ai incredere. Cere intotdeauna sfatul parin- (International Student
tilor sau al unui specialist autorizat. Identity Card) este cea care

3. Nu investi in produse sau servicii financiare care iti pro- atesta statutul de elev sau stu-
mit castiguri mari pe termen scurt sau in asa-zise inovatii care dent si ofera reduceri in peste
implica un risc ridicat. Ai facut sacrificii ca sa economisesti 140.000 de locuri din peste 130

de tari. Poti gasi reduceri la bile-
tele de intrare la diverse obiec-
tive turistice, cazare si trans-

port, restaurante, muzee,

bani, asa ca nu iti permiti sa ii pierzi.

4. Fereste-te de tentativele de frauda.

@ Nu dezvalui numarul cardului bancar, PIN-uri, parole prin
email, ‘Eelefon sau pe site-uri nesigure. . . teatre, sili de fitness, par-

e Creeaza parole complete pentru conturile online. I N

@ Schimba periodic parolele. tura, activité"gi culturale.

e Nu folosi aceeasi parola pentru mai multe conturi.

@ Foloseste autentificarea cu doi factori.
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Modalitati de reducere a risipei de resurse banesti

Despre cum poti cheltui mai putin am vorbit si in lectia 6 din aceasta unitate. [ata alte cateva sfaturi:

1. Mergi la cumparaturi cu o lista.

2. Planifica mesele sdaptamanale si evitd mesele in oras.

3. Nu cheltui din plictiseala.

4. Aplica ,Regula de 24 de ore”. Daca vrei ceva scump, cum ar fi un joc video, asteapta pana a doua
zi. Dacd atunci inca ti-1 doresti, vorbeste cu parintii despre cum sa economisesti pentru el.

5. Nu cumpara doar pentru ca toti ceilalti cumpara. Daca prietenii tdi isi cumpara un anumit tip
de gadget sau un accesoriu, intreaba-te daca chiar ai nevoie de el sau daca doar vrei sa fii ca ei.

6. Compara produsele inainte sa faci o achizitie.

7. Cumpara in perioade de reduceri.

8. Profita de reducerile acordate elevilor.

1. Verifica daca ai inteles °
Ai activat serviciul Round-up si ai platit cu cardul pentru un produs ;.77
care costa 113,42 lei. Ce suma se va transfera in contul de economii daca:
a) multiplul de rotunjire este 1 leu;
b) multiplul de rotunjire este 5 lei;
¢) multiplul de rotunjire este 10 lei.

1. Plateste-te pe tine mai
intai. Economiseste minimum
10% din orice venit al tau.

2. Economisirea este
importanta pentru siguranta

2. Reflecteaza financiara si psihologica,

: indeplinirea obiectivelor .
De ce crezi cd oamenilor le vine greu sa economiseasca? : financiare, evitarea datori-
: ilor, investitii si donatii.
3. Aplica i 3.Fii atent la tentativele
Daca nu economiseai pana acum, pune 1 leu intr-un borcan sau de frauda.
intr-o pusculita transparentd ca prim pas pentru economisire. Apoi : 4. Evita risipa de resurse.
pune cate 1 leu din fiecare 10 lei pe care ii primesti. ettt :

4. Lucram in echipa

Prin metoda ,Brainwritting” identificati si alte modalitati de reducere a risipei de resurse banesti.

1. Timp de 5 minute notati fiecare pe caiet cat de multe idei va vin pentru reducerea risipei de resurse
banesti.

2. Cititi pe rand ideile si notati-le pe tabla, numerotandu-le de la 1 la n. Daca o idee se repetd, ea va fi
scrisa o singura data.

3. Votati. Fiecare elev va folosi un singur vot pentru a alege o idee care i se pare buna.

4. La final numarati voturile si faceti un top 5 al ideilor de reducere a risipei de resurse banesti.

Metoda ,,Brainwriting”, derivata din metoda
,Brainstorming”, este tot un instrument de
creativitate, cu implicarea intregului grup.
Participantii isi scriu ideile si le transmit
unii altora, ca inspiratie pentru idei noi.

1
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Instrumente si mijloace de plata

Ce inseamna sa platesti?

Plata este un schimb: dai bani pentru a primi un produs, un serviciu sau pentru a achita o datorie. In
lumea moderna, exista mai multe modalitati de a plati, fiecare avand avantajele si dezavantajele sale.

Modalitati de plata

Plata cu numerar (bani fizici)

Cum functioneaza? Platesti direct cu
bani fizici — bancnote si monede - pe care
ii dai vanzatorului. Este metoda tradi-
tionala folosita in majoritatea magazine-
lor, de la chioscuri pana la supermarketuri.

Avantaje: Simplu si rapid. Control direct
asupra banilor (vezi cat ai cheltuit).

Dezavantaje: Daca pierzi banii, nu-i mai poti recupera. Nu
este intotdeauna sigur sa ai sumele necesare de bani in portofel.

Exemplu: Ana a strans 50 de lei in monede, intr-un borcan.
A folosit banii, pentru a-si cumpara un ghiozdan nou.

Plata prin internet banking

Cum functioneaza? Accesezi aplicatia sau
site-ul bancii tale, introduci detaliile con-
tului in care vrei sa transferi banii si con-
firmi plata. Poti face acest lucru de pe
telefon, tableta sau computer. Platesti
, facturi (de exemplu, cea de internet, sau
un abonament), transferi bani sau cum-
’ peri lucruri online.
Avantaje: Poti face plati de acasa sau de
oriunde. Economisesti timp.
Dezavantaje: Trebuie sa ai acces la internet. Este necesar sa
fii atent la securitatea datelor tale.
Exemplu: Andreea a vrut sa isi cumpere un curs online. A
folosit aplicatia de internet banking si a transferat banii direct
vanzatorului.

Plata cu cardul

Cum functioneaza?
Introduci cardul intr-un
dispozitiv (POS) sau il apro-
pii de acesta, tastezi codul
PIN, aproband suma chel-
tuitd, iar banii sunt retrasi
automat din contul tau
bancar. Trebuie sa ai sufici-
enti bani in cont pentru ca
tranzactia sa fie aprobata.

Avantaje: Nu mai porti
bani fizici cu tine. Poti
urmari toate cheltuielile in
extrasul de cont. Sigur si
usor de folosit.

Dezavantaje: Poti chel-
tui mai usor si fara sa iti
dai seama. Ai nevoie de
un cont bancar si un card
asociat.

Exemplu: Mihai a pri-
mit un card cadou de ziua
lui, incarcat cu 100 de lei.
L-a folosit la un magazin de
carti, pentru a plati 60 de lei
pe un roman.
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Mobile banking si aplicatiile de plati

Cum functioneaza? Platesti prin telefon, fie prin aplicatiile bancilor, fie prin servicii precum
Google Pay sau Apple Pay. Aplicatia este conectata la contul tau bancar, iar plata se face prin sca-
narea unui cod QR, introducerea detaliilor tranzactiei sau folosirea
optiunii de contactless (fara contact).

Avantaje: Platesti rapid, doar cu telefonul. Poti vedea in timp real
cati bani mai ai in cont.

Dezavantaje: Ai nevoie de un smartphone si de o conexiune la
internet. Poti pierde controlul cheltuielilor daca nu te organizezi.

Exemplu: Radu a platit o pizza comandata online prin aplicatia
bancii sale. Totul a durat mai putin de un minut.

Cum sa alegi metoda de plata potrivita

Metoda de plata pe care o alegi depinde de situatie. Fiecare are avantajele si dezavantajele ei. Invata
sa le folosesti pe toate in mod responsabil si vei fi mereu pregatit sa gestionezi banii eficient!

Pentru cumparaturi mici si unde nu poti plati

. Numerar
cu cardul sau online
Stiai ca? Pentru cumparaturi Card sau internet
’ L mari sau online banking
Evaziunea fiscala repre-

zinta sustragerea unor persoane
fizice sau juridice de la plata impo- Pentru plati Mobile banking sau
zitelor sau a taxelor. Conform sta- rapide aplicatii de plati

tisticilor, evaziunea fiscala reprezinta

aproximativ 29% din totalul sumelor care (0 TR P P PP PP PP 3
artrebui plétite. Domeniile cele mai afec-

tate de evaziune fisCald SUnt comertul,  § L
constructiile, industria alimentara, agricul-
tura si zona de servicii (saloane de infru-
musetare, service-uri
auto etc.).

Cel mai simplu mod
pentru firme de a se
sustrage de la plata
impozitelor si de a favo-
riza evaziunea fiscala
este prin incasarile Tn
numerar, fara a emite
bon fiscal.

1. Plata reprezinta folosirea banilor pentru a achi-
: zitiona produse si servicii sau pentru a plati datorii.
:  2.Exista mai multe modalitati de plata, fiecare cu
avantajele si dezavantajele sale:
: a) plata cu numerar (cash, folosind bancnote si
: monede);
:  b)plata cu cardul;

c) plata prin internet banking;

d) plata prin mobile banking si aplicatii de plati.
: 3. Metoda de plata potrivita o alegi in functie de
avantajele si dezavantajele acesteia, de nevoile tale
: side disponibilitate (unele magazine din mediul rural
i potsa nu accepte plata cu cardul sau cu telefonul).

SUVERNUL RomA
MINISTERUL FiNANTE o Elmucs
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1. Verifica daca ai inteles

1. Enumera cele patru modalitati de plata.
2. Descrie o0 modalitate de plata, la alegere, prezentand avantajele si dezavantajele acesteia.

2. Reflecteaza

1. De ce crezi ca persoanele fizice sau juridice incearca sa se sustraga de la plata taxelor si a impozitelor?
2. De ce este important ca toata lumea sa achite impozitele pe care le datoreaza statului?

3. Lucram in echipa

Discutati tema ,,Cum sa stimulam persoanele in varsta sa foloseasca modalitatile moderne de plata”,
folosind metoda ,Sase palarii ganditoare”.

1. Impartiti-va in 6 echipe. Cinci echipe vor avea un numar egal de elevi. In echipa a sasea vor fi doar
doi elevi.

2. Atribuiti fiecarei echipe cate o culoare, dupa cum urmeaza:

Palaria alba. Se refera la
gandirea pragmatica, obiectiva,
bazata pe informatii, date si fapte.
Oferd informatii si materiale in
legatura cu problema discutata.

Palaria rosie. Se bazeaza
pe latura emotionala, afectiva a
gandirii. Foloseste intuitia, emo-
tiile, banuielile sau instinctul in
rezolvarea problemei.

Palaria neagra. Este conside-
ratd palaria problemelor, precau-
tiei si chiar a criticilor. Cauta punc-
tele slabe, vulnerabile ale unei
probleme sau ale unei decizii.

Palaria galbena. Este pala-
ria gandirii pozitive. Reprezinta
perspectiva optimista asupra
unei decizii sau probleme. Este
constructiva si se bazeaza pe
valorizarea beneficiilor.

Palaria verde. Este palaria
creativitatii. Se referd la gasirea
unor solutii creative in rezolva-
rea problemelor. Genereaza idei
noi, identifica alternative. Este
lipsita de reguli sau critici.

Palaria albastra. Este com-
plexa si vizeaza intregul proces
al gandirii. Utilizeaza perspec-
tiva celorlalte 5 palarii in cadrul
aceleiasi probleme sau decizii. Se
caracterizeaza prin organizare.

3. Fiecare echipa va avea la dispozitie 10 minute pentru pregatire si alte 2-3 minute pentru expune-

rea ideilor.

4. Cei doi elevi din echipa albastra vor juca rolul moderatorilor, planificand, organizand si directio-

nand discutia.

Metoda ,Sase paldrii gdnditoare”, dezvoltatd de psihologul maltez Edward de Bono,
constituie un procedeu interactiv in rezolvarea problemelor, ce combind sase moduri de gandire.
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Recapitulare

°® © 00000 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000°

eccooe

I. Metoda ,,Zarul cu 5 puncte” (5 echipe, 5 idei, 5 minute) )

1. Plasati patru coli de flipchart in cele patru colturi ale salii de clasa si una la catedra. Pe coli veti
scrie urmatoarele titluri:

a) Alegerea unui scop

b) Buget, venituri, cheltuieli

c) Nevoi, dorinte, resurse

d) Forme ale banilor, valoare si functii
e) Economisire

2. Formati 5 echipe. Fiecare echipa va
nota pe cele 5 coli cate 5 idei pentru fie-
care dintre cele 5 teme enuntate mai sus.

3. Timp de 5 minute fiecare echipa va
prezenta in fata clasei ideile pe care le-a
notat.

II. Portofoliu — Personalitatile de pe bancnotele romanesti )

Alege una dintre personalitatile de pe bancnotele romanesti si intocmeste un portofoliu despre
aceasta. Lucrarea va cuprinde:

e date biografice (data si locul nasterii, studii, data decesului);

e activitatea si realizarile (prin ce s-a remarcat personalitatea respectiva);
e alte elemente de interes despre personalitatea respectiva (curiozitati);
® ce crezi tu ca a insemnat personalitatea respectiva pentru Romania.

Poti solicita informatii sau surse de documentare de la profesorii tai dupa cum urmeaza:

e Pentru Nicolae Iorga (bancnota de 1 leu) si Ecaterina Teodoroiu (bancnota de 20 de lei) profe-
sorului de istorie;

e pentru George Enescu (bancnota de 5 lei) profesorului de educatie muzicala;
e pentru Nicolae Grigorescu (bancnota de 10 lei) profesorului de educatie plastica;
e pentru Aurel Vlaicu (bancnota de 50 de lei) profesorului de fizica;

e pentru lon Luca Caragiale (bancnota de 100 de lei), Lucian Blaga (bancnota de 200 de lei) si
Mihai Eminescu (bancnota de 500 de lei) profesorului de limba romana.

00 00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000
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Recapitulare ",

Recapitulare

III. Metoda corespondentei ‘

Identifica personalitatile din figura de mai jos (notate cu numere de la 1 la 8) care se potrivesc fie-
careia dintre bancnotele notate de la A la H si noteaza pe caiet corespondenta dintre ele.
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Evaluare
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I. Stabiliti valoarea de adevar a fiecdreia dintre afirmatiile de mai jos si notati in caiete A, dacad o
considerati adevarata, sau F, daca o considerati falsa. (4x0,5p.=2p.)

1. Un obiectiv SMART este un obiectiv destept. (SMART inseamna destept in limba engleza.)

2. Analiza SCOPICA ne ajuta sa definim si sa atingem un scop.

3. Bugetul reprezinta o estimare si o planificare a veniturilor si cheltuielilor pentru o perioada de
timp.

4, Intocmirea unui buget presupune trei pasi: listarea veniturilor, listarea cheltuielilor si stabilirea
procentului sau sumei care se va economisi.

IL. Copiati in caiet coloanele de mai jos si uniti prin sageti notiunile corespondente.
(4x0,5p.=2p.)

Valoarea intrinseca Valoarea inscriptionata pe bancnota sau moneda.

Valoarea banilor nu se bazeaza pe materialul din care sunt fabricati, ci pe
increderea in guvernul sau banca centrala care 1i emite.

Valoarea de schimb | Valoarea materialului din care sunt fabricati banii.

Bani fiduciari Cantitatea de produse si servicii ce poate fi obtinuta in schimbul banilor.

Valoarea nominala

IIL. Pentru fiecare dintre afirmatiile de mai jos scrieti in caiet litera corespunzatoare variantei
corecte. 3x0,5p.=1,5p.)

1. Functiile banilor sunt:

a) mijloc de schimb, unitate de masura, mijloc de economisire, mijloc de plata;

b) unitate de masura, mijloc de economisire, mijloc de plata, mijloc de circulatie;

¢) mijloc de schimb, unitate de cont, mijloc de economisire, mijloc de plata;

d) mijloc de schimb, unitate de masurd, mijloc de intrebuintare, mijloc de plata.

2. Banii au urmatoarele forme:

a) monede si bancnote, carduri, bonuri de masa;

b) monede si bancnote, bani electronici, bani scripturali, criptomonede;
c) monede si bancnote, dolari americani, euro, lire sterline, bitcoin;

d) monede si bancnote, bani virtuali, criptomonede, bani electronici.

3. Cand Alexandru Ioan Cuza a propus ca Romania sa aiba moneda proprie, aceasta trebuia sa se
numeasca:
a)Leu; b)Lowentaler; c¢)Roméan; d)Ban.

V. Redactati un eseu in care sa mentionati minimum patru motive pentru care este important sa
intocmiti un buget. (4x0,5p.=2p.)

Se acorda 1 punct din oficiu.

© 0 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000°
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Relatla consumatorulm cu mstltutule
bancare SI financiare

P> Lectia 12: Produse si servicii bancare

P> Lectia 13: Deschiderea/inchiderea unui cont bancar

P> Lectia 14: Mijloace moderne de economisire

P> Lectia 15: Instrumente de economisire pentru copii

P> Lectia 16: Produse si servicii de asigurare. Alegerea ofertei de asigurare

P> Lectia 17: Avantaje si riscuri ale consumatorilor in raport cu institutiile
bancare si financiare nebancare

P> Recapitulare
P Evaluare



Lectia 12: Produse si servicii bancare

.
eecececccscscececcccccec” "ooooo.oooo.ocooooo.oooo.ocooooooooooo.ooooooo.oooo.ocooooo.oooo.ocooooooooooo.ooooooo.oooo.ocooooo.oooo.ocooooo.o

Produse si servicii bancare

0 banca este o insti-
tutie financiara care
gestioneaza bani si
ofera diverse servicii
financiare atat pentru
persoane fizice, cat si
pentru compantii.

Bancile pot exista
in sedii fizice (cla-
diri) sau virtual (pe
internet).

La banca mergi:
: @ pentru a deschide un cont,
i @ pentru a obtine un imprumut,
: ® daca vrei sa economisesti, sa
¢ investestisausainchei o asigurare.

o . . @
Cand alegi un produs sau servi- :

: ciu bancar fii atent la termenii con- :
: tractuali, dobanzi si comisioane si :
: alte clauze!

........................................................

Principalele produse si serivicii oferite de banci

6 ® ©000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000°

1
~ Conturi bancare

instrumente bancare cu ajutorul carora
iti poti pastra in siguranta economiile si
poti efectua tranzactii financiare prin
intermediul cardului sau al aplicatiilor
de internet banking.

ecee

‘z . oo ~ ° .
£’ Conturi de economii S/ imprumuturi (credite)
§i depozite bancare banii acordati persoanelor sau firmelor pentru diferite sco-
modalitati de a pastra banii puri, precum achizitia unei case, a unei masini sau pentru
economisiti la banca studii, pentru care se plateste o dobanda.

in schimbul unei
dobanzi primite.

4 LJ oo
= Investitii
achizitii de actiuni, obli-
gatiuni sau alte titluri de
valoare, puse in vanzare de
stat sau de companii.

2 Asigurari
o forma de protectie
bazata pe un con-
tract incheiat cu sco-

pul acoperirii unui 6
risc (de exemplu, =/

.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.
.

Servicii digitale

asigurarea masinii aplicatii informatice pentru calculator sau pentru telefo-
personale impotriva nul mobil, care iti oferd acces la contul tau pentru: a face
furtului). plati, a verifica soldul contului si alte servicii.

® 000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000
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Lectia 12: Produse si servicii bancare .,
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1. Verifica daca ai inteles!
Transcrie in caiet raspunsul corect.

A. Banca este:
a) o institutie publica unde platim taxe si impozite; b) o institu-
tie financiara unde putem deschide conturi si obtine imprumuturi;
c) o institutie de pregatire profesionald; d) o institutie de unde
achizitionam diverse bunuri.

B. Un depozit bancar este:

a) un spatiu in care pastram diverse
bunuri; b) o incapere din cadrul unei
banci; ¢) o suma de bani pe care o pri-
mim imprumut de la banca si pentru
care platim dobanda; d) o suma de
bani pastrata la banca pentru care

primim o dobanda.

Stiai ca?

Prima atestare
documentara a folosirii
produselor si serviciilor
bancare dateaza din anii
3400-3000 i.H. Epopeea lui
Ghilgames mentioneaza un
anume Kushim din Uruk,
Mesopotamia, detinatorul
unei berarii care Tmpru-
muta orz cu o dobanda
de 33,33% (o treime).

C. In alegerea unui produs sau
serviciu bancar sunt importante:
a) conditiile de livrare; b) conditi-
ile contractuale si programul bancii;
c) dobanda, comisioanele si conditiile
contractuale; d) dobanda, comisioanele
si amplasamentul bancii.

2. Lucram in echipa

In echipe de cate doi elevi, identificati trei

oferte de depozite de la trei banci diferite. Alegeti

cea mai buna oferta si justificati alegerea in functie
de dobanda oferita si de comisioane.

3. Aplica

Folosind metoda exploziei stelare prezinta tipurile de banci si
serviciile oferite de acestea, raspunzand la intrebarile de mai jos.

Cine are nevoie de banca?

Alegerea unei oferte ban-
care presupune o analiza a
nevoilor tale si a urmatoare-
lor elemente:

Termenii contractului:
fiecare produs sau serviciu
bancar are prevazut un set
de reguli si conditii pe care
: trebuie sa le intelegem ina-
: inte de a lua o decizie.
Dobanda: reprezinta suma
pe care o platesti bancii pen-
tru un imprumut sau pe
care o primesti de
la banca pentru
economiile pas-
trate in cont sau
in depozit.
Comisioanele:
sunt sume pe
care le platim
bancii pentru diverse opera-
© tiuni. Este important sa veri-
fici ce tipuri de comisioane
: sunt percepute cand deschizi
: un cont, cand faci o plata sau
un transfer de bani sau pen-
tru administrarea contului.
: Alte clauze: eventuale
i costuri percepute la plata
anticipata a creditului, comi-
sioane aplicate la retragerea

.
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banilor depusi etc.

...............................................

Unde Tntalnim
o banca?

Ce putem face

la banca? .
\ BANCA

Cand putem sa
apelam la serviciile
unei banci?

................................................

inainte de a achizitiona
un produs sau serviciu ban-
car, analizeaza toate detaliile ¢
contractului si solicitd lamu- :
riri daca e cazul. :

................................................

Cum alegem o
banca fizica
sau virtuala?
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Deschiderea/inchiderea unui cont bancar

Deschiderea unui cont bancar

Pentru a deschide un cont bancar, primul pas este sa alegi o banca. Apoi trebuie
sa fii atent la cateva lucruri importante:
e taxele si comisioanele percepute pentru deschiderea si administra-
rea contului (unele banci ofera aceste servicii gratuit);
e dobanda oferita pentru economii;
e accesul la servicii de internet banking sau aplicatii mobile.

Pasi pentru deschiderea unui cont bancar:

1. Mergi la banca impreuna cu parintele sau tutorele, avand asupra voas-
tra cartile de identitate in original.
2. Completeaza cererea furnizata de catre reprezentantul bancii pentru

deschiderea contului bancar. ' Asa cum am desco-
3. Citeste termenii si conditiile si roagd reprezentantul bancii sd iti explice | : perit in lectia anteri-
ceea ce nu intelegi. i oara, un cont bancar este

4. Semneazd impreuna cu parintele sau = i un instrument oferit de

tutorele contractul de deschiderea = : © banca sau o institu-
contului. : tie financiara, care per-

i mite unei persoane sa

: pastreze si sa gestio-

: neze bani in mod sigur. ?

: Conturile bancare sunt

folosite pentru a incasa :

i venituri (cum ar fi sala-

o . riul, alocatia sau bursa :

. : plati si pentru a econo-

: Exista mai multe tipuri de conturi bancare, dar cele mai folosite sunt:  misi bani. :

: Contul curent: destinat tranzactiilor de zi cu zi, cum ar fi platile, retra- feeeeeee e

. gerile de bani de la bancomat sau transferurile.

: Contul de economii: destinat economisirii, in care poti primi dobanda

pentru banii pastrati in cont. : Stiai ca?
Contul pentru copii/adolescenti: cont special pentru tinerii care

: Tncep sa economiseasca si sa invete cum sa gestioneze banii.

..........................................................................................................

5. Dupa ce contul este deschis, vei primi
IBAN-ulsi iti va fi eliberat un card de
debit si/sau datele de acces pentru
internet banking, daca sunt incluse
in pachetul tau.

In Romania, fiecare
cont bancar are un numar
de 24 de caractere, format din

inchiderea unui cont bancar litere si cifre. Aceasta insiru-

ire de numere si cifre este unica

Poti inchide un cont bancar oricand doresti. pentru fiecare cont si se numeste

Motive pentru inchiderea unui cont: IBAN (International Bank Account

e Ai gasit o oferta mai buna la alta banca. Number).

e Bancile introduc noi taxe sau comisioane cu care nu esti Unele banci permit clienti-

de acord. lor majori deschiderea online

e Nu mai ai nevoie de acel cont. a conturilor, fara a fi nece-
e Alte motive personale. sara o vizita la banca.
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Pasi pentru inchiderea unui cont bancar:

1. Mergi la banca impreuna cu parintele sau tutorele, avand asu-
pra voastra cartile de identitate in original si cardul bancar

care va trebui returnat.

2. Asigura-te ca iti retragi toti banii sau ii

transferi intr-un alt cont inainte de inchidere.

3. Completeaza cererea furnizata de

catre reprezentantul bancii pentru
inchiderea contului.

4. Solicita o confirmare scrisa ca nu

mai ai obligatii fata de acel cont.

Ow:

Pentru deschiderea sau
: inchiderea unui cont bancar
este necesar sa mergi la banca
: Impreuna cu parintele, avand
: asupra voastra cartile de iden-
 titate, si sa completezi cererea ®
de deschidere sau inchidere :
: de cont. Daca sunt aspecte :
i pe care nu le intelegi, solicita :
i lamuriri de la reprezentan-:
tul bancii Tnainte de a semna
: cererea. :

................................................

1. Verifica daca ai inteles
Transcrie in caiet raspunsul corect.

A. Un cont bancar este:

a) un card cu care poti face plati;

b) o institutie financiara unde putem deschide
conturi si obtine imprumuturi;

¢) un instrument financiar care permite gestio-
narea banilor;

d) un spatiu din cladirea unei banci unde putem
pastra banii.

B. Pentru deschiderea sau inchiderea unui cont
bancar este necesar:

a) sa sunam la banca;

b) sd mergem impreuna cu parintele sau tutorele
la o unitate bancara;

¢) sa intram pe site-ul bancii pentru a completa
o0 cerere;

d) sa fim majori.

C. Pentru deschiderea sau inchiderea unui
cont bancar avem nevoie de urmatoarele
documente:

a) cartile de identitate ale elevului si
ale parintelui si cererea pe care o primim
de la banca;

b) certificatul de nastere al elevului si
cartea de identitate a parintelui;

c) cdrtile de identitate si adeverinta
de la scoalg;

d) copie dupa cartile de identitate.

2. Lucram in echipa

In echipe de cate trei elevi, simulati deschiderea
unui cont bancar, un elev fiind reprezentantul ban-
cii, alt elev avand rolul de parinte si al treilea fiind
cel care doreste deschiderea contului. Purtati discu-
tia pornind de la pasii pentru deschiderea contului.

Reluati discutia si pentru inchiderea unui cont,
schimband rolurile intre voi.

3. Aplica

Desenati pe tabla sau pe caiet Diagrama Venn de
mai jos. In cercul galben notati pasii specifici des-
chiderii unui cont bancar. In cercul albastru notati
pasii specifici inchiderii unui cont bancar. In zona
de intersectie dintre cele doua cercuri, notati ele-
mentele comune atat deschiderii cat si inchiderii
unui cont bancar.

inchidere
cont

Deschidere
cont

.' UANIE
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Mijloace moderne de economisire

Am vorbit in Unitatea 2 despre importanta economisirii. In aceasta lectie vom discuta despre moda-
litatile in care putem economisi si ce putem face cu economiile noastre.

Metodele de economisire pot fi clasice si moderne.

Metode clasice de economisire

1. Pastrarea banilor acasa, in numerar

Desi ai intalnit probabil aceasta metoda la
parintii sau bunicii tdi (ei ii spuneau ,la saltea”),
pastrarea banilor in numerar in casa are trei dez-
avantaje majore:

a. Pot fi cheltuiti cu usurinta (avand banii in casa,
esti tentat sa 1i folosesti pentru diverse achizitii).

b. Din cauza inflatiei, banii isi pierd valoarea.
N-ai avut niciodata impresia ca acum cumperi cu
100 de lei mai putine lucruri decat cumpdrai anul
trecut sau acum doi ani? Daca da, afla ca princi-
pala cauzad este inflatia, care reprezinta scaderea
puterii de cumparare a banilor.

c. Nu genereaza randament (dobanzi sau alte
forme de venit).

2. Pastrarea economiilor intr-o
valuta straina

Unii oameni pastreaza economiile in euro
sau in dolari americani, atenuand efectele
inflatiei (pen-
tru ca aceste
valute sunt
mai stabile
decat leul). In
plus efortul de a-i
schimba inapoi in lei face - “j:.“-;:fi =
mai dificila cheltuirea lor. Aceste \{)\\)“23‘ ),
valute se pot aprecia in raport cu
leul si economiile tale pot insemna mai mult
in lei odata cu trecerea timpului.

Metode moderne de economisire

In zilele noastre, existd multe metode moderne care fac economisirea mai usoara si mai eficienta. Iata
cateva dintre cele mai utilizate mijloace moderne de economisire:

1. CONTURI DE ECONOMII

Descriere: Un cont de economii este un cont bancar special creat pentru a te ajuta sa economisesti
bani. Bancile platesc o dobanda pentru banii pe care ii depozitezi in contul de economii, astfel ca suma

economisita creste in timp.
Caracteristici:
@ Poti depune bani oricand.

e Dobanda variaza in functie de banca, dar este, in general, mai mare decat la un cont curent.

rapid la bani.

devreme.

@ Banii pot fi retrasi oricand, dar unele conturi de economii pot impune anumite
limitari sau penalizari daca retragi banii prea devreme.
Avantaje: Siguranta, cresterea sumelor economisite prin dobanda, acces

Dezavantaje: Limitari sau penalizari daca doresti sa retragi banii prea
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2. DEPOZITE LA TERMEN

Descriere: Un depozit la termen este o forma de eco-
nomisire prin care depui o suma de bani intr-un cont pe o
perioada fixa de timp, de obicei cateva luni sau cativa ani.
In schimbul acestui angajament, banca iti ofera o dobanda
mai mare decat la un cont obisnuit de economii.

Caracteristici:

e Sumele depuse nu pot fi retrase inainte de termen
fara penalizari.

e Dobanda este fixa si garantatd pe durata depozitului.

Avantaje: Dobandd mai mare decat la un cont de economii.

Dezavantaje: Banii sunt blocati pe o perioada determinata, iar retragerea anticipata poate duce la
pierderea dobanzii.

3. APLICATII DE ECONOMISIRE AUTOMATA

Descriere: Aplicatiile de economisire automata sunt platforme digitale care iti permit sa economisesti
bani in mod automat, pe baza unor reguli stabilite de tine. De exemplu, poti seta aplicatia sa transfere
automat o anumita suma de bani din contul tau curent intr-un cont de economii in fiecare luna.

Caracteristici:

e Sumele economisite sunt mici si se acumuleaza treptat, fara a afecta bugetul zilnic.

@ Aplicatiile sunt integrate cu conturile bancare si pot automatiza procesul de economisire.

Avantaje: Economisire automata, fara efort, vizibilitate asupra progresului economiilor.

Dezavantaje: Unele aplicatii pot percepe comisioane.

4. CONTURI DE ECONOMII PENTRU COPII

Descriere: Aceste conturi sunt create special pentru tineri si adolescenti, pentru a-i ajuta sa inceapa
sd economiseasca de la o varsta frageda. De multe ori aceste conturi sunt insotite de beneficii cum ar fi
lipsa taxelor sau acordarea de dobanzi preferentiale.

Caracteristici:

e Pdrintii sau tutorii le pot deschide si administra pana cand copilul ajunge la 18 ani.

e Sumele economisite in cont pot fi folosite pentru educatie sau alte nevoi pe termen lung.

Avantaje: Initierea de timpuriu a copiilor pentru a economisi, dobanzi avantajoase.

5. CONTURI ONLINE SI MOBILE BANKING

Descriere: Bancile ofera acum posibilitatea de a deschide si administra conturi de economii complet
online sau prin aplicatii de mobile banking. Aceste platforme iti permit sa urmaresti si sa gestionezi eco-
nomiile in timp real, fara a merge fizic la
banca.

Caracteristici:

e Poti deschide si administra con-
turi de economii direct de pe telefon sau
computer.

@ Poti seta transferuri automate din
contul curent catre contul de economii.

Avantaje: Usurinta de utilizare, accesi-
bilitate 24/7, economisire automata.
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Ce facem cu economiile?

Banii economisiti pot fi folositi in mai multe moduri:
1. Pentru cumpdrarea unor produse si servicii cu valoare mare
(de exemplu: plata taxelor de studii la facultate, achizitia unui auto-

2. Pentru achitarea avansului la achizitia unei locuinte.

3. Pentru constituirea unui fond de urgenta care sa ne acopere chel-
tuielile pentru o perioada cuprinsa intre una si sase luni.

4. Pentru donatii catre persoane sau cauze pe
care doresti sa le sustii.

5. Pentru investitii, in asa fel
incat banii tdi sa
produca alti bani.

in ce putem investi economiile?

Aceasta sectiune iti prezinta cateva alternative de investitii, in scop pur informativ. Inainte de a investi

Asigurarea de viata cu componenta de economisire

Este o asigurare cu dobanda garantata, care se incheie pe
o perioada definita de timp si care ofera simultan posibilita-
tea economisirii pe termen lung si protectia specifica unei
asigurari de viatad (in caz de deces, mostenitorii primesc o
suma de bani). Dobanzile oferite variaza intre 1% si 5% in
functie de furnizor.

Pensia facultativa administrata privat (Pilonul Il1)

3/ Dupd implinirea varstei de 18 ani, poti contribui lunar cu

minimum 60 de lei, suma pe care administratorul fondului
de pensii o investeste in diferite vehicule investitionale pe
piata de capital (actiuni, obligatiuni etc.). Daca piata evo-
lueaza favorabil, sumele disponibile in cont vor creste, dar
exista si riscul ca acestea sa scada, in cazul unei evolutii
negative a pietei si/sau a fondului. De sumele din contul tau
de pensii administrate privat poti beneficia integral sau in
transe, dar abia dupa ce ai implinit varsta de pensionare.
In cazul in care asiguratul decedeaza inainte de varsta de
pensionare, mostenitorii lui vor primi sumele din cont.

este recomandat sa discuti cu un specialist autorizat. Iata care sunt principalele alternative de investitii:

Obligatiunile

2 Sunt imprumuturi intre mai

multi creditori (detindtorii de
capital care cumpara obligati-
unile) si un debitor (firma care
emite obligatiunile). Emitentul
(debitorul) se obliga sa plateasca
creditorilor o dobanda (cupon),
care variaza de obicei intre 2%
si 10% pe an, si sa le restituie
suma imprumutata la maturita-
tea obligatiunii (adica la finalul
contractului). Daca firma da fali-
ment, creditorul poate
pierde banii par-
tial sau total.
Castigurile
din doban-
da (cupon)
sunt impo-
zabile.
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Investitii cu grad
ridicat de risc
In aceasta categorie sunt
incluse alternative investi-
tionale care presupun cunos-
tinte aprofundate si riscuri

4 Actiunile 8
. Reprezinta dreptul de proprietate al posesorului aces-
tora asupra unei cote-parti din societatea comerciala.
Detinatorul actiunilor are dreptul la dividende (pro-

cent din profitul firmei), are dreptul sa participe la lua-

rea deciziilor, prin intermediul ,Adunarii Generale

ANNNRRNS
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a Actionarilor”, si are dreptul la o cota-parte din

sumele rezultate in urma unei eventuale lichidari a

firmei, proportional cu numarul de actiuni detinute.
Actiunile se tranzactioneaza la Bursa de Valori.

‘5/ Fondurile mutuale

mari cauzate de volatilitate
si de multi alti factori:

e aurul si alte metale
pretioase;

e marfuri tranzactiona-
bile la bursa (de exemplu,
petrol, cereale etc.);

e instrumente financiare

Un fond mutual atrage capital de la investitori pentru a cum-
para actiuni, obligatiuni si alte active financiare, oferindu-le inves-
titorilor o metoda eficienta pentru diversificare si pentru a pro-
fita de castigurile din piata. Investitorii cumpdra unitati de fond
de la fondatorii acestuia, care percep o taxa pentru administra-
rea investitiilor.

derivate (contracte futures,
forward sau options etc.);

e FOREX - piata glo-
bala descentralizata, pentru
tranzactionarea valutelor;

e criptomonedele;

e bunurile de colectie:
ceasuri, tablouri, bijuterii.

6 Titlurile de stat
Reprezinta instrumente
prin care statul se imprumuta

7 ) Investitiile imobiliare
Cladirile inchiriate pot
genera profituri bune si

de la populatie. Pot fi obliga-
tiuni de stat sau certificate de
trezorerie.

Riscurile pe care le pre-
supun aceste titluri de stat
sunt foarte scazute, aproape
egale cu zero, deoarece sta-
tul nu poate da faliment.
Randamentul lor este mai
ridicat decat rata inflatiei si
mai mare decat dobanda ofe-
rita de banci pentru depozite.
Rata dobanzii variaza intre
2% si 8% in functie de starea
economiei si de nevoia de
bani a statului. Spre deosebire
de castigurile din dobanzi,
castigurile din titluri de stat
nu sunt impozitate.

implicit randamente
atractive pentru inves-
titiile initiale. Necesita
insa investitii mari, iar
veniturile din chirii sunt
impozabile.

1. Metodele clasice de economisire sunt pastrarea banilor

: Tn numerar sau intr-o valuta straina (euro sau dolari americani).
: Folosind aceste metode, economiile tale sunt afectate de inflatie
i sinusunt purtatoare de dobanda.

2. Metodele moderne de economisire sunt: PY
conturi de economii; :
depozite la termen;

aplicatii cu economisire automata;

conturi de economii pentru copii;

conturi online si mobile banking.
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1. Aplica
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a) Daca detii un card bancar cu aplicatie de internet banking sau mobile banking, verifica daca banca

ofera serviciul Round-up (rotunjire) si activeaza-l.

b) Confectioneaza o pusculita folosindu-ti creativitatea si economiseste in fiecare luna.

2. Reflecteaza

Care crezi ca sunt motivele pentru care cei mai multi oameni nu economisesc? Identifica minimum

cinci astfel de motive.

3. Verifica daca ai inteles

Folosind metoda ,Ciorchinele” deseneaza in caiet figura de mai jos si completeaza casutele libere.

Metode de economisire

4. Joc de rol / lucram in echipa

Se dau urmatoarele 8 alternative de investitie:

Moderne

a) Asigurarea de viata cu componenta de economisire; b) Pensia facul-

tativa administrata privat (pilon I1I); ¢) Titlurile de stat; d) Obligatiunile;
e) Fondurile mutuale; f) Actiunile; g) Investitiile imobiliare; h)

Investitiile cu grad ridicat de risc.

Folosind metoda , Jigsaw” (,Mozaic”) formati grupe de cate 8
elevi, alocand fiecarui elev cate o cifra de la 1 la 8. Daca numa-
rul elevilor din clasa nu este multiplu de 8, ultima grupa va
avea mai putini elevi.

Etapa 1: timp de 10-15 minute, fiecare elev se va docu-
menta asupra alternativei de investitie corespunzatoare
cifrei care i-a fost repartizata, folosind manualul, interne-
tul sau alte surse, si isi va nota ideile pe caiet.

Etapa 2: timp de 10 minute elevii cu aceeasi cifra se vor
grupa in echipe noi si vor compara notitele, completand cu
ideile noi pe care le-au aflat de la colegi.

Etapa 3: timp de 15-20 de minute elevii vor reveni in echi-
pele initiale, fiecare avand la dispozitie doua minute pentru a
prezenta alternativa investitionala care i-a fost alocata.
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Stiai ca?

1. Conform unui studiu
efectuat in 2022:
® Mai mult de jumatate din-
tre romani (53%) nici nu economi-
sesc, nici nu investesc.
® Aproape o treime dintre
romani (27%) pastreaza acasa banii
economisiti.
® Doar un roman din 5 (20%)
foloseste metode moderne de
economisire.
2. Daca ar ramane fara venituri,
peste 60% dintre romani nu si-ar
putea pastra actualul nivel de trai
mai mult de o luna.
3. 1n fiecare an pe 31 oc-
tombrie se sarbatores-
te Ziua Mondiala a Eco-
nomisirii.
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Instrumente de economisire pentru copii

cursul vietii.

Beneficiarii unui cont
de economii pentru copii

Beneficiarul principal al unui cont
de economii pentru copii este mino-
rul. Acesta este numit titular al contu-
lui, insa operatiunile bancare legate
de cont, cum ar fi depunerile si retra-
gerile, sunt efectuate de obicei de catre
parinti sau tutori legali pana cand copi-
lul atinge varsta majoratului (de obicei
18 ani) sau o alta varsta specificata de
banca si de legea nationala.

Beneficiarii se bucura de numeroase
avantaje, foarte importanta fiind doban-
direa unei intelegeri timpurii a valorii
economisirii.

Fondurile acumulate in cont sunt
dedicate exclusiv copilului si pot fi folo-
site pentru obiective importante precum:

e plata taxelor scolare, a costurilor de
cazare sau altor cheltuieli educationale;

e achizitionarea unei prime locuinte
sau alte investitii importante;

e cheltuieli neprevazute sau de
urgenta.

Ce este un cont de economii pentru copii?

Un cont de economii pentru copii este un produs bancar destinat copiilor, avand
scopul de a facilita economisirea pe termen lung, pentru diverse scopuri, cum ar
fi educatia, nevoile personale viitoare sau cheltuieli mari care pot aparea pe par-

Aceste conturi sunt concepute special pentru a ajuta parintii si tutorii sa
deschida un cont in numele copilului, unde acestia pot depune economii
care vor creste in timp prin aplicarea unei dobanzi.

Un astfel de cont functioneaza la fel ca alte conturi de economii, insa
exista unele particularitati legate de persoana care poate opera contul, in
ce conditii se pot face depuneri si retrageri si care sunt avantajele pentru
copilul beneficiar.

Drepturi de operare asupra contului

Drepturile de operare asupra contului sunt in prin-
cipal detinute de parinti sau tutori legali pana cand
copilul atinge varsta legald, cand devine complet res-
ponsabil pentru gestionarea contului.

In acest sens, parintii au rolul de administratori ai
contului, avand dreptul de a depune bani,
de a retrage fonduri sau de a efec-
tua alte tranzactii bancare in
numele copilului. Totusi,
legislatia si politica
bancilor impun ’
anumite limitari,
pentru a proteja
interesele copi-
lului. In gene-
ral, conturile de
economii pen-
tru copii sunt
concepute ast-
fel incat retrage-
rile sa fie efectuate
doar in circumstante
bine justificate si exclu-
siv in interesul copilului.
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Avantajele
contului
de economii
pentru copii

e incurajarea economi-
sirii timpurii;

@ dobanzi atractive;

e planificarea pentru
obiective pe termen lung;

e siguranta fondurilor;

e scutirea de taxe sau
comisioane pentru intre-
tinerea contului. Multe
banci ofera conturi de eco-
nomii pentru copii fara
taxe sau comisioane, ceea
ce inseamna ca parintii nu
trebuie sa plateasca pentru
administrarea contului sau
pentru alte servicii bancare
obisnuite;

e flexibilitate in utili-
zarea fondurilor in ceea ce
priveste depunerile si retra-
gerile de bani.
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In anumite cazuri, bancile pot solicita documente justificative
pentru retragerile semnificative, cum ar fi plati legate de educa-
tie sau sanatate. Cand copilul implineste varsta majoratului, el
devine titularul deplin al contului, preluand astfel toate drepturile
si responsabilitdtile legate de administrarea acestuia. Din acest
moment, el va putea gestiona fondurile, face retrageri si decide
cum vor fi utilizate economiile acumulate.

Contul Junior Centenar, creat de statin
2018 (cu prilejul celebrarii unui secol
de la Marea Unire) este desti-
nat economisirii in benefi-
ciul copiilor sub 18 ani.

La fiecare 1.200 de
lei depusi anual de
parinti in conturile
copiilor, statul ofera
600 lei prima. De
asemenea, la sold
(exceptand prima)
statul mai ofera o
dobanda de 3%.

Fondurile acumulate,
inclusiv dobanzile si pri-
mele, devin disponibile copi-
lului la implinirea varstei de 18
ani. Contul este scutit de comisioane
si impozite, fiind o solutie simpla si sigura
pentru economisirea pe termen lung.

n contul individual de economii Junior Centenar se pot depune
de catre reprezentantul legal al titularului sau de catre alte per-
soane, oricand, sume de bani in lei:

prin virament;

mandat postal prin oficiile Companiei Nationale ,Posta
Romana” SA;
numerar prin casieriile unitatilor teritoriale ale Trezoreriei
Statului.
Codul IBAN este urmatorul: RO17TREZ701460101XXXXXXX, des-
chis la Trezoreria Sector 1, Bucuresti
La beneficiar trebuie inscrise numele si prenumele copilului, iar
in zona ,cod fiscal beneficiar” se completeaza CNP-ul acestuia. In
cazul in care s-a gresit CNP-ul, banii vor fi trimisi inapoi.
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1. Aplica

Avand in vedere varsta pe care o ai in momentul in care citesti aceste randuri calculeaza:

e Cati bani ar trebui sa depui in total in contul Junior Centenar, pana la implinirea varstei de 18 ani,
daca ti-ai deschide unul acum si ai depune anual 1200 lei.

e Cati bani ai primi de la stat sub forma de prime. Ia in considerare faptul cd in anul in care implinesti
18 ani nu se adauga cei 600 lei prima de la stat.

Ce dobanda ar urma sa primesti avand in vedere ca rata dobanzii este de 3% pe an aplicabila la sold
(fara sa iei in calcul primele de la stat).

2. Joc de rol / lucram in echipa

Folosind metoda dezbaterii, in echipe de cate doi elevi, analizati contul Junior Centenar.

a) Documentarea. Timp de 10 minute elevii se vor documenta individual. Un elev se va concentra pe
avantajele Contului Junior Centenar, celalalt pe dezavantaje.

b) Fiecare elev va avea la dispozitie doua minute sa isi prezinte punctul de vedere.

c) Fiecare elev va avea la dispozitie un minut sa combatad argumentele celuilalt.

3. Verifica daca ai inteles

Deseneaza pe caiet doud cercuri dupa modelul de mai jos. Ai grija sa fie suficient de mari ca sa poti
nota informatii in interiorul lor. Folosind Diagrama Venn compara contul Junior Centenar cu un cont
standard de economii (care a fost prezentat in lectia precedenta).

In cercul galben noteaza elementele specifice doar contului Junior Centenar (avantaje, dezavantaje,
caracteristici). In cercul albastru noteaza elementele specifice doar contului standard de economii. In
zona de intersectie dintre cele doua cercuri noteaza elementele comune contului
Junior Centenar si contului standard de economii.

Stiai ca?

in luna decembrie 2024 existau
142.220 de copii care aveau bani in
contul Junior Centenar.
in medie, fiecare copil care are deschis
un astfel de cont detine 3.592 lei, iar suma
totala care se regaseste in conturile Junior
Centenar este de 510,8 milioane lei.

Pana la data de 12 decembrie 2024 un
numar de 7.633 de persoane care au implinit

varsta de 18 ani si-au ridicat banii depusi.

4. Reflecteaza

Crezi ca sunt utile instrumentele de economi-
sire pentru copii? De ce?

.
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Produse si servicii de asigurare.
Alegerea ofertei de asigurare

Ce este asigurarea?

Asigurarea este un contract prin care o per-
soana plateste o suma de bani (numita prima
de asigurare) unei companii de asigurari, iar

aceasta se angajeaza sa acopere
anumite riscuri, cum ar fi un acci-
dent, o boala sau daune materiale,
oferind compensatii financiare in
caz de incidente.

Rolul asigurarii este de a com-
pensa total sau partial o paguba.

Asigurarile functioneaza pe
principiul mutualitatii — multi
oameni genereaza un fond comun,
de care vor beneficia doar persoa-
nele care sunt afectate de risc.

Dupa ramura de asigurare:

e asigurari de bunuri
e asigurari de persoane
e asigurari de raspundere
civila (asiguratorul plateste despa-
gubiri unui tert afec-
tat de asigurat)
® asigurari
de interes
financiar
(neram-
bursarea imprumu-
turilor de catre
debitori)

De exemplu,
o familie poate avea
o asigurare de locu-
intd, care va acoperi
reparatiile in caz de
incendiu sau inun-
datie, in conformi-
tate cu termenii poli-
tei de asigurare.

Tipuri de asigurari

Dupa raportul stabilit intre asigurator si asigurat:

e asigurari directe —

asiguratul si asiguratorul > L )
interactioneaza direct 3

e asigurari indirecte | ‘
— asiguratul si asigura- ‘\

torul interactioneaza
prin intermediar (bro- I
ker sau agent)

Dupa regimul juridic:

® asigurari obligatorii (RCA si PAD)
e asigurari facultative
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Dupa obiectul de activitate:

e asigurari generale:

» asigurari de sanatate,
accidente si boala

» asigurari de mijloace de
transport

» asigurari de bunuri

» asigurari de incendiu si
calamitati naturale

» asigurari de pierderi
financiare

» asigurdri de protectie
juridica

» asigurari de asistenta
a persoanelor aflate in
dificultate

e asigurari de viata:

» asigurari de raspundere
civila generale si pentru
mijloace de transport

» asigurari de credite si
garantii

» asigurari de viata

» asigurari de casatorie
» asigurari de nastere

» asigurari de accidente
» asigurari de sanatate

Asigurarea de raspundere
civila auto

Cunoscuta sub numele de RCA, este
0 asigurare obligatorie pentru toti pro-
prietarii de vehicule inmatriculate in
Romania. Aceasta acopera despagubi-
rile cauzate tertilor in urma unui acci-

dent rutier produs din vina asiguratului.
Asigurarea RCA acopera costurile daune-

J
La 30 iunie
2024 exista un
numar de 4.305.845
polite RCA active,
in valoare de
4.733.037.418
lei.

lor autovehiculului soferului care nu se afla

in culpa. In schimb, pentru a acoperi costurile masinii soferu-

lui care a cauzat accidentul, acesta va avea nevoie de asigurarea
facultativa CASCO.

In Romania
existau la finalul
anului 2023 aproxi-
mativ 1,76 milioane
de contracte de asi-
gurare de viata
in vigoare.

Asigurarea de viata

Asigurarea de viata este
un contract intre asigurat
si 0 companie de asigurari,
prin care asiguratul
plateste o prima '
lunara sau anu-
ala in schimbul
unei sume de
bani (benefi- } »
ciu) acordate
beneficiari-
lor desem-
nati in cazul
decesului sau al unei boli
grave a asiguratului.

Atunci cand achizitio-
nezi o politd de asigurare de
viata, stabilesti suma asigu-
ratd si perioada de acope-
rire. Daca asiguratul moare
in timpul perioadei de asi-
gurare, beneficiarii desem-
nati primesc suma asi-

gurata, oferindu-le
sprijin financiar intr-un
moment dificil.
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Polita de asigurare impotriva
dezastrelor naturale

Cu denumirea prescurtata PAD, este o polita de

asigurare obligatorie care acopera daunele produse

l de inundatii, cutremure sau alunecari de teren asupra
locuintelor.

La nivelul anului 2024 politele PAD §/
costau 130 de lei pe an in cazul locu-
intelor tip A (suma maxima asigurata

100.000 lei) si 50 lei in cazul locuintelor tip
B (suma asigurata fiind de 50.000 lei).

0 locuinta de tip A este o constructie cu structura de rezistenta din
beton armat, metal ori lemn sau cu pereti exteriori din piatra, caramida
arsa, lemn sau din orice alte materiale rezultate in urma unui tratament
termic si/sau chimic.

O locuintd de tip B este o constructie cu pereti exteriori din caramida
nearsa sau din orice alte materiale nesupuse unui tratament termic si/sau
chimic (ex. chirpici).

La sfarsitul
lunii mai 2024, la
nivel national, erau asi-
gurate printr-o polita PAD
(asigurarea obligatorie a

locuintei) 2.157.643 de
locuinte, aproximativ
22% din total.

Asigurarea
de sanatate

Asigurarea de calatorie

Asigurarea de calatorie este acea asigurare care

O asigurare de sanatate
are drept scop protejarea
asiguratilor fata de costurile
serviciilor medicale in caz de
boalg, tratamente medicale,
spitalizare,
graviditate
sau acci-
dent.

68

ofera protectie pentru orice fel de deplasare in stra-
inatate, in scop turistic, pentru a studia,
a munci, a participa la diferite compe-
titii sportive sau la orice alta activitate.
Aceasta asigurare face parte din cate-
goria asigurarilor facultative si este un
produs financiar la care apelam din
dorinta de a ne proteja in timpul
unei calatorii in strainatate.

Asigurarea CASCO

CASCO este o asigurare facultativa auto, care acopera propri-
etarului daunele suferite de masina sa in urma unui accident,
a avariilor provocate de fenomene naturale sau a altor riscuri.
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Criterii pentru alegerea unei oferte de asigurare

Pentru a face o alegere informata si corectd, trebuie sa tinem cont
de cateva criterii esentiale atunci cand analizam o oferta de asigu-
rare. Aceste criterii sunt:

o Tipul de risc acoperit. Trebuie sa luam in considerare riscurile
specifice incluse in polita de asigurare. De exemplu, o asigurare de
sdndtate poate acoperi consultatiile, tratamentele, dar si spitalizarea.

e Costul primei de asigurare. Trebuie sa luam in considerare
daca suma care trebuie platita pentru asigurare va fi lunara sau anu-
ala. Este important sa fie accesibila si sa reflecte riscurile acoperite.

e Suma asiguratd. Trebuie sa luam in considerare valoarea
maxima pe care asigurarea o poate acoperi in caz de daune.

e Situatiile in care asigurarea nu oferd protectie, cum ar fi unele
afectiuni preexistente, in cazul asigurdrilor de sanatate.

® Clauzele speciale, cum ar fi conditii suplimentare referitoare
la servicii sau beneficii extra.

1. Aplica

Folosegte un telefon Verificare polita RCA

sau calculator cu acces la | aegeti citeriu de cautare

internet pentru a aCCeSa Serie de caroserie (serie VIN) O Numar de inmatriculare O
acest cod QR si verifica
pana la ce data este vala-
bila asigurarea RCA pen-

Data pentru care se face verificarea

14.03.2025

tru un auto- et w s e 2
O Am citit si sunt de acord cu Politica de confidentialitate privind datele cu
mo b 1 l a l caracter personal aferenta site-ului www.aida.info.ro

carui numar v

Nu sunt robot
de inma-
triculare 1l

cunosti.

.
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1. Asigurarea este un con-
tract prin care o persoana
plateste o suma de bani
(numita prima de asigurare)
unei companii de asigurari,
iar aceasta se angajeaza sa
acopere anumite riscuri.

2. Asigurarile sunt diverse,
cele mai cunoscute fiind:

® RCA - Asigurarea de

raspundere civila
auto: acopera dau-
nele cauzate tertilor
in urma unui accident
rutier produs din vina
asiguratului.

® PAD - Polita de asigu-

rare impotriva dezas-
trelor naturale: aco-
pera daunele produse
de inundatii, cutremure o
sau alunecari de teren :
asupra locuintelor.

® Asigurarea de viata:

asigura o suma de
bani (beneficiu) bene-
ficiarilor desemnati
in cazul decesului sau
al unei boli grave a
asiguratului.

® Asigurarea de sana-

tate: acopera costurile
serviciilor medicale in
caz de boala, trata-
mente medicale, spita-
lizare, graviditate sau
accident.

® Asigurarea CASCO:

acopera proprietaru-
lui daunele suferite de
masina sa in urma unui
accident.

® Asigurarea de calatorie:

ofera protectie pentru
orice fel de deplasare
in strainatate.

................................................
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2. Joc de rol / lucram in echipa

Se dau urmatoarele sase tipuri de asigurare: Stiai ca?

1.RCA - Asigurarea dg réspunflere ciYilé auto; 1. Tn Romania totalul prime-

2. PAD - Polita de asigurare impotriva dezastrelor lor platite de asigurati in anul 2023 a
naturale; fost de aproximativ 15,2 miliarde de lei.

3. Asigurarea de viata; Societdtile de asigurare au raportat in 2023

4. Asigurarea de sanatate; indemnizatii brute platite asiguratilor sau

5. Asigurarea CASCO; beneficiarilor in valoare de aproximativ 7,71

6. Asigurarea de calatorie. miliarde de lei.

Folosind metoda ,Jigsaw” (,Mozaic”) formati 2. Babilonienii au fost primii care au legiferat

si reglementat statutul asigurarilor, in celebrul
Cod al lui Hammurabi (in anul 1750 1. H.). Astfel,
negustorii care calatoreau pe apa aveau posi-
bilitatea sa primeasca un imprumut pentru a-si
finanta transporturile. Pentru a-si asigura marfa,

grupe de cate 6 elevi, alocand fiecarui elev cate o
cifradela1la 6. Daca numarul elevilor din clasa
nu este multiplu de 6, ultima grupa va avea mai
putini elevi.

Etapa 1: Timp de 10-15 minute fiecare elev ei puteau plati o suma aditionala creditorilor,
se va documenta asupra alternativei de asigu- care Ti asigura ca, in situatia in care transpor-
rare corespunzatoare cifrei care i-a fost reparti- tul de marfa ar fi fost furat, negustorii nu
zatd, folosind manualul, internetul sau alte surse mai erau nevoiti sa ramburseze imprumu-
si isi va nota ideile pe caiet. tul creditorului.

Etapa 2: Timp de 10 minute elevii cu aceeasi cifra 3. Prima societate de asigurari din

Romania a fost Casa de incendiu, din

se vor grupa in echipe noi si vor compara notitele, com- oSt 1
Brasoy, infiintata in 1771.

pletand cu ideile noi pe care le-au aflat de la colegi.

Etapa 3: Timp de 15-20 de minute elevii vor reveni in echi-
pele initiale, fiecare avand la dispozitie doua minute pentru a
prezenta alternativa de asigurare care i-a fost alocata.

3. Reflecteaza

Care crezi ca sunt principalele cinci motive pentru care destul de multi romani (peste 90%) nu incheie
o0 asigurare de viata?

4. Verifica daca ai inteles

Deseneaza pe caiet figura de mai jos. Folosind metoda ,Ciorchinele” completeaza casutele goale cu
asigurarile corespunzatoare:

Obligatorii

70
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Avantaje si riscuri ale consumatorilor in raport
cu institutiile bancare si financiare nebancare

Introducere in relatia consumatorului cu institutiile financiare

Institutiile financiare sunt de doua tipuri:

e institutii financiare bancare (banci); De exemplu,

e institutii financiare nebancare (IFN-uri). o bancd oferd un cont

Diferentele dintre banci si institutiile financiare nebancare (IFN) tin  de economii sau un cre-
atat de statutul lor, de reglementarile apli- dit pentru nevoi per-

cabile, de .crltevrnleApe carg ﬁecar? sonale, in timp ce o
trebuie sa le indeplineasca institutie financiard

pentru a primi autoriza- nebancard poate Oferi

tiade fggcglgnare, dar si un imprumut rapid.
de activitatile pe care le

pot desfasura.
Din punctul de vedere al clientului, principala dife-
renta este ca un IFN poate acorda credite, dar nu poate
atrage depozite. Aceasta ultima activitate poate fi rea-
lizata numai de banci si de celelalte institutii de credit.

Avantajele consumatorilor in relatia cu institutiile financiare

Exista numeroase avantaje ale utilizarii serviciilor oferite de institutiile financiare, fie ele bancare sau
nebancare.

Institutiile financiare bancare Institutiile financiare
nebancare
® Accesul la finantare prin care consumatorii pot
obtine credite pentru a-si acoperi diverse nevoi, cum ar e Accesul la finantare prin care
fi achizitionarea unei locuinte, finantarea studiilor sau consumatorii pot obtine credite pen-

tru a-si acoperi diverse nevoi, cum

alte investitii personale.
ar fi achizitionarea unei locuinte,

e Facilitati de economisire: prin conturi care permit finantarea studiilor sau alte investi-
consumatorilor sd isi economiseasca banii si sa castige tii pefsonale.
dobanda.

e Flexibilitate: institutiile neban-

@ Securitatea fondurilor: banii depusi in banci sunt care ofera adesea solutii rapide si flex-
protejati prin garantii de stat (in limita unei anumite ibile de finantare, cum ar fi imprumu-
sume), oferind consumatorilor un nivel de securitate turile rapide, care pot fi accesate mai
financiara. usor decat cele bancare
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1. Institutiile bancare
includ bancile comerci-

ale iar institutiile financi-
are nebancare sunt orga-
nizatii care ofera produse
financiare (cum ar fi impru-
muturi si finantari), fara a fi
banci, de exemplu, compani-
ile de leasing si institutiile de
microcreditare.

2. Avantajele consumato-
rilor in relatiile cu institutiile
financiare sunt:

® accesul la finantare;

e oferirea facilitatilor de

economisire;

@ securitatea fondurilor;

o flexibilitate.

3. Riscurile consumatorilor
in relatia cu institutiile finan-
ciare pot fi:

e dobanzi si comisioane

mari;

® supraindatorare;

e reglementare insufici-
enta pentru institutiile
nebancare;

@ lipsa de informare a
consumatorilor.

................................................
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Riscurile consumatorilor in relatia
cu institutiile financiare

Accesul la servicii financiare ofera numeroase avantaje, dar exista
si riscuri pe care consumatorii trebuie sd le ia in considerare:

e Dobanzi si comisioane mari, care pot adauga costuri semni-
ficative, in special in cazul institutiilor financiare neban-
care. Acest lucru poate duce la datorii mari pen-
tru consumatori.

@ Riscul de supraindatorare, deoarece,
in lipsa unui management financiar
adecvat, consumatorii pot ajunge sa
imprumute sume pe care nu le pot
rambursa, ceea ce le poate afecta
situatia financiara pe termen lung.

e Insuficienta reglementare
pentru institutiile nebancare, aces-
tea putand avea mai putine garantii,
spre deosebire de banci, ceea ce poate
expune consumatorii la riscuri mai mari.

e Lipsa de informare, deoarece multi
consumatori nu citesc sau nu inteleg toate cla-
uzele unui contract de credit, ceea ce i poate expune la
costuri ascunse sau conditii dezavantajoase.

¢ Tncazulin care intampini dificultati in relatia cu institutiile finan-
i ciare, poti trimite o sesizare catre Centrul de Solutionare Alternativa o
: a Litigiilor in domeniul Bancar (CSALB). :

...................................................................................

1. Verifica daca ai inteles

Ce ar trebui sa faci in calitate de consumator pentru a minimiza riscurile
in relatia cu institutiile financiare?

A7

=
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2. Lucram in echipa

Folosind metoda dezbaterii, in echipe de cate doi elevi, .
discutati despre relatia consumatorului cu institutiile finan-
ciare. Un elev se va concentra pe avantaje, iar celalalt elev va
aborda riscurile. Ambii elevi vor avea la dispozitie cate 10
minute pentru informare si cate doud minute pentru expu- ¢
nerea ideilor. Ulterior fiecare elev va avea la dispozitie cate Nl
un minut pentru a combate argumentele colegului de echipa. ¢ \:‘

3. Aplica

Scrieti in caiete asocierile corecte dintre cifrele din prima coloana si
literele din coloana a doua.

Riscuri ale consumatorilor in Caracteristicile riscului

relatia cu institutiile financiare

a / Multi consumatori nu citesc sau nu inteleg
toate clauzele unui contract de credit, ceea ce

1 ) Dobanzi si isi ri " . .

</ obanzi i comisioane ma ii poate expune la costuri ascunse sau conditii
dezavantajoase.

?/ Supraindatorare bJ Pot adauga costuri semnificative, in special in
cazul institutiilor financiare nebancare.

§/ Lipsa de informare S/ Consumatorii pot ajunge sa imprumute sume pe

care nu le pot rambursa, ceea ce le poate afecta
situatia financiara pe termen lung.
4. Reflecteaza

1. De ce crezi ca gradul de indatorare a fost plafonat prin lege?
2. De ce crezi ca gradul de indatorare in cazul creditelor in lei este de maximum 45%, iar pentru cre-
ditele in valuta de maximum 20% din venitul lunar?

5. Aplica

1. Calculeaza gradul de indatorare pentru o per-
soana care castiga 4388 de lei lunar si are o rata

stiai ca? lunara de 2150 lei.
Toate institutiile financiare care 2. In conditiile in care venitul ar rimane ace-
acorda imprumuturi persoanelor fizice si juri- lasi, cat ar trebui sa fie valoarea maxima a
dice trebuie sa respecte dispozitia privind gradul de ratei lunare pentru a respecta gradul de
indatorare (adica procentul datoriilor din totalul venitu- indatorare impus de Regulamentul BNR?
rilor unei persoane). Conform Regulamentului BNR, gradul 3. Daci rata lunara nu poate fi modi-

de indatorare trebuie sa fie:
® maximum 40% in cazul creditelor de consum si a credite-
lor ipotecare, respectiv 45% pentru creditele ipotecare destinate
achizitionarii primei locuinte;
@ maximum 20% in cazul creditelor Tn valuta.

ficata, cu cat ar trebui sa creasca veni-

tul lunar al persoanei pentru a res-

pecta gradul de indatorare impus de
Regulamentul BNR?
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Recapitulare
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1. Rebus Echipa nr. 2
a) Formati doua echipe, numerotate 1 si 2! 1 23 456

eccooe

b) Elevii din echipa nr. 1 vor copia in caiete rebusul completat
din partea stanga. Elevii din echipa nr. 2 vor copia in caiet rebu-
sul completat din partea dreapta.

c) Fiecare echipa va avea la dispozitie 15 minute pentru con-
ceperea unei definitii pentru fiecare termen din rebusul care le-a
fost atribuit.

Echipanr. 1 d) Impartiti tabla in doua!
1 2 3 456 7 89 In timp ce elevii concep defi-
nitiile, cate un membru din
fiecare echipa va desena pe
o jumatate de tabla rebusul
atribuit, completand doar
cuvantul de pe orizontala
(din patratelele marcate colo-
rat) si lasand necompletate
restul patratelelor.

e) Un elev din echipanr. 1
va alege un numar din rebu-
sul echipei nr. 2 si va raspunde la definitia citita de un coleg din
aceasta echipa. Daca raspunsul este corect, elevul de la tabla va
completa patratelele aferente. Daca raspunsul este gresit, vor
putea raspunde alti elevi din echipa nr. 1. Apoi un elev din echipa
nr. 2 va alege un numar din rebusul echipei nr. 1 si va raspunde
la definitia corespunzatoare. Se va proceda in acelasi fel pana la
completarea ambelor rebusuri.

2. Metoda R-A-I (Raspunde-Arunca-Interogheaza)
a) Formati trei echipe. Fiecare echipa se va aseza in cerc si va avea un bulgare din hartie mototolita.

b) Un elev va arunca bulgarele catre altcineva din cerc si ii va adresa o intrebare din unitatea de
invatare numarul 3.

c) Elevul va raspunde la intrebare si va arunca bulgarele catre alt elev din cerc care nu a raspuns
inca la nicio intrebare.

d) Daca un elev nu cunoaste raspunsul iese din joc, iar rdspunsul va veni din partea celui care a
pus intrebarea. Acesta are ocazia de a mai arunca inca o data bulgarele de hartie si, deci, de a mai
pune o intrebare.

e) Jocul se va desfasura pana la expirarea timpului, pe care il stabiliti voi, sau pana
cand mai ramane doar un singur elev din fiecare echipa.
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Recapitulare

.0..00..“.000."..00..".000."..00..".000."..00..".000."..00..".000.“..00..“.000."..00..“.000.“..00..“.0000.

eccooe

3. Portofoliu — Metode de economisire, alternativele de investitii, tipuri de asigurari

Alege o metoda de economisire sau o alternativa de investitii sau un tip de asigurare din listele de
mai jos si intocmeste un portofoliu care sa cuprinda:

e prezentarea metodei pentru care ai optat (definitie si utilitate);

e avantaje si dezavantaje ale acesteia (minimum 3 avantaje si 2 dezavantaje);

e cum poti utiliza metoda sau cum poti beneficia de ea;

@ opinia ta despre metoda.

1. Metode de economisire d) actiunile

a) pastrarea banilor acasa, in numerar e) fondurile mutuale

b) pastrarea economiilor intr-o valuta straina f) titlurile de stat

¢) conturi de economii g) investitiile imobiliare

d) depozite la termen h) investitii cu grad ridicat de risc
e) aplicatii de economisire automata (criptomonedele)

f) conturi de economii pentru copii

3. Tipuri de asigurari
g) conturi online si mobile banking P 5

a) asigurarea de raspundere civila auto (RCA)

2. Alternative de investitii b) asigurarea de viata
a) asigurarea de viata cu componenta de  c)polita de asigurare impotriva dezastrelor @
economisire naturale (PAD)
b) pensia facultativa administrata privat (pilo-  d) asigurarea de sanatate
nul I11) e) asigurarea de calatorie
c) obligatiunile f) asigurarea CASCO
Evaluare
I. Stabiliti valoarea de adevar a fiecareia dintre afirmatiile de mai jos si notati in caiete A daca o
considerati adevarata sau F daca o considerati falsa. (4x0,5p.=2p.)

1. O bancd este o institutie financiara care gestioneaza bani si ofera diverse servicii financiare.
2. Dobanda este diferenta dintre venituri si cheltuieli.

3. Bancile pot functiona atat in spatii fizice, cat si online.

4. Bancile lucreaza doar cu clienti persoane fizice.

IL. Pentru fiecare dintre afirmatiile de mai jos scrieti pe caiet litera aferenta variantei corecte.
B3x0,5p.=1,5p.)

1. Alegerea unei oferte bancare presupune o analiza a nevoilor tale si a urmdtoarelor elemente:

a) comisioanele, dobanda, data platii, adresa bancii de la care contractam creditul;
b) dobanda, termenii contractului, comisioanele, alte clauze;

c) comisioanele, dobanda si data platii;

d) dobanda, profitul, comisioanele si alte clauze;

e) termenii contractului si alte clauze.

© 00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000°
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.~ Evaluare

.
eecececccscscececcccccec” "oooooo0--ooooooooooo‘-ooooooooooo0-ooooooooooo0--ooooooooooo0-ooooooooooo0-ooooooooooo‘--oooooooooooc-ooooooooooo

Evaluare

.0..00..I‘.000.‘I..00..I‘.000.‘I..00..I‘.000.‘I..00..I‘.000.‘I..00..I‘.000.‘I..00..I‘.000.‘I..00..I‘.OOO.‘I..OO..I‘.OOOQ.

2. Care dintre elementele de mai jos nu trebuie verificate atunci cand deschizi un cont bancar?

eccooe

a) taxele si comisioanele percepute;

b) dobanda oferita pentru economii;

c) accesul la servicii de internet banking sau aplicatii mobile;
d) cursul valutar din ziua deschiderii contului.

3. Economisirea inseamna:

a) sa cumperi o bluza cu reducere de 20% pentru a economisi 20% din pretul acesteia;
b) sa cheltuiesti mai putin decat castigi si sa pastrezi diferenta;

c) sa consumi mai putina energie electrica pentru a economisi resursele planetei;

d) contul pentru copii/adolescenti, contul curent, contul de plati.

I1I. Copiati pe caiet cele doua coloane si uniti prin sageti notiunile corespondente.(4 x 0,5 p. = 2 p.)

‘A/ Instrumente bancare cu ajutorul carora iti poti pas-
tra in sigurantd economiile si poti efectua tranzactii
prin intermediul cardului sau al internet banking-ului.

a  Conturi de economii
si depozite bancare

B ' Modalitati de a pastra banii economisiti la banca in
b ) Investitii schimbul unei dobanzi primite.

9 Achizitii de actiuni, obligatiuni sau alte titluri de

E/ imprumuturi (credite) valoare, puse in vanzare de stat sau de companii.
P/ Bani acordati persoanelor sau firmelor pentru dife-

dic b rite scopuri, precum achizitia unei case, a unei masini

g ontun bancare sau pentru studii, pentru care se plateste o dobanda.

IV. Copiati pe caiet afirmatiile de mai jos, completand in spatiile punctate cuvintele corespunza-
toare din urmatoarea serie: randament, la termen, inflatie. 3x0,5p.=1,5p.)

1. Pentru a atenua efectele............... unii oameni pastreaza economiile in euro.

2. Un depozit bancar-.............. este o forma de economisire prin care depui o suma de bani intr-un
cont pe o perioada fixa de timp.

3. Daca pastrezi banii acasa, economiile tale nu genereaza.............. si sunt afectate de inflatie.

V. Redactati un eseu de minimum 200 de cuvinte, aproximativ o jumatate de pagina format A4, in
care sd mentionati minimum patru avantaje ale economisirii. (4x0,5p.=2p.)

Se acorda 1 punct din oficiu.
Evaluare incrucisata.
1. Dupa ce ai finalizat testul, fa schimb de caiete cu colegul de banca si corectati-va reciproc testul.
Folositi creion sau pix de alta culoare pentru a completa informatia corectd, unde este cazul.
2. Oferiti caietele profesorului, pentru verificare.
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Proiect
educational

P> Partea 1: Alegerea temei
P> Partea a 2-a: Elaborarea fisei de proiect
P Partea a 3-a: Implementarea proiectului

P> Partea a 4-a: Evaluarea proiectului
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Proiect

educational

Proiectul

Proiectele si managementul proiec-
telor au devenit teme frecvente in socie-
tatea contemporana. Atat firmele, cat
si oamenii se folosesc de proiecte din
ce in ce mai des si, cu siguranta, si tu ai
intocmit proiecte panad acum.

Proiectul poate fi privit din doua
perspective:

1. ca demers de management;

2. ca metoda de invatare/evaluare:

Din punct de vedere managerial
un proiect este un efort temporar, cu o
durata determinata si cu buget presta-
bilit, intreprins pentru a crea un produs,
un serviciu sau un rezultat unic.

Exemple de proiecte:

e lansarea unei aplicatii pentru telefonul mobil de catre o firma;
e zugravirea bucatariei de catre o persoang;

e organizarea unui targ de Craciun de catre o clasa de elevi.

Din punct de vedere educational proiectul este o metoda de invatare-evaluare, care incurajeaza coo-
perarea, dezvolta competentele de lucru in echipd, contribuie la achizitia si consolidarea cunostintelor
si intareste coeziunea grupului.

Fazele proiectului
Atat proiectul managerial, cat si proiectul educational au etape asemanatoare.

L]
Proiect managerial : Proiect educational

X
: Initierea proiectului : Alegerea temei :
: Planificarea proiectului : Elaborarea fisei de proiect :
: Executarea proiectului : Derularea/Implementarea proiectului :
: Monitorizarea si controlul : Evaluarea proiectului :
: Inchiderea proiectului : :
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Proiect

Introducere . NG Aa

Proiectul educational

0 activitate trebuie sa indeplineasca mai multe caracteristici pentru a fi considerata un proiect. Aceste
caracteristici includ:

0 TETVAU BTG ST Proiectul trebuie sa aiba un scop bine stabilit, cu un rezultat specific care tre-
buie atins.

A ETEl e =B 8 Proiectul are un inceput si un sfarsit bine delimitate. Nu este o activitate
continua.

R W e T Proiectul utilizeaza resurse specifice (umane, financiare, materiale) care sunt pla-
nificate si gestionate.

AR 0TGRS Fiecare proiect este diferit de celelalte, chiar daca obiectivele pot fi similare. Situatiile,
echipele si conditiile sunt unice.

SN YENTTE ST TEN P2 Orice proiect necesitd o planificare detaliatd, care include etapele, activi-
tatile, termenele limitd, resursele si responsabilii.

G U ER DGO TEEE Proiectul este implementat de o echipa, de obicei condusa de un manager de pro-
iect, care colaboreaza pentru atingerea obiectivelor.

v ANTET BT E L)L S Proiectul trebuie sa aiba indicatori clari pentru a evalua succesul (de exem-
pluy, rezultate livrabile specifice sau impact masurabil).

S ETh o <geil Un proiect este influentat de constrangeri externe, cum ar fi bugetul, legislatia, resur-
sele disponibile sau conditiile de piata.

Cand alegeti tema proiectului va trebui sa verificati daca aceasta respecta toate cele 8 conditii de mai sus.
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Proiect

LUSHCIEIRS - partea 1: Alegerea temei

Este etapa in cadrul careia au loc urmatoarele activitati:
a) Se identifica o problema sau o nevoie referitoare la educatia financiara. De exemplu, faptul ca
oamenii nu economisesc poate fi o problema. Necesitatea de a evita fraudele poate fi o0 nevoie.
b) Se stabileste echipa de proiect si managerul de proiect. Proiectul se va desfasura in echipe de
5 pana la 10 elevi in functie de complexitatea acestuia. Fiecare proiect va avea un manager de
proiect si cate un responsabil pentru comunicare, buget, riscuri si promovare.
c) Se alege titlul proiectului, se formuleaza sloganul sau motto-ul si se propune un logo sau un
simbol pentru proiect.
d) Se stabileste scopul proiectului, adica ce isi propune proiectul sa faca, in ce consta proiectul.
e) Se desemneaza beneficiarii proiectului, adica persoanele care vor fi influentate sau vor bene-
ficia de rezultatele proiectului.

rii PAD si sa furnizeze exemple concrete in
care aceasta a fost utila.

de gimnaziu din cadrul scolii.

ficare a proiectului rezulta ca avem preci-
zat scopul, dar nu si obiectivul. Prin urmare,
obiectivul nu este clar definit, deci va trebui
sa il rescriem.

80

Exemplu practic

e Identificarea problemei sau definirea nevoii
Desi asigurarea impotriva dezastrelor naturale PAD este obligatorie conform Legii nr. 260/2008,
foarte multi romani nu au incheiat o asemenea asigurare, pentru ca nu stiu de existenta si de obli-
gativitatea ei.

e Stabilirea echipei de proiect

Din echipa de proiect vor face parte urmatorii elevi: ....., ..., couesy oo

Manager de proiect vafi.....

e Titlul si logo-ul proiectului
Titlu: ,Fii informat, fii asigurat, fii protejat!”

2
Logo-ul va fi reprezentat de o casa acoperita de o umbrela. ﬁ

e Scopul proiectului

Realizarea unui interviu cu un specialist din domeniul asigurarilor, care sa ofere detalii despre
modul de functionare si utilitatea asigura-

CARACTERISTICA

NU

Obiectiv clar definit

e Beneficiarii proiectului
Beneficiarii proiectului vor fi toti elevii

Durata limitata de timp

Resurse dedicate

e Verificarea ideii de proiect

Unicitate

Atentie! Din completarea listei de veri-

Planificare si organizare

Echipa de proiect

Rezultate masurabile

Factori externi

DA D R X )| )| X




Proiect

educational

Partea 1: Alegerea temei

Pentru a va ajuta in alegerea ideii de proiect, propunem mai jos 10 exemple. Bineinteles, voi puteti
opta pentru o idee proprie, dar aceasta trebuie sa indeplineasca doua conditii:

a) Sa fie proiect (sa puteti raspunde cu ,DA” la toate intrebarile din lista de verificare prezentata in
tabelul de la pagina 80);

b) Sa se refere la o problema sau la o nevoie din domeniul educatiei financi-
are. De exemplu, organizarea unei excursii la Castelul Peles este un pro-
iect, dar nu are legatura cu educatia financiara.

lata cele 10 propuneri:
1
1. Organizarea unei vizite la Banca Nationala a Romaniei. ‘11 \E 4R

2. Conceperea si inregistrarea unui video informativ, care 43 \,
sa promoveze una din temele de mai jos: |
a) economisirea;
b) intocmirea unui buget;
¢) evitarea fraudelor financiare;
d) reducerea risipei de bani.

3. Organizarea unui targ:
a) cu produse hand made de Craciun sau de 1 si 8 martie;
b) de carte;
¢) de jucarii de 1 iunie.

4. Organizarea unui eveniment de colectare si reciclare a pet-urilor, «] o
pentru a preveni risipa de resurse si poluarea.

5. Sustinerea unui workshop de educatie financiara la o clasa a V-a de la noi din scoala.
6. Organizarea unui eveniment de educatie financiara cu ocazia Global Money Week.
7. Conceperea unei reviste de educatie financiara.

8. Publicarea unui articol de educatie financiara in revista scolii.

9. Conceperea de filme documentare privind:
a) istoria si evolutia banilor in lume;
b) istoria si evolutia banilor in spatiul romanesc.

10. Sondaj de opinie cu rude si cunoscuti prin care sa verificam:
e ce produse si servicii bancare folosesc;
e daca tin un buget de venituri si cheltuieli;
e daca economisesc (ce procent si cat de frecvent);
e daca detin asigurari;
e daca detin depozite bancare;
e dacad au investitii (actiuni, obligatiuni, titluri de stat).
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Proiect .
LLLEUCIERSY 7 partea a 2-a: Elaborarea fisei de proiect

Planificarea

Dupa alegerea temei de proiect, stabilirea echipei, identificarea problemei si stabilirea scopului
proiectului urmeaza etapa de planificare a proiectului si de elaborare a fisei de proiect.

Modelul fisei de proiect il gasiti la finalul acestei lectii. Vi recomanddm sd o copiati in caiet si sa
completati rubricile pe mdsurd ce parcurgeti sectiunile urmdtoare.

EVR LS 1 i TN R RIS T BN T D TS CREL K R )Y 2wl Pe langa echipa care 1l implementeaza,

proiectul mai poate prezenta interes si pentru alte persoane sau pot exista persoane afectate de
proiect, in mod pozitiv sau negativ. De exemplu, bibliotecara/ul scolii, daca proiectul presupune
documentarea voastra la bibliotecd; sau un partener extern, din afara scolii, daca va este necesar
in realizarea proiectului; sau profesorul de istorie, daca din proiect face parte scrierea unui articol
despre istoria banilor. Toate aceste persoane vor fi trecute in lista persoanelor interesate. Pentru
fiecare persoana se vor detalia interesul si impactul, se va specifica modul de abordare a persoanei
si se va stabili responsabilul care va comunica cu persoana respectiva. Comunicarea cu persoanele
interesate se va desfasura pe toatd durata proiectului, pentru a-i obtine sustinerea.

Exemplu practic

Pentru proiectul ,Fii informat, fii asigurat, fii protejat!” pe care l-am propus in lectia precedenta,
tabelul cu identificarea persoanelor interesate arata astfel:

Impact/Interes POZITIV NEGATIV
MARE Specialist in asigurari
MIC Bibliotecar Dlr,lgfmt.e
Parinti

Specialistul in asigurari are un impact mare pentru proiect, fiind persoana careia i luam interviul. In
functie de disponibilitatea lui de a discuta cu noi, putem masura succesul pro-
iectului. Interesul specialistului ar trebui sa fie unul pozitiv, pentru ca
isi doreste clienti mai informati.

Bibliotecarul se bucura cand oamenii citesc, deci inte-
resul lui este pozitiv. Impactul este mic pentru ca, daca
nu ne putem documenta la biblioteca scolii, vom putea
obtine informatii din alte surse.

Dirigintele ar putea avea un interes negativ,
daca luam in considerare ca programul de
lucru al specialistului este intre orele 9-17
si se suprapune cu programul scolar. Este
posibil ca dirigintele sa fie impotriva pro-
iectului, pentru ca se asteapta sa ne afecteze
activitatea la celelalte ore.

Pt
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Proiect

educational

Nr. L. S Mod de Responsabil
Persoana Descriere interes Descriere impact ;

crt. abordare comunicare

P1 | Specialist | Pozitiv:isi doreste cli- | Mare: de implica- Initial prin Managerul
enti informati, care sa | rea specialistului e-mail si ulterior | de proiect
incheie asigurari. depinde succesul prin telefon sau

proiectului. pe whatsapp

P2 | Bibliotecar | Pozitiv: isi doreste ca | Mic: chiar daca nu Discutie fata in Elevul 1
elevii sa citeasca. ne putem docu- fata

menta la biblioteca,
ne putem docu-
menta in alte locuri.

P3 | Diriginte | Negativ: posibil sa Mic: putem pro- Discutii fata in Elevul 2
creada ca proiectul ne | grama activitatilein | fata la orele de
va afecta activitatea la | afara orelor de curs. | dirigentie
celelalte ore.

P4 | Parinti Negativ: posibil sa Mic: putem pro- Discutii fata in Fiecare elev
creada cd proiectul ne | grama activitatilein | fata din echipa
va afecta activitatea la | afara orelor de curs.
celelalte ore.

b) Redactarea planului proiectului

Planul proiectului reprezinta o lista cu actiunile desfasurate in proiect, pe care va trebui sa le
detaliem in ceea ce priveste:
numarul actiunii (notat de la A1 la Ax);

descrierea actiunii (ce anume ar trebui facut);

data de sfarsit a actiunii (ziua cand se finalizeaza actiunea);
resursele necesare pentru indeplinirea actiunii (resurse materiale, financiare, umane);

°
°
e data de inceput a actiunii (ziua cand incepe actiunea);
°
°

responsabil (persoana care raspunde de indeplinirea actiunii).

Chiar daca la indeplinirea actiunii participda mai multe persoane, fiecare actiune va avea un sin-
gur responsabil, care raporteaza catre managerul de proiect.
Rubrica ,Observatii” nu se va completa in aceastad etapd, urmand a se reveni asupra ei in etapa
de implementare a proiectului.

Exemplu practic

Pentru proiectul ,Fii informat, fii asigurat, fii protejat!” propus in lectia precedenta, planul proiec-
tului arata ca in tabelul de la pagina 84.
Pentru actiunea A3 vom avea nevoie de un profesor de limba romana, pentru a verifica si corecta
mesajul nostru. Acesta va fi trecut in lista persoanelor interesate, precum si in tabelul care stabileste
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educational

Partea a 2-a: Elaborarea fisei de proiect

comunicarea cu persoanele implicate in proiect.
Resursa laptop ar putea fi obtinuta beneficiind de spri-
jinul laboratorului de informatica.

La realizarea interviului (A7) vor participa mai multi
elevi, dar responsabil este managerul de proiect. La A6 si
A7 pentru data de inceput si data de sfarsit tabelul prezinta
prescurtarea DI (data interviului), care urmeaza sa fie stabilita
impreuna cu specialistul. Toate datele ulterioare sunt calculate
in functie de data interviului, la care se adauga un numar de zile.

Y

TS=TER L ee—
Nr. Descriere Data Data .
. . N Resurse necesare Responsabil | Obs.
crt. actiune inceput | sfarsit
Al Iden‘t}ﬁcar‘ea SE)E.!ClahS- 1203 | 1603 |- Inter.net Respon‘sabll
tului in asigurari - Email comunicare
o - Laptop (laborat R bil
A2 | Conceperea emailului | 12.03 | 13.03 aptop ( abora on) . esponsab
- Profesor limba romana comunicare
A3 Cont.etharea ' 1503 | 1603 | Inter.net Respon.sabll
specialistului - Email comunicare
A4 Concep.ere mt.rebarl 18.03 | 2003 | Laptop (lgborator) o Respon_sabll
pentru interviu - Profesor limba romana comunicare
Stabilirea intervalului - e M 1
AS ant 1rfea m (?rva w 22.03 22.03 |- Specialist asigurari anageru
pentru interviu de proiect
Depl .
A6 | plasare pentru DI DI |- Autobuz Echipa
interviu
. . C - L Managerul
A7 | Realizarea interviului DI DI |- Specialist asigurari .
de proiect
A8 Reqactar?a raportului DI+1 DI+3 | Laptop (la.borator) o Respon.sabll
de interviu - Profesor limba romana comunicare
A9 Tflmlter(?a raporF}Jlul Dl+4 DI+5 | Laptop Respor%sabll
catre revista scolii - Internet comunicare
A10 Gesjuunea .bugetulul 1203 | DI+10 |- Bani Responsabil
proiectului buget
A1 | Promovarea 12.03 | DI+10 |- Coli Responsabil
proiectului promovare
A1 | Managementul 12.03 | DI+10 |- Laptop Responsabil
riscurilor riscuri
- Laptop
A13 | Evaluarea proiectului 12.03 | DI+10 |- Coli Echipa
- Markere
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Partea a 2-a: Elaborarea fisei de proiect

¢) Intocmirea bugetului proiectului

Fiecare proiect are nevoie de resurse financiare, mai mici sau mai mari, pentru a putea fi

implementat.

In aceasta etapa, echipa de proiect va completa in fisa proiectului costurile acestuia, specifi-
cand destinatia si veniturile necesare, precum si sursele de obtinere. Se vor completa costurile si

veniturile estimate.

Coloanele ,venit real” si ,observatii” nu se vor completa in aceasta etapa, urmand a se reveni

asupra lor in etapa de implementare a proiectului.

Pentru proiectul ,Fii informat, fii asigurat, fii pro-
tejat

Avem nevoie de bilete pentru transportul in
comun, pentru a merge la biroul specialistului,
si de markere si coli pentru activitatile din pro-
iect. Planuim sa obtinem o parte din suma de la
Asociatia de Parinti si sa suplimentam diferenta
din contributii proprii.

Exemplu practic

'”

bugetul arata ca in tabelul urmator.

Proiect

educational

Nr. Categoria de cost Cost estimat Cost real Observatii
C1 Bilete transport in comun 12 bilete x 3 lei = 36 lei
C2 Top coli A4 20 lei
C3 Set markere (5 buc.) 15 lei
TOTAL 71 lei
Nr. Sursa de venit Venit estimat | Venit real Observatii
V1 Asociatia parintilor 50 lei
V2 Contributii proprii echipa de proiect 21 lei
TOTAL 71 lei
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d) Identificarea si managementul riscurilor

Orice proiect se poate confrunta cu riscuri. Riscul reprezinta efectul incertitudinii asupra proiec-
tului. Managementul riscurilor presupune planificarea, analiza, monitorizarea si controlul riscurilor.

Planificarea riscurilor inseamna identificarea tuturor situatiilor care ar putea afecta proiectul
atat negativ (amenintdri), cat si pozitiv (oportunitati), luand in considerare:

e scopul: proiectul sa nu obtina ce si-a propus sau sa obtina un rezultat mai bun decat cel
planificat;

e timpul: proiectul sa se termine mai tarziu sau mai devreme comparativ cu data stabilita;

® bugetul: proiectul sa depaseasca costurile sau sa nu obtina suficiente venituri ori sa aiba
costuri mai mici sau venituri mai mari decat cele prognozate;

Pentru identificarea riscurilor se va evalua fiecare activitate din plan.

Analiza riscurilor presupune:

e estimarea probabilitatii de aparitie si manifestare a riscului (pe o scala dela 11a 5, unde 1
inseamna ca riscul este foarte putin probabil sa apara, iar 5 inseamna ca riscul este foarte proba-
bil sa se manifeste);

e estimarea impactului (pe o scala de la 1 la 5, unde 1 inseamna ca riscul are impact foarte
mic asupra proiectului, iar 5 inseamna ca riscul are impact foarte mare asupra proiectului).

e calculul inerentei: inerenta este produsul dintre probabilitate si impact.

Monitorizarea si controlul riscurilor inseamna:

e inscrierea riscurilor in matricea ris-
curilor, in functie de inerenta (probabilitate | Probabilitate Riscul inerent = P x I
si impact). De exemplu, un risc cu o probabi-
litate de aparitie de 4 si un impact de 4 s-ar
incadra in dreptunghiul marcat cu X.

o alegerea variantei de tratare a riscu-
lui in cazul in care acesta apare. Se aplica
pentru riscurile din zona rosie a matricei si
presupune stabilirea actiunii care trebuie
urmata in cazul in care riscul se manifesta.

Printre variantele de tratare a riscului se
numara: Impact

evitarea: echipa de proiect renunta la
activitatea care poate provoca aparitia riscului;

transferul: echipa de proiect alege sa transfere riscul catre altcineva. De exemplu, transferul
riscului de accident catre o firma de asigurari;

atenuarea: echipa ia masuri fie pentru reducerea probabilitdtii de aparitie a riscului, fie pentru
reducerea impactului acestuia;

acceptarea: echipa de proiect decide ca poate continua, asumandu-si riscul si monitorizand
probabilitatea de aparitie si impactul;

incurajarea: in cazul oportunitatilor, echipa poate stimula probabilitatea sau impactul acestora.

- N W
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Atentia care se acorda riscurilor difera de culoarea din matrice pe care se situeaza acestea.
Importanta acordata riscurilor se face dupa cum urmeaza:

e riscurile din zona rosie se monitorizeaza atent si constant;

e riscurile din zona galbena se tin sub observatie;

e riscurile din zona verde se monitorizeaza periodic.

Pentru un bun management al riscurilor se recomanda desemnarea unui responsabil cu gesti-
unea riscurilor.

Exemplu practic
Probabilitate Riscul inerent =P x I
Pentru proiectul ,Fii informat, fii asigurat, fii pro- 5
tejat!”, am identificat riscurile din tabelul de mai jos.
1. Pentru identificarea riscurilor am privit fie-

care actiune din plan si am anticipat ce s-ar putea

=N | W |

intampla.
2. Am estimat probabilitdtile si impactul si am
calculat inerenta.
3. Am stabilit o modalitate de abordare a riscului.
4. Am completat matricea riscurilor. Impact
Nr . . Inerenta s
. Descriere risc P ’ Abordare Observatii
risc (PxI) '
R1 | Nugasim specialistin asigurari | 3 15 Atenuare: vom face o lista ini-
dispus sa acorde interviu. tiald cu 5 specialisti
R2 | Nu gasim profesor de limba | 2 4 Acceptare: vom aborda toti
romana dispus sa ne ajute. profesorii de limba romana
din scoala
R3 | Specialistul nu raspunde la | 2 10 Atenuare: ii vom scrie pe
email. whatsapp sau il vom suna
R4 | Intarzie autobuzul care ne duce | 4 20 Transfer: vom renunta la auto-
la locul interviului. buz si vom lua un taxi
R5 | Cheltuielile sunt mai mari | 5 15 Atenuare: vom constitui o
decat am planificat. rezerva de 29 de lei
R6 | Veniturile sunt mai mici decat | 2 10 Atenuare: vom solicita 100 de
am planificat. lei de la Asociatia de Parinti
R7 | Veniturile sunt mai mari decat | 3 9 Incurajare: vom discuta cu
am planificat. parintii pentru suplimenta-
rea veniturilor
R8 | Raportul de interviu nuindepli- | 3 15 Atenuare: vom aloca un alt
neste standardele de calitate. membru al echipei pentru
verificarea raportului
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Copiati in caiet fisa de mai jos inscriind fiecare sectiune pe o foaie distincta. Apoi reluati lectia ,Alegerea
temei” si lectia ,Elaborarea fisei de proiect” si completati detaliile pentru fiecare sectiune in parte.

Pe parcursul implementarii proiectului reveniti la fisa de proiect si completati rubricile cu Observatii
din toate tabelele si rubricile Cost real si Venit real din sectiunea de buget.

Titlul proiectului: Logo proiect:

Scurta descriere a pro-
iectului, a nevoii pe care
o satisface sau a proble-
mei pe care o rezolva

Manager de proiect:
Membrii echipei de proiect:

1. Responsabil comunicare: 6.
Echipa de proiect 2. Responsabil buget: 7
3. Responsabil riscuri: 8.
4. Responsabil promovare 9.
5. 10.
Scopul proiectului (ceea
ce 1si propune proiec-
tul sa faca, in ce consta
proiectul)
Beneficiarii proiectu-
lui (persoanele care vor
fi influentate sau vor
beneficia de rezultatele
proiectului)
CARACTERISTICA DA NU

Obiectiv clar definit

Durata limitata de timp

Resurse dedicate

Verificarea ideii de

proiect Unicitate

Planificare si organizare

Echipa de proiect

Rezultate masurabile

Factori externi
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Impact/Interes POZITIV NEGATIV
Persoa'nele interesate MARE
de proiect
MIC
Nr. Descriere | Descriere | Modde | Responsabil
. Persoana . . .
Comunicarea crt. interes 1mmpact abordare | comunicare
cu persoanele P1
implicate in proiect
P2
Nr. | Descriere | Data Data | Resurse . -
. . . . Responsabil | Observatii
crt. | actiune |inceput| sfarsit | necesare ’
Planul proiectului Al
A2
Nr. . Cost .
Categoria de cost . Cost real Observatii
crt. estimat ’
C1
C2
Bugetul proiectului
Nr. . Venit . ..
Sursa de venit . Venit real Observatii
crt. estimat ’
Vi
V2
Nr. | Descriere | Probabi- Inerenta ..
. . . Impact | . . | Abordare | Observatii
risc risc litate risc (P*I) ’
Riscuri R1
R2
Probabilitate Riscul inerent = P x I
S
4
. . . 3
Matricea riscurilor 5
1

89



Pro

iect

educational

MPLEMENTAREA PROIECTULUI

Implementarea proiectului presupune ducerea la bun sfarsit a proiectului si atingerea obiec-
tivelor pe care proiectul si le-a propus.

Indicatii

Pentru proiectul ales, implementarea ar trebui sa aiba loc in timpul orei de educatie finan-
ciarg, in sdptamanile stabilite in planificare.

Pe parcursul implementarii proiectului reveniti la fisa de proiect si completati rubricile cu
,Observatii” din toate tabelele, si rubricile ,Cost real” si ,Venit real” din sectiunea de buget.

Pe parcursul proiectului consemnati in caiet detaliile importante la fel ca in exemplul prac-
tic de mai jos.

Pasi in implementarea proiectului

LT GETCE R ERE N N STS =R 1T de proiect, carora li se prezintd scopul proiectului si fisa

de proiect. Discutii cu persoanele interesate si notarea feedback-ului din partea acestora. Pe tot
parcursul proiectului responsabilul de comunicare va tine legatura cu persoanele interesate si va
prezenta ultimele noutati. Daca apar schimbari in atitudinea persoanelor interesate, responsabi-
lul de comunicare va informa managerul de proiect.

A ) U ETCERE T O B BV 1a termenele stabilite si cu respectarea costurilor esti-

mate. Responsabilii pentru fiecare actiune din plan se vor asigura ca aceasta este dusa la indepli-
nire in intervalul stabilit si fard a depasi costurile. Daca exista riscul ca o activitate sd intarzie sau
sd depaseasca bugetul, responsabilul va informa managerul de proiect.

A ETui el el caiied s 0 Responsabilul de buget se va asigura ca proiectul dispune de resur-
sele umane, materiale si financiare mentionate in planul de proiect. Daca o resursa nu este dis-

ponibild in cantitatea planificata si/sau la termenul stabilit, responsabilul va informa manage-
rul de proiect.

AENO G ETCEERG N @ Responsabilul de buget aproba cheltuielile si pune la dispozitia
membrilor echipei de proiect resursele necesare. Daca se constata

riscul depasirii cheltuielilor, responsabilul de buget va aduce
acest fapt la cunostinta managerului de proiect. Gestiunea
bugetului se va realiza pe tot parcursul proiectului.

RV ENERGS NN By Eulivi b M Responsabilul cu

managementul riscurilor va monitoriza probabi-
litatea de aparitie a riscurilor (cu precadere a
celor situate in zona rosie din matricea riscu-
rilor). In cazul in care exista pericolul ca un
risc sa se concretizeze, va lua masurile sta-
bilite in fisa de proiect. Daca apar riscuri
care nu au fost prevazute in fisa de pro-
iect, responsabilul cu managementul ris-
curilor va convoca intreaga echipa si vor
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relua activitatea de identificare si managementul riscurilor (vezi lectia anterioara). Managementul
riscului va fi o activitate continua pe toata durata proiectului.

SR G EICER Do (2wl Tl Rezultatele proiectului nu au relevanta daca nu sunt comuni-

cate corespunzator. Asadar, promovarea proiectului este o activitate care se va desfasura pe toata
durata implementarii proiectului. Daca proiectul este unul de amploare, pe langa planul de proiect
se poate intocmi separat si un plan de comunicare.

Pentru promovarea proiectului se vor folosi atat mijloacele moderne de
comunicare (retelele sociale, emailul, whatsappul etc.), dar si metodele cla-
sice (afisele la avizier, anunturile la statia radio a scolii etc).

7. Monitorizarea si controlul proiectului. J3ERGIREVCINE B (O LGt {IT8

managerul de proiect va monitoriza si controla activitatea membrilor de
proiect, ludnd masuri daca si cand este cazul. Sansele ca rea-
litatea sa corespunda perfect cu planul sunt destul de
reduse, rolul managerului de proiect fiind de a gasi
solutii impreuna cu echipa. De fiecare data cand
lucrurile nu evolueaza conform planului, acesta
va trebui modificat sau refacut pentru a reflecta
noua realitate.

Tot in sarcina managerului de proiect intra si
mentinerea motivatiei echipei de proiect prin incu-
rajari, recompense sau evenimente care sa contribuie la
cunoasterea membrilor si intdrirea relatiilor dintre ei.

Exemplu practic

Pentru proiectul , Fii informat, fii asigurat, fii protejat!”, implementarea este detaliata mai jos. Toate
aspectele consemnate aici au fost completate si in fisa de proiect in coloanele ,Observatii”, ,Cost real”,
LVenit real”.

1. Abordarea persoanelor interesate de proiect

e Am stat de vorba cu specialistul in asigurari si am stabilit data
interviului.

e Am discutat cu bibliotecarul, obtinand sprijinul acestuia si reco-
mandari de carti despre managementul proiectelor.

e Am discutat cu doamna diriginta, care a fost mult mai incan-
tata de proiect decat ne asteptam noi. Din acest motiv, am mutat-o
din sectiunea interes negativ si impact mic in sectiunea interes
pozitiv si impact mare.

o Fiecare elev din echipa a discutat acasa cu parintii. Un singur
elev a intampinat rezistentd din partea parintilor, dar interventia
doamnei diriginte a rezolvat situatia.
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2 ) BHTSHETCE TG O ) Bl 1a termenele stabilite si cu respectarea costurile estimate.

Actiunile din plan s-au desfasurat conform calendarului stabilit, cu exceptia zilei interviului, pe care a
trebuit sa-l mutam in ziua urmatoare, din cauza unei sedinte care a aparut in calendarul specialistului.
Deplasarea cdtre locul interviului s-a facut cu ajutorul unui parinte, care ne-a transportat cu masina.

Raportul redactat in urma interviului a fost publicat in revista scolii si a fost un real succes. Multi elevi
au afirmat ca a fost pentru prima data cand au auzit de o asigurare de tip PAD - Polita de asigurare impo-
triva dezastrelor naturale. Cei mai multi dintre ei nu stiau ca aceasta este obligatorie.

Responsabilul de buget a reusit sa obtina 100 de lei din partea Asociatiei
de Parinti pentru achizitia markerelor si a colilor, pe care le-a cumparat de la libraria de langa scoala. A
solicitat bon fiscal si I-a inmanat presedintelui asociatiei impreund cu suma de bani ramasa. Pretul total
a fost de 38 de lei (in loc de 36 lei, cum era in plan).

AN G ENCEERY TG Singurele cheltuieli necesare au ramas cele cu markerul si colile de har-
tie, intrucat transportul nu a mai presupus costuri. Asadar, costurile totale au fost de 38 de lei in loc de
71 de lei, cat planificasem noi.

S ERET S Bl [ Responsabilul cu managementul riscurilor a monitorizat atent urma-
toarele riscuri:

R1: Nu gasim specialist in asigurdri dispus sd acorde interviul.

Primul specialist abordat s-a aratat incantat de proiect, dar ne-a spus ca nu are timp in sap-
tdmana planificata. Ne-a oferit numarul unui coleg specialist, care a acceptat invitatia noastra.

R4: Intarzie autobuzul care ne duce la locul interviului.

Un membru al echipei a identificat oportunitatea de a fi transportati de un parinte, lucru
care s-a si intamplat.

R5: Cheltuielile sunt mai mari decdt am planificat.

Pentru ca am beneficiat de transport gratuit, cheltuielile au fost mai mici.

R EO AR D) (Wit Responsabilul cu promovarea a creat

conturi pe tik-tok si instagram si a lipit afise de promovare a
proiectului la intrarea elevilor si la intrarea profesorilor.
Desi ne-am dorit si un anunt la statia de amplificare a
scolii, domnul director adjunct nu a fost de acord
cu acest lucru.

7. Monitorizarea si controlul proiectu-
M Pe tot parcursul proiectului, managerul
de proiect a monitorizat executia. A fost o
discutie in contradictoriu intre manage-
rul de proiect si responsabilul de comu-
nicare, ca urmare a faptului ca nu am
reusit sa facem promovarea proiec-
tului la statia de amplificare a scolii.
Discutia s-a incheiat printr-o stran-
gere de mana. Si cu o portie de gogosi
cumparate de managerul de proiect
din banii ramasi de la Asociatia de
Parinti. @
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EVALUAREA PROIECTULUI

Dupa implementarea proiectului, are loc faza de evaluare, care se realizeaza in doua etape. In
prima etapa se evalueaza proiectul, iar in a doua etapa se evalueaza activitatea membrilor echi-
pei de proiect.

In acest scop, va punem la dispozitie doua fise de evaluare, pe care va invitdm sa le copiati in
caiete si sa le completati dupa parcurgerea informatiilor de mai jos.

1. Evaluarea proiectului

Presupune verificarea modu-
lui de implementare a proiectului,
aprecierea rezultatelor obtinute si a
masurii in care proiectul si-a atins
obiectivul. Aceasta etapa cuprinde
urmatoarele actiuni:

a) evaluarea modului in care a
fost definita problema pe care pro- ..
iectul si-a propus sa o rezolve;

b) evaluarea relevantei titlului pro-
iectului, a logo-ului si a sloganului;

¢) evaluarea scopului proiectului din
punct de vedere al definirii si al masurii
in care acesta a fost atins;

d) evaluarea identificarii beneficiarilor
proiectului;

e) evaluarea relatiei cu persoanele
interesate;

f) evaluarea planului proiectului;

g) evaluarea bugetului proiectului;

h) evaluarea activitatii de management al riscurilor (planificarea, analiza, monitorizarea si controlul
riscurilor);

i) evaluarea comunicarii in cadrul proiectului;

j) evaluarea implementarii proiectului (eficienta echipei, respectarea termenelor limita);

k) evaluarea activitatii de promovare;

1) evaluarea rezultatelor obtinute in urma implementarii proiectului;

m) evaluarea impactului proiectului.

2. Aprecierea activitatii elevilor

Dupa evaluarea proiectului, recomandam si o apreciere a activitatii fiecarui eley, care sa fie realizata
atat de elevul respectiv, cat si de colegii de proiect si de catre cadrul didactic. Evaluarea va fi facuta pen-
tru imbunatatirea activitatii si nu in scopul notarii.
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:.I.I.I.I.I.I.Ig Fi§5 de evaluare a proiectului §I.I.I.I.I.I.I.l

Copiati in caiete fisa de mai jos si completati-o conform cerintelor.

1. Notati fiecare criteriu pe o scala de la 5 (acord total) la 1 (dezacord total). Apoi adunati punctajele
acordate fiecarui criteriu de toti membrii echipei si notati-le in coloana T (total). Daca aveti observatii,
mentionati-le in ultima coloana. Coloana CD este rezervata profesorului (cadrul didactic), care va nota
conform propriei evaluari.

Criteriul

Identificarea persoanelor interesate si comunicarea cu aces-
tea au fost eficiente

a0 N
b) \\‘\\

)

3. Trei lucruri care ar putea fi imbunatatite intr-un proiect viitor sunt: @

ay_
by
)
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Copiati in caiet fisa de mai jos.

1. Autoevaluati-va la fiecare criteriu si rugati colegii din echipa de proiect (rubrica Colegi) si cadrul
didactic (rubrica CD) sa faca acelasi lucru. Bifati cu X calificativul pe care considerati ca l-ati obtinut:
Insuficient (I), Satisfacator (S), Bine (B), Foarte bine (FB). Colegii si cadrul didactic vor mentiona litera
corespunzatoare calificativului, pe care apoi o veti trece in rubrica aferenta.

IR ] i i i :
E Criteriul {1 | S | B | FB | CD | Colegi
- Implicarea in proiect > > ; 2 2 : :

I 1

Indephmrea sarcmllor si responsablhtatllor ;

)
D ARRES Maaaasasaass Maaea et MR a Rasa e AES SO S

3 Modul in care am interactionat cu colegii de echlpa

SUSNN

4 Ablhtatea de agasi: solutu si rezolvar1

S

5 Capacitatea de amad concentra asupra ¢ 0b1ect1vulu1

) )

N N N N

)
S e e e e e

2. Cele trei lucruri care cred ca au functionat bine in cadrul proiectului au fost:
a)
b)
9]

3. Trei lucruri care ar putea fi imbunatatite intr-un proiect viitor sunt:
a)
b)
9]

4. In cadrul proiectului nu mi-a placut:
a)
b)
0

5. De pe urma proiectului am invatat:
a)
b)
o)
6. Educatia financiara este importanta deoarece:
a)
b)
9)

7. Nu m-ati intrebat, dar as vrea sa spun:
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\

\

1. Ghici ghicitoare ce-i!

A/ sV ERE lucru individual

1. Citeste ghicitorile de mai jos si incearca sa intuiesti
raspunsul, pe baza cunostintelor acumulate in acest an de

studiu. e
2. Cauta raspunsul in diagrama de la pagina 98 (il poti gasi pe
orizontala, pe verticala sau pe diagonala).

T\

'\

O

3. Cauta in manual sau in caiet definitia aferenta raspunsului si cites-
te-o cu voce tare colegilor tai.

lucru pe echipe

1. Impartiti-va in doua echipe.
2. Cititi ghicitorile de mai jos si incearcati sa intuiti raspunsul,
pe baza cunostintelor acumulate in acest an de studiu.

3. Cautati raspunsul in diagrama de la pagina 98 (il puteti gasi pe
orizontala, pe verticala sau pe diagonala).

4. Cautati in manual sau in caiet definitia aferenta raspunsului si
notati in caiete pagina la care ati gasit-o. Echipa care termina prima
castiga.

D

5. Cate un elev din fiecare echipa va citi cate o definitie descoperita.

\ |
Nu-i pusculita nici borcan,
Il folosim sa pastram bani,

Nu-i buzunar, nici portofel,
Dar putem pune bani in el.

/.
\ -
Mere, tancuri, avioane,
Biciclete, telefoane,

Toate sunt la fel numite
Chiar daca sunt diferite.

>
O instalezi in telefon
C-0 apasare de buton
Si tine minte cati bani ai,
De unde-i iei si pe ce-i dai.

A\

Pe cutia cu ecran

De la care cerem bani
Scrie-n unele momente
,Fonduri insuficiente”.

[
\ J
Cand vrei ceva neaparat,
Dar nu ai bani si te-mprumuti
Un lucru musai sa nu uiti:
Vei da mai mult decat ai luat.

-~
A J
Pentru portofelul tau
Si-n mod cert si pentru tine
Daca o platesti, e rau,
Daca o primesti, e bine.
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Notezi cat crezi c-o sa ai,
Iar apoi cat ai primit,
Scrii cat ti-ai dori sa dai,
Apoi cat ai cheltuit.

Q
9

Se aduna leu cu leu.
Te ajutd cand ti-e greu.
Iar la munca de le puij,
Ar putea sa faca pui.

Unele-s imperative,

Altele sunt impulsive,
Unele sunt importante,
Altele sunt chiar presante.

Ceea ce tu primesti la schimb,
Pentru pricepere sau timp,

O parte economisesti

Si ce ramane risipesti.

@@

Una daca ai macar

Esti al firmei proprietar,
Iar in unele momente
Iti da firma dividende.

&

Cand ii ai
Vrei sa-i dai.
Cand ii dai
Vrei sa-i ai.

&
@
&

Unele-s facultative,

Altele obligatorii,

Cand le faci gasesti motive
Si-ti mananca banisorii.

Daca vrei, un an sau doi,
Iti lasi banii undeva

Si cand ii iei inapoi

Mai primesti in plus cativa.

O termita nevazuta
Musca fara incetare
Din bancnota de o suta
Si-i reduce din valoare.

Ai dori sa faci mai multe,
Dar e clar ca n-ai de unde.
Faci si tu cate se poate,
N-ai resurse pentru toate.

@

De plastic sau de hartie
Ar putea orice sa fie.

Se transforma in servicii,
In produse sau in vicii.

M4

Cerculete de metal,
Albe, rosii, galben pal,
Bucurii pentru copii,
In borcane s le tii.

Le vrei, dar nu le poti atinge.
Le ai, dar nu le poti stoca.
Nevoia de consum se stinge
Cand altii ti le vor presta.

9

Un dreptunghi micut de plastic
Dotat cu un cip fantastic
Tine loc de portofel

Si putem plati cu el.

&

Forma clasica de plata,
Folosita-n lumea toata,
Pe la targuri sau in piata,

Sinonima cu ,bani gheata”.
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Recapitulare finala
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2. Conferinta de presa
1. Impartiti-va in doua echipe. Fiecare echipa va sustine, pe rand, cate o conferinta de presa de
15 minute.
2. In fiecare echipa se ofera voluntari cinci elevi (sau sunt alesi de profesor), care vor avea urma-
toarele roluri:
a. Primul elev va juca rolul unui comisar de la Autoritatea Nationald pentru Protectia
Consumatorului.
b. Al doilea elev va fi un antreprenor de succes.
c. Al treilea elev va fi un director de banca.
d. Al patrulea elev va fi un consultant financiar specializat in bugete, venituri si cheltuieli.
e. Al cincilea elev va fi un broker de asigurari.

3. Cei cinci elevi vor avea 10 minute la dispozitie sa isi noteze cateva idei, studiind capitolele din
zona lor de interes si vor pregati o scurta interventie (de un minut) pentru conferinta de presa.

4. Ceilalti elevi din echipa respectiva vor juca rolul jurnalistilor si vor avea 10 minute la dispozitie
pentru a pregati o intrebare pentru un specialist si raspunsul aferent asteptat (jurnalistii vor stabili
de comun acord cine pregateste intrebarea pentru fiecare specialist).

5. Se vor aseza scaune in fata clasei pentru cei 5 specialisti din prima echipa. Fiecare va avea 1-2
minute la dispozitie pentru a sustine partea lui de discurs.

6. Jurnalistii vor adresa intrebarile pe rand. Daca specialistul nu cunoaste raspunsul, acesta va fi
oferit de jurnalist.
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Recapitulare finala

Recapitulare finala

3. Completati rebusul de mai jos.

1. Instrument financiar care permite gestionarea banilor si efectuarea de plati.

3. Suma de bani platita pen-
tru cvredlt?le luaEe de la 1 2 3 4 5 6 7 3 9 10
banca sau incasata pentru
banii depusi la banca.

9. Simbol monetar pentru leu. !
10. Suma platita unei banci 2
pentru administrarea con-
tului sau alte servicii. 3
Vertical A
1.Suma de bani depusa la
banca pentru care depo- 5
nentul primeste dobanda.
2. Bancnota din Statele Unite 6
ale Americii.
3. Monede si bancnote. 7
5. Sume de bani platite pen-
tru intarzierea achitarii 8
datoriilor sau a amenzilor.
7. Bancomat. 9
9. Bani lichizi.
10. A suta parte dintr-un leu. 10

4. Completeaza spatiile punctate cu termenul corespunzator din
lista alaturata: economisire, economii, cont, aplicatii, fixd, con-
turi, digitale.

Platformele............... care iti permit sa economisesti bani
in mod automat, pe baza unor reguli stabilite de tine se
NUIMESC ...ceenveenne de economisire automata. Conturile
de ...couennee. pentru copii sunt............... create spe-
cial pentru tineri si adolescenti pentru a-i ajuta sa

°§ inceapa sa economiseasca de la o varsta frageda.

Depozitele la termen sunt o forma de................ prin
' care depui o suma de bani intr-un................ peo
_ S perioada............... de timp, de obicei cateva luni
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Evaluare finala

Evaluare finala

I. Stabiliti valoarea de adevar a fiecareia dintre afirmatiile de
mai jos si notati in caiete A daca o considerati adevarata sau F
daca o considerati falsa. (4x0,5p.=2p.)

1. Consumator devine orice persoana care achizitioneaza un
produs sau un serviciu.

2. Un buget este o lista cu preturile produselor si serviciilor nece-
sara pentru comparatia intre oferte.

3. Modalitatile de plata acceptate in zilele noastre sunt trocul,
plata cu numerar, plata cu cardul, plata prin internet banking sau mobile
banking.

P —

4. Functiile banilor sunt: unitate de masurd, mijloc de schimb, mijloc de plata, mijloc de economisire.

II. Copiati pe caiet elementele de pe cele doua coloane si uniti prin sageti notiunile corespon-
dente. (4x0,5p.=2p.)

Instrumente prin care statul se imprumuta de

@) Actiuni A .
la populatie.

&

‘B/ Imprumuturi intre mai multi creditori (detina-
torii de capital care le cumparad) si un debitor
(firma care le emite).

!)/ Titluri de stat

€ Investitii imobiliare 9 Dreptul de proprietate al posesorului acestora
asupra unei cote-parti din societatea comerciala.

D

E|/ Obligatiuni Cladirile cumparate pentru a fi inchiriate.

A\

III. Pentru fiecare dintre afirmatiile de mai jos scrieti pe caiet litera aferenta variantei corecte.
3x0,5p. =1,5p.)

1. Contul Junior Centenar:

a) este un cont care poate fi deschis de cdtre orice persoana cu domiciliul sau resedinta in
Romania;

b) presupune acordarea de catre stat a unei prime anuale de 1200 de lei pentru orice depunere
anuala minima de 600 de lei si o dobanda de 3% pe an la sumele depuse;

c) este destinat persoanelor cu varsta sub 18 ani si poate fi prelungit si dupa implinirea aces-
tei varste;

d) presupune acordarea de catre stat a unei prime anuale de 600 de lei pentru orice depunere
anuald minima de 1200 de lei si o dobanda de 3% pe an la sumele depuse.
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Evaluare finala

Evaluare finala

2. Asigurarea este un contract prin care o persoana plateste o suma de bani (numita prima de asi-
gurare) unei companii de asigurari care:

a) investeste aceasta suma pe piata de capital dupa retinerea unor taxe si comisioane;

b) ofera o dobanda pentru suma platita, aceasta putand fi retrasa dupa expirarea perioadei
depozitului;

C) se angajeaza sa acopere anumite riscuri, cum ar fi un accident, o boala sau daune materiale,
oferind compensatii financiare in caz de incidente;

d) o depune in contul de pensii al platitorului.

3. In Romania asigurarile cu caracter obligatoriu sunt:
a) RCA - Asigurarea de Raspundere Civila Auto si asigurarea de viata;
b) PAD - Polita de asigurare impotriva dezastrelor naturale si RCA — Asigurarea de Raspundere
Civila Auto;
c) RCA - Asigurarea de Raspundere Civila Auto si CASCO;
d) RCA - Asigurarea de Raspundere Civila Auto si asigurarea
de calatorie.

IV. Copiati pe caiet afirmatiile de mai jos, comple-
tand in spatiile punctate cuvintele corespunzatoare,
alegand din urmatoarea serie: informare, fizicd,
cumpdrare.

3x0,5p.=1,5p.)
1. Valoarea banilor este data de puterea lor de
........... , adica de cat de multe bunuri si servicii
poti cumpara cu o anumita suma de bani.

2. Unul dintre riscurile in relatia cu institutiile financi-

are este lipsa de............ a consumatorilor.

3. Banii pot exista in forma........... , sub forma de monede si banc-

note sau in forma digitala.

V. Redactati un eseu in care sa mentionati minimum trei avantaje si minimum un dezavantaj al
asigurarilor. (4x0,5p.=2p.)

Se acorda 1 punct din oficiu.

Autoevaluare

1. Dupa ce ai finalizat testul, corecteaza raspunsurile folosind notitele din caiet sau manualul.
2. Ofera caietul profesorului, pentru verificare.
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Rezolvarea exercitiului recapitulativ
,Ghici ghicitoare ce-i!” de la paginile 96-98

1. CONT
2. PRODUSE

3. APLICATIE
(de internet banking)

4. BANCOMAT

5. CREDIT

6. DOBANDA

7. BUGET

8. ECONOMII

9. NEVOI SI DORINTE B|s|c|P|B|A|N|[Cc|lO|M|[A]|T]|C
10. VENITURI A|lVIE|[R|[R|D|D|O|B|A|N|D|A
11. ACTIUNE N|E|C|R|I|O|M|N|[A|N]|A P
12. BANI B N [ C B|V|R|D|T]|N]|]A S L
13. ASIGURARI AT |B|A[A|[L]|]A|U|[C I I
14. DEPOZIT (bancar) N|IT| M|J|U|R|NJC|T]|S G C
15. INFLATIE cju|(fc|o|G|T|I|[I]|R U A
16. CHELTUIELI NIR|M|R|NJE]V]|O]I R T
17. BANCNOTA O I (N|F|L|AFT]|I|E A I
18. MONEDE T|E|[Cc|O|N|[O|M]|TI]|1I R|O|E
19. SERVICII _ DIE[P[OfZ[I[T]|A
20, CARD cC|H|E|L|T|U|lT|E|L|IT]|C|A|R
poowee O M TR v [o [w]e]o]e
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10

Gandeste si planifica pe termen lung.
Nu te poti imbogati peste noapte, dar o poti face in cativa ani, daca esti disciplinat financiar.

Rolul banilor este sa produca alti bani.
Straduieste-te sa te abtii de la cheltuielile care nu sunt necesare.

Cheltuieste intotdeauna mai putin decat castigi.
Tine evidenta veniturilor si cheltuielilor tale. Poti instala gratuit pe telefon sau in calculator
aplicatia My Pocket Planner.

Economiseste minimum 10% din cat castigi si acopera-ti cheltuielile din diferenta de 90%.
Economisirea ar trebui sa fie primul lucru pe care sa il faci cAnd primesti bani. In felul acesta
te platesti pe tine mai intai.

Creeaza-ti un fond de urgenta pentru situatii neprevazute.
Dar nu il folosi decat atunci cand ai o problema. Craciunul nu este o urgenta. Si nici cumpara-
rea unui telefon nou, daca cel vechi inca functioneaza.

Datoriile bune sunt cele care te ajuta sa iti cresti venitul sau sa iti reduci cheltuielile. Datoriile
rele sunt cele care iti scot bani din buzunar. Evita-le!

Daca imprumuti bani ca sa iti cumperi haine, ai o datorie rea. Daca imprumuti bani ca sa iti
cumperi o bicicleta cu care sa faci livrari pentru a obtine venituri, ai o datorie buna.

Venitul activ este cel pentru care muncesti. Venitul pasiv este cel produs de banii tai.
Foloseste o parte din venitul activ pentru investitii care sa iti genereze venit pasiv.

Nu investi in ceva ce nu intelegi.
Daca o propunere/oferta este prea frumoasa ca sa fie adevarat, atunci sigur nu este adevarata.
Documenteaza-te in privinta riscurilor si beneficiilor unei
investitii. Nu iti asuma riscuri naive.

Imparte si cu ceilalti.

Indiferent cat de putin ai, sunt altii mai putin norocosi
decat tine. Doneaza din banii sau din timpul tau pen-
tru a aduce bucurie altora. Si vei fi la randul tau fericit.

Invata continuu.

Citeste carti de educatie financiard, mergi la cursuri sau
vizioneaza podcasturi despre bani. Dar alege-ti mentorii
cu grija. Nu tot ce straluceste este aur.



ACTIUNI - Instrumente financiare care atesta
detinerea unei parti dintr-o companie si care
genereaza dividende

ASIGURARE - Instrument de protectie financiara
in cazul unor riscuri, in schimbul platii unei
prime de asigurare

BUGET - Estimarea veniturilor si a cheltuielilor

B pentru o perioada de timp si distribuirea aces-
2 tora pe categorii si destinatii

CARDUL DE CREDIT - Instrument de plata, prin

care banca iti poate imprumuta o suma de bani

in schimbul unor dobanzi, taxe si comisioane

CARDUL DE DEBIT - Instrument de plata, atasat
la contul curent, care iti ofera acces la banii
depusi in contul tau

CONT BANCAR - Instrument ce permite efectua-
rea de plati, incasari, depuneri si retrageri

CREDIT BANCAR - Suma imprumutata de la banca
pentru care beneficiarul plateste dobanda

CRIPTOMONEDA - Moneda digitala, virtuala,
nebancara, folosita ca mijloc de plata sau in
scop speculativ

@

DATORII BUNE — Imprumuturi facute cu scopul
de a genera venituri suplimentare sau de a
obtine o reducere a cheltuielilor

DATORII RELE — Imprumuturi facute pentru achi-
zitii care nu genereaza venituri suplimentare
nici reduceri de cheltuieli

DEPOZIT BANCAR - Sume depuse spre pastrare
la banca pentru care banca plateste o dobanda

DOBANDA - pretul care trebuie platit pentru a
beneficia si a utiliza o suma de bani pentru o
anumita perioada

b

ECONOMISIRE - Proces prin care o parte din
EJ venit este pastrata pentru evenimente nepre-
vazute sau pentru investitii
IMPOZIT - Prelevare obligatorie, fara prestatie si
nerambursabila, efectuata de catre adminis-
tratia publica pentru satisfacerea necesitatilor
de interes general

INDEPENDENTA FINANCIARA - Situatie in care
venitul generat de investitiile unei persoane
(venitul activ) ii acopera acesteia cheltuielile

104

INVESTITII IMOBILIARE - Detinerea unor imo-
bile (terenuri sau cladiri) pentru a incasa veni-
turi din inchirierea lor sau de a le revinde

ONORARIU - Suma de bani primita de liber pro-
fesionist de la client pentru munca depusa
OBLIGATIUNI - Instrumente financiare prin
intermediul carora se imprumuta firmele si

care genereaza dobanda

9

PENSIE PILON I — Suma de bani primita din con-
tributiile achitate de catre persoane care au
contribuit anterior si au implinit varsta de
pensionare

PENSIE PILON II - Suma de bani primitd in urma
depunerilor unei parti din contributiile obliga-
torii la un fond de pensii privat

PENSIE PILON III - Suma de bani primita in urma
depunerilor facute la un fond de pensii admi-
nistrat privat

PLANIFICARE FINANCIARA - Evaluarea situa-
tiei financiare actuale, stabilirea obiectivelor
financiare si conceperea unui plan pentru atin-
gerea lor

A

RAMBURSARE ANTICIPATA - Achitarea in avans
a unei sume din soldul creditului, oricand, ina-
intea scadentei finale

RENTA - Venit periodic generat de cedarea drep-
tului de folosinta a unui teren

U

SALARIU - Suma de bani primita de angajat de
S la angajator pentru munca depusa
2 SUBVENTII - Finantari nerambursabile primite
de la stat pentru a incuraja un comportament
sau a compensa un risc

TAXA - Suma platitd pentru serviciile prestate
de catre stat

TITLURI DE STAT - Instrumente financiare prin
intermediul carora se imprumuta statul.
Genereaza dobanda (cupon)

D

VENIT PASIV - Castig generat de activitati pe care
nu le desfasuram direct ca rezultat al unor
investitii anterioare

VENIT ACTIV - Castigul dobandit in urma presta-
rii in mod direct a unui efort constant

\J
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